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VI Vorwort

Unternehmensgruppen mit international verzweigten Aktivitdten
und komplexen Finanzstrukturen, insbesondere Cask Pooling, raf-
finierten Supply Chain-Strukturen und steuerlicher Optimierung. o
Zeitgemafle Unternehmenskaufvertrige missen diese komplexer ge- Inhaltsverzeichnis
wordenen Strukturen abbilden.
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. Textabdruck des Vertragsmusters

[To be notarially recorded]

»»»»»»

regarding the
sale and purchase of [the [entire] stated capital] of

......

Die einzelnen Klauseln des Vertragsmusters sind im Folgenden der

jeweiligen Erliuterung vorangestellt. ‘ _
Das vollstindige zusammenhingende Muster fll’ldel.l Sie auf der
dem Buch beiliegenden CD in zwei verschiedenen Dateiformaten.

B. Vertragsmuster mit Erliuterungen

L. Vorbemerkungen zur Form und sonstigen
Wirksamkeitsfragen

1. Exfordernis der notariellen Beurkundung

a}Umfang des Beurkundungserfordernisses. Betrifft das SPA Ge-
schiftsanteile an einer GmbH, so bedarf es der notariellen Beurkun-
dung. Dies gilt auch dann, wenn es lediglich den Verkauf, aber nicht
dic Abtretung der Geschiftsanteile regelt (§ 15 Abs.3 und 4 GmbHG),
Wurde eine Vereinbarung tiber den Verkauf ohne Beachtung die-
ses Formerfordernisses geschlossen, so wird der Formmangel durch
formgerechte Abtretung geheilt (§ 15 Abs. 4 Satz 2 GmbHG). Entge-
gen dem missverstdndlichen Gesetzeswortlaut muss hierzu aber nicht
nur ein formgerecht abgeschlossener Abtretungsvertrag vorliegen,
sondern die Abtretung muss auch im Ubrigen wirksam sein.l? Bei
aufschiebend bedingter Abtretung tritt Heilung erst mit Erfiillung
der Bedingung ein.!

Das Erfordernis der notariellen Beurkundung beschrinkt sich
nicht auf die Vereinbarungen tber den Verkauf und die Abtretung
als solche, sondern erstreckt sich auf alle weiteren Abreden, die nach
dem Willen der Parteien Bestandteil dieser Vereinbarungen sein sol-
len.'? Hierzu zihlen alle Abreden, von denen anzunehmen ist, dass
die Vereinbarungen {iber den Verkauf oder die Abtretung nach dem
Willen auch nur einer Partei ohne sie nicht oder mit anderem Inhalt
getroffen worden wiren.13

Bei einem Unternehmenskauf kann die strikte Beachtung dieses
Erfordernisses zu einem ungewdhnlich weiten Umfang der Beurkun-
dung fithren. Werden etwa gleichzeitig mit dem SPA weitere Vertrige
abgeschlossen (z.B. beim Kauf durch Finanzinvestoren Vertrige fiber
die Riickbeteiligung des Verkdufers oder die Beteiligung des Mana-
gements des Zielunternehmens am Akquisitionsvehikel) oder werden
in sog. Side Letters Nebenvereinbarungen getroffen, sind auch diese
beurkundungspflichtig. Keine Beurkundungspflicht soll hingegen be-
stehen fiir Finanzierungszusagen Dritter, wic ctwa einem Equity
Commitment Letter eines investierenden Fonds oder dem Financing
Commitment Letter einer finanzierenden Bank.'# Werden beurkun-
dungspflichtige Nebenvereinbarungen nicht beurkundet, so sind
nicht nur diese Vereinbarungen, sondern alle als Teil des einheitli-



IL Parteien und Praambel
SHARE PURCHASE AGREEMENT
between
1. [___], [address of principal place of business or registered office],

a|__ ]incorporated under the laws of [ ___], registered with [ ]
under [ J;

- HSeller® —
and

2. [___], [address of principal place of business or registered office],
a[ ]incorporated under the laws of [___], registered with [ ]

under ] ;

— ,Purchaser® -
— Seller and Purchaser the ,,Parties® —
Preamble

A. Seller is the parent company of [___] group which is active in the

[ | business.

B. In pursuit of a strategic decision to focus on its core activities,
Seller intends to sell {___].

C. Purchaser is active in the [___] business and intends to purchase

[

Now, the Parties agree as follows:

Erlduterungen

1. Erlduterungen zu den Par- 2. Erlduterungen zur Priambel
teien

1. Erlduterungen zu den Parteien

Aus Griinden der Ubersichtlichkeit sieht das Vertragsmuster nur
zwel Parteien vor, Verkdufer (Seller) und Kaufer (Purchaser). In der
Praxis kommen als weitere Parteien hiufig Garantiegeber (Guaran-
tors) fiir Verkdufer und Kiufer hinzu. Dies kann erforderlich sein,
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wenn es sich bei dem Verkiufer oder Kdufer nicht um die eigentli-
chen wirtschaftlich betroffenen Parteien handelt, sondern um Zwi-
schengesellschaften.

So ist etwa beim Verkauf von Konzern- oder Familiengesellschaf-
ten Verkidufer vielfach nicht die Konzernobergesellschaft oder Fami-
lie selbst, sondern eine von dieser gehaltenen Holdinggesellschaft.
Ebenso ist Kaufer nur selten {beim Kauf durch Finanzinvestoren
niemals) das wirtschaftlich den Erwerb titigende Unternehmen (bei
Finanzinvestoren also der Fonds) selbst, sondern cin von diesem
zwischengeschaltetes Akquisitionsvehikel (NewCo). Da Holding-
gesellschaften und Akquisitionsvehikel hdufig nur mit geringen
Eigenmitteln ausgestattet sind, will sich in der Regel keine Vertrags-
partei darauf einlassen, auf der Gegenseite lediglich mit einer sol-
chen Zwischengesellschaft zu kontrahieren. Zur Sicherung wird
verlangt, dass die wirtschaftlich hinter der Zwischengesellschaft ste-
hende Partei fiir die Verpflichtungen der Zwischengesellschaft ein-
steht. Bei strategischen Kédufern erfolgt dies meist im Wege einer Ga-
rantie. Die Garantie kann entweder im SPA selbst (,Guarantor
guarantees within the meaning of an absolute and independent
guarantee all obligations and covenants underiaken by Purchaser
under this Agreement, jointly and severally, and shall be jointly and
severally liable for any obligations and liabilities of Purchaser avis-
ing out of or in connection with this Agreement”) oder in einem
gesonderten Dokument iibernommen werden. Beim Erwerb durch
Finanzinvestoren wird eine Einstandspflicht des Fonds oder einer
solventen Zwischengesellschaft begriindet durch einen Eguity
Comumitment Letter, mit dem sich der Fonds oder die Zwischenge-
sellschaft zum Einschuss von Eigenkapital verpflichten (siehe hierzu
auch Erlauterungen zu Ziffer 6.1 {xii)).

Etwas mehr Formulierungsaufwand erfordern Fallgestaltungen, in
denen die wirtschaftlich hinter der Zwischengesellschaft stehende
Partei iiber die Garantie hinaus auch in anderer Weise in die Trans-
aktion involviert ist. Zu denken ist hier z.B. an den nicht seltenen
Fall, dass eine Konzernobergesellschalt oder ein Finanzinvestor eine
Transaktion durch Mitarbeiter der eigenen Stabsabteilungen priifen
und vorbereiten lisst, der Abschluss der Transaktion dann aber durch
ein Akquisitionsvehikel erfolgt. In diesem Fall stellt sich die Frage, ob
fiir anspruchsbegriindende oder -ausschliefende Umstinde wie etwa
die Kenntnis oder Unkenntnis bestimmter Tatsachen, die Einhaltung
von Sorgfaltsstandards oder den Zugang von Erklirungen alleine auf
das Akquisitionsvehikel als formale Vertragspartei oder auch auf die
dahinter stehende Partei als wirtschaftliche Tragerin der Transaktion
abzustellen ist. Hier sind sorgfiltige Regelungen unabdingbar. Ob die
hinter der Zwischengesellschaft stehende Partei zum Zwecke solcher



I, Vertragsklauseln

1. Certain Defined Terms and Abbreviations

In this Agreement, except where set forth otherwise, the fol-
lowing terms and abbreviations shall have the following mean-
ings:

»Affiliates“: any individual persons or Legal Entities who or which
are affiliated enterprises (verbundene Unternebmen) within the
meaning of Section 15 AktG.

»AktG“: the German Stock Corporation Act (Aktiengesetz).

»Ancillary Financial Charges“: any redemption fees, termination
fees, penalties, late-payment fees, premium, expenses or other
amounts which a creditor is entitled to charge in connection
with the repayment or termination of a credit or a delay or de-
fault in connection with a payment obligation and which have
not been paid as of the Effective Date,

»AO: the German Tax Code (Abgabenordnung).

»Authority“: any body of the public administration (Behorde),
whether governmental, federal, state, municipal or other, within
the meaning of Section 1 (4) of the German Federal Public Ad-
ministration Act (Verwaltungsverfabrensgesetz) or under the laws
of any other jurisdiction.

»BGB*: the German Civil Code (Biirgerliches Gesetzbuch).

»Business Days“: any days other than Saturdays, Sundays and
public holidays in | ___].

wDirector: any member of the supervisory board (Mitglied des
Aufsichtsrats), non-executive member of the board of directors
or member of any other statutory non-executive or supervisory
body of any Legal Entity in any jurisdiction.

»Equity Interests“: any shares, partnership interests or other eq-
uity interests or voting rights in any Legal Entity.

»GAAP*: accounting (including valuation and consolidation)
principles generally accepted in the stated jurisdiction, including
self-regulations and standards set by standard-setting institutions
operating subject to such principles.
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»GmbHG*: the German Act on Limited Liability Companies
(Gesetz betreffend Gesellschaften mit beschrinkter Haftung).

»HGB“: the German Commercial Code (Handelsgesetzbuch).

IFRS¥: the International Financial Reporting Standards, includ-
ing the Framework for the Preparation and Presentation of Fi-
nancial Statements and the International Financial Reporting In-
terpretations, all as adopted on the date of this Agreement by the
International Accounting Standards Board (IASB}.

»Legal Entity“: any corporation, company, partnership, associa-
tion or other legal entity, whether having separate legal personal-
ity or not, established pursuant to the laws of any jurisdiction.

»Officer: any managing director (Geschdftsfithrer), member of
the management board (Mitglied des Vorstandes) or any other
statutory executive representative (gesetzlicher Vertreter) of any
Legal Entity in any jurisdiction.

»Related Parties“: any individual persons or Legal Entities who
or which are (i) Affiliates or {ii) relatives (Angehorige) within the
meaning of Section 15 of the German Tax Code (Abgabenord-
nung — AO).

»Representatives“: the Directors, Officers, employees, agents,
consultants and professional advisers of any individual person or
Legal Entity.

» T'axes: all direct, indirect or ancillary taxes, duties, withhold-
ings, imposts, levies and social security or other similar contribu-
tions imposed by any regional, national or other authority or
body, and all related charges, interestet, penalties, fines and ex-
penses as well as social security contributions including, without
limitation, any taxes, levies or duties within Section 3 AQ, in each
case payable by any Group Entity.

HUMwG“: the German Transformation Act (Umwandlungsge-
sefz).

Erlduterungen

Aus der anglo-amerikanischen Vertragspraxis kommend hat sich
auch in der Gestaltung von Vertrigen nach deutschem Recht der in-
tensive Gebrauch definierter Begriffe eingebiirgere. Fin definierter
Begriff ist ein im Vertrag festgelegter Sammelbegriff fiir eine Reihe
dhnlich strukturierter oder sonst aufeinander bezogener Tatbe-
standsmerkmale.
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Die Verwendung definierter Begriffe verbessert die Prizision der
vertraglichen Regelungen und hilft, den Vertragstext von iiberfliissi-
gen Wiederholungen zu entlasten und damit lesbarer und verstindli-
cher zu machen. Auflerdem erleichtern definierte Begriffe die Kom-
munikation der Parteien in den Vertragsverhandlungen und die
Erstellung von begleitenden Dokumenten wie Gesprichspunktua-
tionen, Listen mit offenen Punkten, Vertragszusammenfassungen etc.
Vor einem zu exzessiven Gebrauch definierter Begriffe sei allerdings
gewarnt. Er kann die Bemithungen um Lesbarkeit und Verstandlich-
keit ins Gegenteil verkehren.

In englischsprachigen Vertrigen lassen sich definierte Begriffe
durch Grofschreibung kenntlich machen. In deutschsprachigen Ver-
triigen wird gelegentlich versucht, denselben Effekt durch Fettdruck,
Kursivschrift oder die durchgingige Verwendung von GrofSbuch-
staben zu erzielen. Dies sieht kiinstlich aus und springt beim Lesen
unangenehm ins Auge. In einem deutschsprachigen Vertrag solite
daher auf eine solche Kenntlichmachung verzichtet werden. Die Ei-
genschaft als definierter Begriff ergibt sich dann aus den entspre-
chenden Definitionen im Vertrag.

Ob die Begriffe innerhalb des Vertragstextes definiert werden
(dort, wo sie zum ersten Mal gebraucht werden) oder die Definitio-
nen, wic in der anglo-amerikanischen Vertragspraxis iiblich, zu
Beginn des Vertrages in einer eigenen Definitions-Klausel vor die
Klammer gezogen werden, ist Geschmacks- und Praktikabilitdtsfra-
ge. Definierte Begriffe vor die Klammer zu zichen, erleichtert das ra-
sche Auffinden, erschwert aber wegen der Herauslosung der Begrif-
fe aus ihrem Kontext die Verstindlichkeit. Fir das vorliegende
Vertragsmuster wurde daher ein Mittelweg gewihlt: Die Definition
von Begriffen mit allgemeiner Bedeutung erfolgt in Ziffer 1, wih-
rend Begriffe, fiir deren Bedeutung es auf den Kontext der vertragli-
chen Regelungen ankommt, an der entsprechenden Stelle im Ver-
tragstext definiert werden. Sinnvoll ist es in jedem Tall, dem Vertrag
ein Verzeichnis der definierten Begriffe und verwendeten Abkiirzun-
gen voranzustellen.
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2. Current Status

2.1 Company. [ __] GmbH {the ,,Company*), [address of principal
place of business], is a limited liability company established un-
der the laws of Germany with its stated domicile at [__] and
registered with the commercial register at the local court (Amts-
gericht) of [ __] under HRB [___]. The stated capital (Stamm-
kapital) of the Company amounts to [DEM/EUR] [__]. [The
Company is the owner of real estate.]

2.2 Shares. Seller holds [ ] per cent of the stated capital of the
Company consisting of the following shares (the ,,Shares“):

Number of Share  Nominal Amount(s)

] [ ]

The other shares in the Company are held as follows:

Sharcholder Number of Share Nominal Amount

] ] 1

2.3 Subsidiaries; Group Entitics. The Company holds, directly or
indirectly, Equity Interests in other Legal Entities (the ,,Subsidi-
aries®) as shown (in each case with the number and nominal
amount, if applicable, or par value, of such Equity Interests) in
Exhibit 2.3. The Company and the Subsidiaries shall be collec-
tively referred to as the ,,Group Entities“ and the Interests of
the Company in any Group Entity, or of any Group Entity in
any other Group Entity, as the ,,Subsidiary Interests®.

The ot.her holders of Equity Interests in the Subsidiaries {in each
case with the number and nominal amount, if applicable, or par
value, of their Equity Interests) are also shown in Exhibit 2.3.

2.4 Corporate Documents. Exhibit 2.4 includes for each Group En-
tity a list (stating for each document listed the type and date) of
(i) the current commercial register extract (or, in the case of for-
ei.gn Group Entities, an equivalent document); (ii} pending re-
gister applications (or equivalent documents), if any; (iii) the
current version of the articles of association or partnership
agreement (or equivalent document or agreement); and (iv) any
pending shareholder or partner resolutions or other statements
to change such articles or agreement (the documents listed in
Exhibit 2.4 collectively the ,,Corporate Documents*).

2.5 Sha.reholders’ Agreement. Exhibit 2.5 includes for each Group
Entity a list (stating for each document listed the title, parties
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and date) of all agreements between Seller, Seller’s Affiliates or
any Group Entity on the one side and any other holder of any
Equity Interest in any Group Entity and/or any other third
party on the other side that relate to the holding of any Equity
Interest in such Group Entity (the agreements listed in Exhibit
2.5 collectively the ,Shareholders’ Agreements®).

2.6 Intragroup Financing Relationships. Exhibit 2.6[-1] includes a

list of all intragroup financing relationships between Seller and
Seller’s Affiliates on the one side and the Group Entities on the
other side existing on the date of this Agreement (the ,Intra-
group Financing Relationships®), including, without limitation,
shareholder loans of Seller or Seller’s Affiliates to the Group
Entities and/or upstream loans of the Group Entities to Seller
or Seller’s Affiliates. In particular, Seller, Seller’s Affiliates and
the Group Entities are parties to a cash pooling arrangement
under the [___] agreement dated [ ] (the ,Cash Pooling
Agreement“)[, as described in/copies of which are attached as
Exhibit 2.6[-2]. Exhibit 2-6[-1] includes for all Intragroup Fi-
nancing Relationships the principal amounts, interest rates and
amounts outstanding {including interest accrued and Ancillary
Financial Charges) as of [[___]/the date of this Agreement] (the
»intragroup Balances®). Intragroup Balances in favor of Seller
or Seller’s Affiliates, including interest accrued and Ancillary
Financial Charges, shall in the following be referred to as
»Seller Intragroup Balances“. Intragroup Balances in favor of
the Group Entities, including interest accrued and Ancillary Fi-
nancial Charges, shall in the following be referred to as ,,Group
Entities Intragroup Balances®.

o Falls zwischen dem Verkiufer und der Zielgesellschaft ein Be-
berrschungs- und Gewinnabfiibrungsvertrag bestebi:

2.7 DPT Agreement. Seller as dominating party and the Company
as dominated party are parties to a domination and profit
transfer agreement (Beberrschungs- und Gewinnabfiibrungs-
vertrag) dated [ | (the ,DPT Agreement*)[, a copy of which
is attached as Exhibit 2.7].

Erlauterungen
1. Exliuterungen zu Ziffer 2.1 5. Erlduterungen zu Ziffer 2.5
2. Exliuterungen zu Ziffer 2.2 6. Erliuterungen zu Ziffer 2.6
3. Erlduterungen zn Ziffer 2.3 7. Erlduterungen zu Ziffer 2.7

4, Erliuterungen zu Ziffer 2.4
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Der Vertragstext beginnt iiblicherweise mit einer Darstellung des
Ist-Zustands (Current Status) des Zielunternehmens, d.h. der Ziel-
gesellschaft (Company) und ihrer Tochtergesellschaften (Subsidia-
ries; zusammen mit der Company die Group Entities).

1. Erlduterungen zu Ziffer 2,1

Die Zielgesellschaft muss im Vertrag eindeutig identifiziert werden
(zumindest durch Firma und Sitz, besser noch durch Angabe des Re-
gistergerichts und der Registernummer). Gleiches gilt fir die Hohe
ihres Stammkapitals. Die Aussage zum Grundbesitz der Zieclgesell-
schaft dient als Hinweis auf die méglicherweise erforderhche Prii-
fung grunderwerbsteuerlicher Fragen.

2. Erlduterungen zu Ziffer 2.2

Falls das Vertragsmuster nicht nur den Verkauf, sondern auch die
Abtretung der verkauften Geschiftsanteile regelt (siche hierzu Er-
lauterungen zu Ziffer 3.1), miissen wegen des Bestimmtheitsgrund-
satzes Anzahl und Stiickelung der Geschiftsanteile genau bezeichnet
werden. Dies gilt auch, wenn sich die Anteile in der Hand ein- und
desselben Verkiufers befinden. Eine lediglich pauschale Bezeich-
nung wire fiir den bloffen Verkauf akzeptabel, macht aber die Ab-
tretung nichtig.®!

Halt der Verkidufer mehrere Anteile in gleichen Nennbetridgen und
werden nicht alle diese Anteile verkauft, so miissen die verkauften
Anteile wegen des Bestimmtheitsgrundsatzes noch weiter individua-
lisiert werden, z.B. durch Beschreibung ihrer Historie, d. h. aus wel-
chen Anteﬂen sie entstanden sind oder von wem sie urspriinglich
ibernommen worden waren,

Ist die Zielgesellschaft eine GmbH, so kénnen Gegenstand so-
wohl des Verkaufs als auch der Abtretung erst kiinftig entstehende
Geschiftsanteile, etwa solche aus einer erst noch zu beschliefenden
oder einzutragenden Kapitalerhdhung, sein. Dies ist dann im Ver-
trag zu erliutern. Die Ubertragung noch nicht entstandener Aktien
ist hingegen ausgeschlossen (vgl. Exkurs zu Ziffer 3).

Falls der Kaufer nicht alle Geschéftsanteile der Zielgesellschaft
erwirbt, wird er wissen wollen, wer die anderen Gesellschafter sind
und welche Anteile sie jeweils halten. Daher ist auch dies im Vertrag
festzuhalten. Die Richtigkeit dieser Angaben ist Gegenstand der Re-
presentations des Verkiaufers in Ziffer 7.2.1 und 7.2.3.
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3.

3.1

3.2

3.3

3.4

3.5

B. Vertragsmuster mit Erlduterungen

Sale and Transfer of Shares and Seller Intragroup Balances;
Termination of Cash Pooling and DPT Agreement

Sale and Transfer of Shares and Seller Intragroup Balances.
Seller hereby sells (verkauft) to Purchaser the Shares and the

Seller Intragroup Balances. Subject to the condition precedent
(aufschiebende Bedingung) of the occurrence of the Closing,
Seller hereby transfers (t#itt ab) to Purchaser the Shares and the
Seller Intragroup Balances, The transfer shall become legally ef-
fective [with the occurrence of the Closing/as of the logical sec-
ond between the Closing Date, 12.00 pm and the date follow-
ing the Closing Date, 0.00 am.]

Ancillary Rights. The sale and transfer of the Shares shall in-
clude all ancillary rights appertaining thereto (Nebenrechte), in-
cluding the rights to any undistributed but distributable profits.

Falls Zustimmung der Gesellschafterversammiung der Zielge-
sellschaft zur Ubertragung von Geschiftsanteilen erforderlich
ist:

Consent of Sharcholders’ Mecting of the Company. By written
shareholders’ resolution dated [___ 1, a copy of which is at-

tached as Exhibit 3.3, the shareholders’ meeting of the Com-
pany granted its consent to the sale and transfer of the Shares
under this Agreement as required by Section [___| of the articles
of the Company.

Falls Zustimmung des Ebegatten des Verkiufers erforderlich
ist:

Consent of Seller’s Spouse. By written statement dated [__}, a
copy of which is attached as Exhibit 3.4, Seller’s spouse con-

sented to this Agreement and the sale and transfer of the Shares
hereunder as required by Section 1365 BGB.

Falls die Finanzierungsbeziebungen zwischen der Zielgesell-
schaft, ibven Tochtergesellschaften und der Verkdufer-Gruppe
in einem Cash Pooling besteben:

Termination of Cash Pooling and Netting of Positions. Two (2)
Business Days prior to the scheduled date of the Closing Seller

shall terminate, and shall cause [any Seller’s Affiliates involved in
the cash pooling with the Group Entities and] the Group Entities
to terminate, the Cash Pooling Agreement for the Group Entities
with effect as of the end of the [Business Day immediately pre-
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ceding the] scheduled date of the Closing. Following such termi-
nation Seller shall bilaterally net (verrechnen), and shall cause
[the relevant Sellers’ Affiliates and] the Group Entities to bilater-
ally net, their mutual positions under the Cash Pooling Agree-
ment in order to determine between Seller and each relevant
Seller’s Affiliate on the one side and each Group Entity on the
other side the balance of such positions as of termination of the
Cash Pooling Agreement. Seller shall provide Purchaser with
written evidence of the termination and the netting of positions,
including the amounts of the resulting balances.

o  Falls zwischen dem Verkdufer und der Zielgesellschaft ein Be-
herrschungs- und Gewinnabfiihrungsvertrag bestebt und die
Beendigung des Beberrschungs- und Gewinnabfiihrungsver-
trags unter Anderung des Geschiiftsiabres der Zielgesellschaft
mit Wirkung zum Ende des Rumpfgeschifisjabres erfolgen soll:

3.6 Termination of DPT Agreement. As soon as reasonably practi-
cal after the date of this Agreement Seller shall take without un-
due delay all actions reasonably necessary to change the fiscal
year (Geschiftsjabr) of the Company so as to turn the current
fiscal year into a short fiscal year (Rumpfgeschiftsjabr) ending
on [ ] or on such other date as Seller and Purchaser agree
upon in writing.

(i} If at the time of the scheduled Closing the change of the fis-
cal year has been registered in the commercial register, at
Closing Seller shall

(a) execute, and cause the Company to execute, an agree-
ment (Aufbebungsvereinbarung) terminating the DPT
Agreement with effect as of the end of the short fiscal
year, substantially in the form of the draft attached as
Exhibit 3.6 (i) (,,DPT Termination Agreement“}{; and]

o Falls nach der ortlichen Handelsregister-Praxis erfor-
derlich:

{b) adopt in notarially recorded form a sharcholders resolu-
tion of the Company approving the termination of the
DPT Agreement by the DPT Termination Agreement.

Furthermore, as a precautionary measure, Seller shall im-
mediately after Closing deliver to the Company in accor-
dance with Section [___] of the DPT Agreement a writien
extraordinary notice of termination for cause {auferor-
dentliche Kiindigung aus wichtigem Grund) of the DPT
Agreement with immediate effect based on the sale and
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" transfer of the Shares to Purchaser (the ,DPT Termination
s+ Notice®).

(i) If at the time of the scheduled Closing the change of the fis-
cal year has not been registered in the commercial register,
Seller shall immediately after Closing deliver to the Com-
pany the DPT Termination Notice and Seller and Purchaser
shall execute, and Purchaser shall cause the Company to
execute, a joint written confirmation of Seller, Purchaser
and the Company confirming the validify of the termination
by extraordinary notice, substantially in the form of the
draft attached as Exhibit 3,6 (ii) (the ,DPT Termination

Confirmation®).

(iit) In each case, Seller shall prior to and at the Closing, and Pur-
chaser shall after the Closing, cause the managing directors
of the Company to report the termination of the DPT
Agreement for registration in the commercial register and to
use reasonable efforts to procure that the termination will be
registered in the commercial register without undue delay.

3.7  Preparation[, Audit] and Approval of German GAAP Finan-
cial Statements. In order to determine for the[ portion of the]
fiscal year ending with the termination of the DPT Agree-
ment Seller’s claim, if any, against the Company for transfer
of the Company’s profit (the ,,Profit Transfer Claim®) or the
Company’s claim, if any, against Seller for compensation of
the Company’s loss {the ,,Loss Compensation Claim), prior
to the Closing Seller shall cause, and after the Closing Pur-
chaser shall cause, the Company to prepare as soon as rea-
sonably practical after the termination of the DPT Agree-
ment interim financial statements (Zwischenabschluss) of the
Company under German GAAP for the[ portion of the] fiscal
year ending with the termination of the DPT Agreement (the
»German GAAP Financial Statements®)[, to have the Ger-
man GAAP Financial Statements audited by the Company’s
auditors], and to have the German GAAP Financial State-
ments approved (festgestellf) by shareholders resolution of
the Company. Unless required otherwise by German GAAP,
to the preparation of the German GAAP Financial State-
ments Sections 5.1.1 and 5.1.3 shall apply mutatis mutandis.
For the purposes of this Agreement the German GAAP Fi-
nancial Statements shall be considered final and binding once
they have been prepared by the Company], audited with an
unqualified audit opinion being granted] and approved by
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shareholders resolution of the Company. The Parties shall
use reasonable efforts to cause the preparation[, audit] and
approval of the German GAAP Financial Statements Section
to be completed as soon as possible. For the avoidance of
doubt, the German GAAP Financial Statements shall serve
solely to determine the Profit Transfer Claim or Loss Com-
pensation Claim, as the case may be, and shall not be preju-
dicial in any manner for any other financial items in the Ef-
fective Date Financial Statements.,

Erlduterungen
1. Erliuterungen zu Ziffer 3.1 6. Erliuterungen zu Ziffer 3.3
2. Exkurs: Ubertragung von Ak- und 3.4
tien ) 7. Erlduterungen zu Ziffer 3.5
3. Exlkaurs: Ubertragung von An- 8. Erlduterungen zu Ziffer 3.6
teilen an Personengesellschaf- 9. Erlduterungen zu Ziffer 3.7
ten 10. Exkurs: Ubertragung weite-
4. Exkurs: Behandlung von kon- rer Vermogensgegenstinde
zerninternen Finanzierungsbe- 11, Exkurs: Legitimation des
ziehungen Kiufers gegeniiber der Ge-
5. Erlduterungen zu Ziffer 3.2 sellschaft

1. Erlduterungen zu Ziffer 3.1

Das SPA beinhaltet zunichst den Verkauf (Sale) der Geschiftsantei-
le. Hinsichtlich der Ubertragung (Transfer) der Geschiftsanteile an
den Kaufer gibt es zwei Moglichkeiten: Abtretung ebenfalls im SPA,
aufschiebend bedingt auf die Durchfithrung des Closings (siche Zif-
fer 3.1 des Vertragsmusters), oder Abtretung mittels separater Ab-
tretungsvereinbarung beim Closing. Bis zum Inkrafttreten des Mo-
MiG tendierte die Praxis aus Effizienz- und Kostengriinden (keine
Beurkundungsgebiihr fiir eine separate Abtretungsurkunde) zur auf-
schiebend bedingten Abtretung im SPA. Bei dieser Gestaltung konn-
te das Closing in vielen Fillen ohne Einschaltung ecines Notars
durchgefihrt werden. :

Aufgrund der durch das MoMiG bewirkten Aufwertung der Ge-
sellschafterliste far die Legitimation des Kiufers als neuem Gesell-
schafter der Zielgesellschaft (siche nachstehend sonstige Erlduterun-
gen zu Ziffer 3 lit. b sowie Erlduterungen zu Ziffer 6.5) konnte sich
allerdings. in bestimmten Konstellationen eine separate Abtretungs-
vereinbarung empfehlen. Dies ist etwa der Fall, wenn das SPA von ei-
nem auslindischen Notar beurkundet wird und die Verpflichtung zur
Einreichung der Gesellschafterliste damit nicht beim Notar sondern
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4.  Purchase Price; Payments[; Escrow]

4.1 Paurchase Price

4.1.1 Total Purchase Price. The total purchase price for the Shares
and the Seller Intragroup Balances (the ,, Total Purchase Pri-
ce®) shall be the sum of the Share Purchase Price and the
Seller Intragroup Balances Purchase Price.

4.1.2 Share Purchase Price. The purchase price for the Shares (the
»Share Purchase Price®) shall be the sum of:

(i EUR [__]{in words Euro [___]) {the ,Base Amount“);

(ii) minus the consolidated Financial Debt of the Group Enti-
ties as of the Effective Date (the , Effective Date Financial
Debt*);

(i) plus the consolidated Cash of the Group Eatities as of the
Effective Date (the , Effective Date Cash®);

(iv) minus [or plus] the amount by which the consolidated
Net Working Capital of the Group Entities as of the Ef-
fective Date (the ,Effective Date Net Working Capital )
falls short of [or exceeds] EUR [__] (in words Euro
[___I} {the ,Effective Date Net Working Capital Shortfall
for Excess]“)]; and

(v} ggf weitere Hinzurechnungs- oder Abzugsposten)
all as included in the Effective Date Financial Statements.

4.1.3 Seller Intragroup Balances Purchase Price. The purchase price
for the Seller Intragroup Balances (the ,,Seller Intragroup Bal-
ances Purchase Price®) shall be the amount of the Seller In-
tragroup Balances as of the Effective Date as included in the
Effective Date Financial Statements.

4.1.4 Definitions

(i) ,Effective Date” shall be [[___]/the Closing Date], for the
avoidance of doubt immediately prior to any payments to
be made under this Agreement at Closing.

o Falls die Begriffe Financial Debt, Cash und Net Working
Capital im Vertrag selbst definiert werden sollen:

(i) ,Financial Debt” shall mean the sum of the following fi-
nancial items (in each case together with all accrued in-
terest and any Ancillary Financial Charges):
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e Falls der Kaufpreis auf der Grundlage von Abschliissen
der Zielgesellschaft nach HGB ermiitelt werden soll:

(a) bonds (Anleihen) within the meaning of Section 266 (3)
C no.1 HGB, liabilities to banks (Verbindlichkeiten
gegeniiber Kreditinstituten) within the meaning of Sec-
tion 266 (3) C no.2 HGB and liabilities under pro-
missory notes (Wechselverbindlichkeiten} within the
meaning of Section 266 (3} C no. 5§ HGB, except for li-
abilities qualifying as trade accounts payable pursuant
to Section 4.1.4 (rv){f};

(b) any Seller Intragroup Balances [and any other liabili-
ties of the Group Entities to Seller or Seller’s Affiliates
(Verbindlichkeiten gegeniiber verbundenen Unterneh-
men) within the meaning of Section 266 (3) C no.6
HGB, except for liabilities to other Group Entities and
for liabilities qualifying as trade accounts payable, and
liabilities of the Group Entities to enterprises that hold
an interest in the Group Entities or in which the Group
Entities hold an interest (Verbindlichkeiten gegeniiber
Unternehmen, mit denen ein Beteiligungsverhaltnis be-
steht) within the meaning of Section 266 (3) C no. 7
HGB, except for liabilities to other Group Entities and
for liabilities qualifying as trade accounts payable];

(¢) any Profit Transfer Claims;

e Falls der Kaufpreis auf der Grundlage von Abschliissen
der Zielgesellschaft nach IFRS oder US-GAAP ermittelt
werden soll:

(a) any borrowing, or indebtedness in the nature of bor-
rowing, including, without limitation, any indebted-
ness for monies borrowed or raised under any bank
or third-party guarantee, acceptance credit, bond,
note, promissory note, bill of exchange, commercial
paper, letter of credit, or any other transaction having
the commercial effect of a borrowing;

(b) the Seller Intragroup Balances [and any other liabili-
ties of the Group Entities to Seller or Seller’s Affiliates
[or to enterprises that hold an interest in the Group
Entities or in which the Group Entities hold an inter-
est], in each case except for liabilities to other Group
Entities and for liabilities qualifying as trade accounts
payable];



62

B. Vertragsmuster mit Erlduterungen

~(¢) any Profit Transfer Claims;

'. “In beiden Fiillen je nach Verbandlungsergebnis mogli-
w0 chenweise zusdtzlich folgende Positionen:

{(d) the present value (Barwert) of the payment obligations
under any finance lease, hire purchase agreement, for-
ward sale or purchase agreement, conditional sale
agreement or similar arrangement that has been or, in
accordance with [IFRS]/[US-GAAP] is required to be,
recorded as capital leases;

(e) all other payment obligations that have been deferred,
or that are outstanding, for a period in excess of [ni-

nety {90)] days;

e Falls die Unterdeckung der Pensionsverbindlichkei-
ten als Finanzverbindlichkeit behandelt werden soll:

{f) the amount by which the pension liabilities of the
Group Entitics, understood as the [Defined Benefit
Obligation (DBO) pursuant to IAS 19/Projected Bene-
fit Obligation (PBO) pursuant to FAS 87] [minus the
market value of any Plan Assets pursuant to TAS
19/FAS 87] of the Group Entities determined in accor-
dance with the valuation principles set forth in Exhibit
4.1.4 (ii){f), exceed the amount of EUR [___] (in words
Furo[ 1)

e Falls die Summe similicher Pensionsverpflichtungen
als Finanzverbindlichkeit bebandelt werden soll:

{f) the amount of the pension liabilities of the Group Enti-
ties, understood as the [Defined Benefit Obligation
(DBO) pursuant to IAS 19/Projected Benefit Obliga-
tion (PBO) pursuant to FAS 87] [minus the market
value of any Plan Assets pursuant to IAS 19/FAS 87] of
the Group Entities determined in accordance with the
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(iii) ,,Cash® shall mean the sum of the following financial

items:

Falls der Kaufpreis auf der Grundlage von Abschlissen
des Zielunternebmens nach HGB ermittelt werden soll:

(a) cash on hand (Kassenbestand), central bank deposits
(Bundesbankguthaben), demand deposits with banks
(Guthaben bei Kreditinstituten) and cheques {Schecks)
within the meaning of Section 266 (2) B IV HGBJ,
but excluding any Trapped Cash];

(b} any Group Entities Intragroup Balances [and any
other receivables of the Group Entities from Seller or
Seller’s Affiliates, in each case except for receivables
qualifying as trade accounts payable]]; and

(c) any Loss Compensation Claims[; and
(d) ggf. weitere Cash-Postitionen).

Falls der Kaufpreis auf der Grundlage von Abschliissen
des Zielunternebmens nach IFRS oder US-GAAP ermit-
telt werden soll:

{a) cash on hand, demand deposits with banks and short-
term, highly liquid investments that are readily con-
vertible to a known amount of cash, and that are
subject to an insignificant risk of changes in value,
cheques[, but excluding any Trapped Cash];

(b) any Group Entities Intragroup Balances [and any
other receivables of the Group Entities from Seller or
Seller’s Affiliates, in"each case except for receivables
qualifying as trade accounts payable][; and

(c) any Loss Compensation Claims[; and

(d) ggf. weitere Cash-Positionen).

[, Trapped Cash® shall mean any cash or cash equivalents to
the extent that they are not accessible to the Company with-
out deduction or withholding or additional cost (other than
ordinary bank charges) within a period of [thirty (30)] days.]

valuation principles set forth in Exhibit 4.1.4 (ii)(f);

o Falls Steuer- und sonstige Riickstellungen als Fi-
nanzverbindlichkeiten bebandelt werden sollen:

(g} all other accruals (Riickstellungen), including accruals
for taxes (Stewerriickstellungen) and tax liabilities
{Stenerverbindlichkeiten) (in each case other than e Falls der Kaufpreis auf der Grundlage von Abschliissen
VAT) [; and des Zielunternebmens nach HGB ermittelt werden soll:

(iv) ,Net Working Capital“ shall mean

{(h) gef. weitere Financial Debt-Positionen)]. the sum of ({a) to (d)) minus {{e) to (h)} where:
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(a) means inventories (Vorridte) within the meaning of
Section 266 {2) B I HGB;

(b) means trade accounts receivable (Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen) within the meaning of
Section 266 (2) B Il no. 1 HGB;

(c) means accounts receivable from Seller or Seller’s Af-
filiates (Forderungen gegen verbundene Unternehmen)
within the meaning of Section 266 (2) B II no. 2 HGB;

(d) means accounts receivable from individual persons or
Legal Entities that hold an interest in the Group Enti-
ties or in which the Group Entities hold an interest,
other than Seller or Seller’s Affiliates (Forderungen
gegen Unternchmen, mit denen ein Beteiligungsver-
hiltnis besteht) within the meaning of Section 266 (2)
B Il no. 3 HGB;

(e) means prepayments received (erhaltene Anzablungen
auf Bestellungen) within the meaning of Section 266
{3) C no. 3 HGB;

{f} means trade accounts payable (Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und Leistungen) within the meaning of
Section 266 (3) C no. 4 HGB;

(g) means accounts payable to Seller or Seller’s Affiliates
(Verbindlichkeiten gegeniiber verbundenen Unterneh-
men)} within the meaning of Section 266 (3) C no.6
HGB; and

(h) means accounts payable to individual persons or Le-
gal Entities that hold an interest in the Group Entities
or in which the Group Entities hold an interest, other
than Seller or Seller’s Affiliates (Verbindlichkeiten ge-
geniiber Unternebmen mit denen ein Beteiligungs-
verbdltnis bestebt) within the meaning of Section 266
(3) C no. 7 HGB;

in each case unless the respective receivable or payable
constitutes Financial Debt.

Falls der Kaufpreis auf der Grundlage von Abschliissen
des Zielunternelmens nach IFRS oder US-GAAP ermit-
telt werden soll (bier einfache Definition):

the current assets of the Group Entities (but excluding
Cash and Trapped Cash} less the current liabilities of the
Group Entities (but excluding Financial Debt).
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Falls die Begriffe Financial Debt, Cash und Net Working
Capital nicht im Vertrag selbst, sondern durch Bezugnahme
auf den Kontenrabmen des Zielunternebmens oder des Ver-
kdufers oder in einer sonstigen Vertragsanlage definiert wer-
den sollen:

(ii) ,Financial Debt“, ,Cash“ and ,Net Working Capi-
tal“ shall mean the balance of the financial items marked
as Financial Debt, Cash and Net Working Capital in Ex-
hibit 4.1.4.

4,2 Payments

4.2.1 Payment of Preliminary Total Purchase Price. At Closing Pur-

chaser shall in accordance with Section 6.5 pay on account of
the Total Purchase Price the amount of EUR [ ] (in words
Euro [ ]} (the ,Preliminary Total Purchase Price®). Such
payment shall be made

(i) in the following amounts on behalf of Seller and/or the fol-
lowing Seller’s Affiliates to the following Group Entities
in discharge of the respective Group Entities Intragroup
Balances (the ,Preliminary Group Entities Balances Pay-

ments);

From (Seller or To {Group Entity) Amount
Seller’s Affiliate)

[ 1] (o I

o Falls zwischen Verkiufer und Zielgesellschaft ein Beherr-
schungs- und Gewinnabfiibrungsvertrag besteht und hier-
aus eine Verpflichtung des Verkdufers zum Verlustaus-
gleich zu erwarten ist:

(ii) in the amount of EUR {___] {in words Euro [___]) on ac-
count of Seller’s obligation to satisfy the Loss Compensa-
tion Claim (the ,Preliminary Loss Compensation Pay-
ment®);

(iii) in the amount of EUR [___] (in words Euro|___}) to Seller
(the ,,Preliminary Seller Cash Payment“)[; and]

o Falls eine Absicherung des Kaufers durch ein Escrow ge-
wiinscht ist:

{(iv) in the amount of EUR [___] (in words Euro [___]) to the
Escrow Account (the ,,Escrow Payment®).
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s zwischen- Verkdufer und Zielgesellschaft ein Be-
berrschungs- und Gewinnabfithrungsvertrag bestelt und
bieraus eine Verpflichtung der Zielgesellschaft zur Ge-
- winnabfiibrung zu erwarten ist:

Preliminary Profit Transfer Payment. At Closing Purchaser
shall in accordance with Section 6.5 pay (i) to Seller on behalf

of the Company the amount of EUR [ __] (in words Euro
[__I) on account of the Company’s obligation to satisfy the
Profit Transfer Claim (the ,,Preliminary Profit Transfer Pay-
ment“),

4.2.3 Payments after Final Determination of Total Purchase Price

{i) If according to the final and binding Effective Date Fi-
nancial Statements the Total Purchase Price exceeds the
Preliminary Total Purchase Price, Purchaser shall pay an
amount equal to such excess as follows:

4.2.2

{a) To the extent that the excess is the result of any
Group Entities Intragroup Balance being higher than
the corresponding Preliminary Group Entities Bal-
ances Payment, Purchaser shall satisfy its obligation
to pay the excess amount by paying on behalf of
Seller or the relevant Seller’s Affiliates, as the case
may be, the excess amount to the relevant Group En-
tities in discharge of the higher Group Entities In-
tragroup Balance; and

(b) any further excess amount shall be paid by Purchaser
to Seller,

(ii) If according to the final and binding Effective Date Fi-
nancial Statements the Total Purchase Price falls short of
the ‘Total Preliminary Purchase Price, the shortfall amount
shall be repaid to Purchaser as follows:

(a) To the extent that the shortfall is the result of any
Group Entities Intragroup Balance being lower than
the corresponding Preliminary Group Entities Bal-
ances Payment, Purchaser shall procure that those
Group Entities which have reccived Group Entity In-
tragroup Payments exceeding the relevant Group En-
tities Intragroup Balances shall repay the excess
amount to Purchaser; and

(b) any further shortfall amount shall be paid by Seller to
Purchaser,
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(iii) Any such amounts shall be paid within ten (10} Business
Days of the Effective Date Financial Statements having
become final and binding. Payments shall be with interest
from the Closing Date to, but not including, the date of
actual payment, at [ ___]% p.a.

4.2.4 Payments after Final Determination of Profit Transfer or Loss
Compensation Claim

(i) To the extent that according to the final and binding
German GAAP Financial Statements [the Profit Transfer
Claim exceeds the Preliminary Profit Transfer Payment][,
or the Loss Compensation Claim falls short of the Pre-
liminary Loss Compensation Payment],

(a) Purchaser shall procure that the Company pays the
excess or shortfall amount, together with interest owed
under the DPT Agreement (or under statutory law, if
higher), to Seller;

(b) to the extent that the excess or shortfall is not already
reflected in the Effective Date Financial Statements
and has therefore not already resulted in a reduction
of the Total Purchase Price, the Total Purchase Price
shall be considered reduced by the amount of the
payment pursuant to lit. (i)(a} and Seller shall pay the
amount of the reduction of the Purchase Price to Pur-
chaser,

(ii) If according to the final and binding German GAATD Fi-
nancial Statements [the Profit Transfer Claim falls short
of the Preliminary Profit Transfer Payment][, or the Loss
Compensation Claim exceeds the Preliminary Loss Com-
pensation Payment],

(a) Seller pay the excess or shortfall amount, together
with interest owed under the DPT Agreement (or un-
der statutory law, if higher}, to the Company;

(b) to the extent that the excess or shortfall is not already
reflected in the Effective Date Financial Statements
and has therefore not already resulted in an increase
of the Total Purchase Price, the Total Purchase Price
shall be considered increased by the amount of the
payment pursuant to lit. (i}(a) and Purchaser shall
pay the amount of the increase of the Purchase Price
to Seller.
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. {iii) Any such amounts shall be paid simultaneously (Zug-um-

Zug) within ten (10) Business Days as of the German
GAAP Financial Statements having become final and
binding '

4.2.5 Modes of Payment and Bank Accounts. Any payments under

this Section 4.2 shall be made by wire transfer in immediately
available funds, value as of the relevant due date and free of
bank and other charges, to the bank account of the entitled
party set forth in Exhibit 4.2.5 or to such other bank account
as the entitled party has designated by written notice to the
obligated party at least three (3) Business Days in advance.

4.2.6 Payment Confirmations. Fach Party shall instruct, and prior

to Closing Seller and after Closing Purchaser shall cause the
Group Entities to instruct, the bank designated by it for the
receipt of any payments under this Section 4.2 to provide the
party making the payment immediately upon receipt of the
payment by email or telefax with a written confirmation of
receipt (a ,,Payment Confirmation®), If the party making the
payment does not receive the respective Payment Confirma-
tion within five (5) Business Days after the bank instructed by
such party had made the respective wire transfer, the Payment
Confirmation shall be deemed substituted by a written con-
firmation by the bank having made the wire transfer that the
wire transfer has been made. Such statement shall then be
deemed to constitute the respective Payment Confirmation.

4.2.7 Interest. Any payments due under or in connection with this

4.3

Agreement shall bear interest from and including the respec-
tive due date to, but not including, the date of receipt. The in-
terest rate to be used during any given period of three months,
starting on the date on which any payment is due, shall be
[500] basis points over EURIBOR for threc-month deposits
as reported on the first day of such three-month period (the
»Applicable Interest Rate®).

[Escrow

Falls die Verwaltung des Escrow Account einem noch zu be-
stimmenden Escrow Agent anvertraut werden soll:

4.3.1 Escrow Agent and Escrow Account. Prior to the Closing,

Seller and Purchaser shall jointly appoint [ ] [alternativ: a
reputable individual person or legal entity to be designated by
Seller and Purchaser jointly] to serve as their joint agent to re-
ceive and hold on behalf of both Parties the Escrow Amount
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(the ,Escrow Agent®). The Parties shall instruct the Escrow
Agent to open a bank account to receive payment by Pur-
chaser of the Escrow Amount (the ,Escrow Account®).

[ff the Parties cannot agree on the Escrow Agent within ten
(10) Business Days of either Parties written request for such
appointment, the Escrow Agent shall at the request of either
Party be selected by the President of the German Federal
Chamber of Attorneys (Bundesrechisanwaltskammer) after
consideration of the proposals and commments by the Parties.]

Falls aunstelle eines Escrow Agents lediglich ein Escrow Ac-
count als Und-Kornto eriffnet werden soll:

4.3.1 Escrow Account. Prior to the Closing, Seller and Purchaser

shall open with a reputable German bank to be designated by
Purchaser (the ,,Escrow Bank®} a bank account to be jointly
held by Seller and Purchaser (,Und“-Konto, the ,Escrow
Account®) to receive payment by Purchaser of the Escrow
Amount.

The funds in the Escrow Account shall serve as collateral for
Purchaser with respect to any claims of Purchaser against
Seller arising out of or in connection with this Agreement.
Unless provided otherwise in this Agreement, the Escrow Ac-
count shall be subject to the terms and conditions agreed
upon between Seller and Purchaser on the one side and the
Escrow [Agent/Bank] on the other side.

Wenn die Rechte und Pflichten in Bezug auf das Escrow Ac-
count in einem formlichen Escrow Agreement gervegelt wer-
den sollen, ist anstelle des letzten Satzes von Ziffer 4.3.1 fol-
gender Satz vorzuseben:

The terms and conditions regarding the Escrow Account shall
be set forth in an agreement to be executed between Seller,
Purchaser and the Escrow [Agent/Bank] prior to the Closing
substantiafly in the form of the draft agreement attached as
Exhibit 4.3.1 (the ,,Escrow Agreement®),

4.3.2 Interest, Fees and Expenses. Interest accrued on the Escrow

Account shall be added to, and considered to be part of, and
fees and expenses of the Escrow [Agent/Bank] shall be de-
ducted from, the Escrow Amount.

4.3.3 Releases from Escrow Account. The Escrow [Agent/Bank]

shall be instructed to release any funds on the Escrow Ac-
count only
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- {i) in accordance with corresponding (é#bereinstimmenden)
or joint written instructions from Seller and Purchaser;

(ii) to Purchaser in such amounts in which payment claims of
Purchaser against Seller under or in connection with this
Agreement have been adjudicated by final court judgment
(rechtskriftiges gerichtliches Urteil) or arbitral award
(Schiedsspruch), in each case upon presentation by Pur-
chaser of an original {Ausfertigung) of the respective judg-
ment or award; or

(iii) pursuant to Section 4.3.4.

4.3.4 Final Release. Within [___| months after the Closing Date, the
Escrow [Agent/Bank] shall release to Seller the funds then
remaining in the Escrow Account after deduction of (i) the
outstanding fees of the Escrow [Agent/Bank]; and (ii) the
amounts of any outstanding payment claims that Purchaser
has asserted against Seller by way of a duly filed complaint or
request for arbitration (the ,Final Claims“), The funds re-
maining in the Fscrow Account after such release shall be re-
leased by the Escrow [Agent/Bank] pursuant to Section 4.3.3
(i) or (ii}, or to Seller in the amounts of any Final Claims that
have been denied by final court judgment or arbitral award,
upon presentation by Seller of an original of the respective
judgment or award.]

Erlduterungen
1. Einfihrung: Kaufpreis und 9. Exkurs: Sonstiges zu Kauf-
Unternehmensbewertung preisanpassungen
2. Erliuterungen zu Ziffer 4.1 10. Exkurs: Locked Box
3. Erlduterungen zu Ziffer4.1.1  11. Erlduterungen zu Ziffer 4.2.1
4. Erlduterungenzu Ziffer4.1.2  12. Erlduterungen zu Ziffer 4.2.2
5. Erlduterungenzu Ziffer4.1.3  13. Erlduterungen zu Ziffer 4.2.3
6. Erlduterungen zu Zif- 14, Erlduterungen zu Ziffer 4.2.4
fer 4.1.4 (i) und {ii) 15. Erlduterungen zu Ziffer 4.2.5
7. Exkurs: Biirgschaften und 16. Erlduterungen zu Ziffer 4,.2.6
Garantien 17. Erlduterungen zu Ziffer 4.3
8. Erlduterungen zu Zif- 18. Exkurs: Besondere Kauf-

fer 4.1.4 (ii1) bis (iv)

preisgestaltungen

Die Bestimmungen iiber den Kaufpreis fiir das Zielunternehmen
sind das Kernstiick des SPA. Sie sollen die Vorstellungen der Partei-
en iiber den Wert des Zielunternehmens in Einklang bringen und in
eine vertragliche Regelung umsetzen. Dies verlangt von den ver-
tragsgestaltenden Juristen dkonomischen Sachverstand und Sensibi-
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litdt fiir die preisbestimmenden wirtschaftlichen Uberlegungen der
Parteien. -

Eine Standard-Kaufpreisformel gibt es nicht. Kaufpreis-Bestim-
mungen sind so unterschiedlich wie die Zielunternehmen selbst und
die Motive fir ihren Erwerb. Die Bandbreite der Gestaltungen reicht
vom schlichten Festpreis iiber Kaufpreisformeln in Abhiingigkeit von
Finanzkennzahlen bis zu komplexen Modellen, bei denen der Kauf-
preis von der kiinftigen wirtschaftlichen Entwicklung des Zielun-
ternchmens abhingt (Earn-out).

1. Binfithrung: Kaufpreis und Unternchmensbewertung

Ausgangspunkt der Kaufpreisermittlung ist die von den Parteien
zugrunde gelegte Bewertung des Zielunternehmens, Der vertragsge-
staltende Jurist muss eine Unternehmensbewertung nicht selbst vor-
nehmen kénnen, Er sollte aber in der Lage sein, die von den Partei-
en vorgenommene Bewertung zumindest insoweit nachzuvollziehen,
dass er sie in eine vertragliche Regelung umsetzen kann.?°
Hinsichtlich der Verfahren zur Unternehmensbewertung unter-
scheidet man Einzelbewertungs-, Gesamtbewertungs- und Misch-
verfahren. Zu den letzteren zihlt insbesondere das aus der vermdgen-
steuerlichen Bewertung stammende Stuttgarter Verfahren, das in
vielen mittelstindischen Gesellschaftsvertrigen als Bewertungsver-
fahren bei Gesellschafterstreitigkeiten vorgesehen ist. In der M&A-
Praxis hat es keine Bedeutung, so dass es hier nicht weiter vertieft wird.

a) Einzelbewertungsverfahren. Finzelbewertungsverfahren, zu denen
insbesondere das frither weit verbreitete Substanzwertverfahren zihlt,
betrachten das Unternehmen als Summe seiner Bestandteile.”! Der
Wert der Bestandteile ist je nach Zielrichtung des Erwerbers ihr
Wiederbeschaffungs- oder der Liquidationswert. Im Fortfiithrungsfall
entspricht der Substanzwert der Summe der Wiederbeschaffungs-
werte der betriebsnotwendigen Vermogensgegenstinde, zuziiglich
des VerdufSerungswerts der nicht-betriebsnotwendigen Vermégens-
gegenstinde, abziglich der Verduferungskosten und abziiglich der
auf den Kidufer Gbergehenden Schulden und Risiken. Im Liquida-
tionsfall entspricht der Substanzwert dem in der Insolvenz erzielba-
ren Verduflerungswert samtlicher Vermogensgegenstiande, abziiglich
der Verduflerungskosten und abziiglich der iibergehenden Schulden
und Risiken.

Die dem Substanzwertverfahren zugrunde liegende Vorstellung
vom Unternehmen als Summe seiner Bestandteile gilt heute als iiber-
holt. Daher kommt das Substanzwertverfahren in der M&A-Praxis
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5.  Effective Date Financial Statements

5.1 Preparation of Effective Date Financial Statements

5.1.1 Preparation by the Company. Purchaser shall procure that the
Company prepares within [sixty (60)] days of the Closing
Date consolidated financial statements of the Group Entities
as of the Effective Date (the ,Fffective Date Financial State-
ments“) consisting of

(1) a balance sheet (Bilanz);

(i) a profit and loss statement {Gewinn- und Verlustrech-
nung); and

(iii) a statement {the ,Purchase Price Determination State-
ment*) setting forth

(a) the Effective Date Financial Debt;
(b) the Effective Date Cash;

(c) the Effective Date Net Working Capital and the Effec-
tive Date Net Working Capital Shortfall [or Excess];

(d) [ggf. weitere Hinzurechnungs- oder Abzugsposten
gemafS Ziffer 4.1.2 (v)};

(e} the Seller Intragroup Balances and/or Group Entities
Intragroup Balances;

(f} the Share Purchase Price;
(g) the Seller Intragroup Balances Purchase Price; and
(h) the Total Purchase Price.

The Effective Date Financial Statements shall be prepared in
the English language in accordance with [German GAAP/
IFRS/US-GAAP] pursuant to the same regulations and prin-
ciples as apply to consolidated annual financial statements in
general. Any rights provided by applicable GAAP on whether
to include and how to value items in the Effective Date Fi-
nancial Statements {Bilanzierungs- und Bewertungswablrech-
te) shall be exercised [on a basis consistent with past practice
of the Group Entitics] [alternativ: in accordance with the ac-
counting principles set forth in Exhibit 5.1.1]. If and to the
extent that any breaches of Seller’s covenants in Section 12.1
or 12.2 have resulted in the Effective Date Financial Debt be-
ing lower, or the Effective Date Cash, Effective Date Net

5. Effective Date Financial Statements 115

51.2

Working Capital being higher, than they were but for such
breach of covenant, the breach of covenant shall for the pur-
poses of preparing the Effective Date Financial Statements be
ignored, i.e. the Effective Date Financial Statements shall be
prepared as if such breach of covenant had not occurred.

Review by Purchaser and Seller. Purchaser shall procure that
the Company submits the Effective Date Financial Statements
within the period set forth in Section 5.1.1 to Purchaser and
Seller for review and shall procure that the Group Entities
make available to Purchaser, Seller and their professional ad-
visers all documents and other data reasonably required by
them to review the Effective Date Financial Statements, If and
to the extent that the Effective Date Financial Statements
were prepared or audited by the Group Entities’ auditors, and
subject to approval by such auditors, the review shall include
the auditors’ working papers and audit files relating to the Ef-
fective Date Financial Statements. Purchaser shall procure
that the Group Entities use reasonable efforts to obtain the
auditors’ approval.

5.1.3 Failure to Prepare and Submit the Effective Date Financial

Statements. If the Company fails to prepare and submit to
Purchaser and Seller the Effective Date Financial Statements
within the period set forth in Section 5.1.1, Seller shall have
the right to prepare the Effective Date Financial Statements
and shall be entitled to inform Purchaser in writing that it ex-
ercises such right. Purchaser shall make available, and pro-
cure that the Group Entities make available, to Seller and its
professional advisers all documents and other data reasonably
required by them to prepare the Effective Date Financial
Statements. Seller shall prepare the Effective Date Financial
Statements within [sixty (60)] days as of the date on which
the documents and other data reasonably required by Seller
and its professional advisers for the preparation of the Effec-
tive Date Financial Statements are provided to them, Pur-
chaser shall notify Seller in writing of the commencement of
such period, which shall be deemed to be accepted by Seller
unless Seller objects in writing within [ten (10)] days of re-
ceipt of such written notification. If Seller fails to submit the
Effective Date Financial Statements to Purchaser within such
period, Seller shall lose its right to prepare the Effective Date
Financial Statements and Purchaser shall be required to pro-
cure that the Company prepares the Effective Date Financial
Statements pursuant to Section 5.1.1 within a further period
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of [sixty (60)] days. I the Effective Date Financial Statements
are prepared by Seller in accordance with this Section 5.1.3,
only Purchaser shall have the right to review and object pur-
suant to Section 5.1.4.

Objections of Purchaser or Seller. Any objections of Purchaser
or Seller to the Effective Date Financial Statements must be
stated within {thirty (30)] days of receipt of the Effective Date
Financial Statements and the documents and other data rea-
sonably required pursuant to Sections 5.1.2 or 5.1.3 by such
Party by providing the respective other Party with (i) a writ-
ten statement of objections, specifying in reasonable detail the
grounds for the objections; and (ii) a revised version of the Ef-
fective Date Financial Statements (the ,,Revised Effective Date
Financial Statements“) taking such objections into account. If
and to the extent that a Party does not state its objections in
accordance with the requirements of this Section 5.1.4, the
Effective Date Financial Statements shall with the expiration
of such period be final and binding upon such Party.

Costs. The costs for the preparation of the Effective Date Fi-
nancial Statements shall in the case of preparation by the
Company be borne by the Company and in the case of prepa-
ration by Seller be borne by Seller. Each Party shall bear the
costs of its own review of, and preparation of objections to,
the Effective Date Financial Statements and preparation of
the Revised Effective Date Financial Statements.

Resolution of Disputes

Appointment of Neutral Auditor. In case of any objections of
cither Party to the Effective Date Financial Statements in ac-
cordance with the requirements of Section 5.1.4, the Parties
shall attempt in good faith to resolve such objections. If the
Parties cannot resolve such objections within [thirty (30)]
days of receipt by a Party of the other Party’s written state-
ment of objections and the Revised Effective Date Financial
Statements, cither Party may present the matter to a neutral
auditor from an auditing firm of international standing to be
jointly instructed by the Parties (the ,Neutral Auditor®), If
the Parties cannot agree on the Neutral Auditor within [ten
(10) ] Business Days of either Party’s written request for such
instruction, the Neutral Auditor shall at the request of either
Party be appointed by the German Institute of Chartered Ac-
countants (Institut der Wirtschaftspriifer in Deutschland e.V.)
after consideration of the proposals and comments by the
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Parties. ' The Parties shall jointly instruct the Neutral Auditor
to decide the issues in dispute in accordance with the provi-
sions of this Agreement.

5.2.2 Scope of Decisions of Neutral Auditor. Unless jointly in-

structed otherwise by the Parties, the Neutral Auditor shall
Himit its decisions to the issues in dispute, but shall on the basis
of such decisions and the undisputed parts of the Effective Date
Financial Statements determine the Effective Date Financial
Statements in their entirety. In respect of the issues in dispute,
the decisions of the Neutral Auditor shall fall between the posi-
tions taken by the Parties. T'o the extent necessary, the Neutral
Auditor shall also be entitled to decide on the interpretation of
this Agreement. The Neutral Auditor shall act as an expert
(Schiedsgutachter) and not as an arbitrator.

5.2.3 Procedure. The Parties shall make available to the Neutral

Auditor the Effective Date Financial Statements, the statement
of objections, the Revised Effective Date Financial Statements
and all other documents and other data reasonably required
by the Neutral Auditor to make the required decisions and
determination. The Neutral Auditor shall immediately submit
copies of all documents and other data made available by a
Party to the respective other Party. Before deciding on the is-
sues put to it by the Parties, the Neutral Auditor shall grant
the Parties the opportunity to present their respective posi-
tions, which shall include the opportunity of at least one oral
hearing in the presence of both Parties and their professional
advisers. ‘The Parties shall instruct the Neutral Auditor to use
its best efforts to deliver its written opinion with reasons for
the decisions as soon as reasonably practical, but not later
than within [sixty (60}] days of the issues in dispute having
been referred to the Neutral Auditor. Except for manifest er-
ror or intentional fault, the Neutral Aunditor’s decisions and
the Effective Date Financial Statements as determined by the
Neutral Auditor shall be final and binding upon the Parties
for the purpose of determining the Purchase Price (except for
any disputes on a breach of Seller's covenants under Section
12 and its effect on the Effective Date Financial Statements
pursuant to the last sentence of Section 5.1.1, which dispute,
in the absence of an amicable settlement by the Parties, shall
be subject to being resolved by [litigation] [alternativ: arbitra-
tion] as provided for in Section 19.9). -

5.2.4 Costs. The costs of the Neutral Auditor shall be borne by

Seller and Purchaser pro-rata to the amounts by which the
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Purchase Price as determined by the Parties in their respective
Effective Date Financial Statements deviates from the Total
Purchase Price set out in the Effective Date Financial State-
ments as determined by the Neutral Auditor.

Etlduterungen

. Erlduterungen zu Ziffer 5.1 7. Erliuterungen zu Ziffer 5.2

. Brliuterungen zu Ziffer 5.1.1 8, Erlduterungen zu Ziffer 5.2.1
. Erliuterungen zu Ziffer 5,1.2 9, Erlduterungen zu Ziffer 5.2.2
. Erlduterungen zu Ziffer 5,1.3 10, Erlduterungen zu Ziffer $.2.3
. Erldoterungen zu Ziffer 5.1.4 11, Erlduterungen zu Ziffer 5.2.4
. Erlduterungen zu Ziffer 5.1.5

Lo I o I S

1. Erlduterungen zu Ziffer 5.1

Zur Ermittlung der fiir die Kaufpreisbestimmung mafigeblichen Pa-
rameter dient in der Regel ein besonderer, auf den mafgeblichen
Stichtag (Effective Date) aufgestellter Abschluss, der Stichtagsab-
schluss. Der Stichtagsabschluss ist daher im Vertragsmuster be-
zeichnet als Effective Date Financial Statements. Effective Date
kann der Tag des Closings sein oder ein vor dem Closing liegender
Stichtag (siehe Erlduterungen zu Ziffer 4.1.4 lit. a). Ist das Effective
Date der Tag des Closings wird der Stichtag hidufig als Closing Date
Fingncial Statements oder kurz Closing Accounts (in der UK-Praxis
Completion Accounts) bezeichnet.

2. Erlduterungen zu Ziffer 5.1.1

Die Bestimmung regelt die Erstellung des Stichtagsabschlusses. Zu-
nichst stellt sich die Frage, wer den Stichtagsabschluss erstellt. Die
Partei, die den Stichtagsabschluss selbst erstellt oder seine Erstellung
durch die Zielgesellschaft kontrolliert, hat hierdurch fir das weitere
Verfahren und das Ergebnis einen nicht unbedeutenden Startvorteil,
Soweit nach den mafigeblichen vertraglichen Bestimmungen Bilan-
zierungs- und Bewertungswahlrechte verbleiben, kontrolliert sie de-
ren Ausiibung. Auflerdem biirdet sie der anderen Partei die Begriin-
dungslast fiir etwaige Beanstandungen des Stichtagsabschlusses auf.
Daher werden sich in der Regel beide Parteien bemiihen, die Erstel-
lung des Stichtagsabschlusses zu kontrollieren.

Ist der Stichtag der Tag des Closings, so liegt die Kontrolle iber
die Erstellung des Stichtagsabschlusses in der Regel beim Kiufer,!1?
Liegt der Stichtag vor dem Closing, so wird der Verkdufer die Er-
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stellung kontrollieren. Die Nachteile fiir die lediglich prafende Par-
tei kénnen, wie im Vertragsmuster vorgesehen, dadurch reduziert
werden, dass diese einen vollstindigen Alternativ-Abschluss (Re-
vised Effective Date Financial Statements; siche Ziffer 5.1.4) erstellt.
Im Streitfall hat der Schiedsgutachter dann zwei vollstindige, in
sich schliissige Stichtagsabschliisse vor sich, die er vergleichend prii-
fen kann.

Die Bestimmung regelt sodann den Inhalt des Stichtagsabschlus-
ses. Auch wenn der Kaufpreis nur von wenigen Parametern (z.B. le-
diglich von Net Financial Debt) abhangt, sollte sich der Stichtags-
abschluss nicht auf die Wiedergabe dieser Parameter beschrinken,
sondern eine vollstindige Bilanz sowie Gewinn- und Verlustrech-
nung enthalten. Nur so konnen Wechselwirkungen zwischen Ab-
schlusspositionen, die moglicherweise fiir die Beurteilung der kauf-
preisrelevanten Parameter mafigeblich sind, transparent gemacht
werden. Eine Kapitalflussrechnung, ein Anhang und ein Lagebericht
werden iiblicherweise nicht verlangt. Neben der Bilanz sowie der
Gewinn- und Verlustrechnung enthilt der nach dem Veriragsmuster
zu erstellende Stichtagsabschluss eine besondere Aufstellung der
kaufpreisrelevanten Parameter und des sich nach diesen Parametern
unter Anwendung der Kaufpreis-Bestimmungen des Vertrages erge-
benden Kaufpreises {Purchase Price Determination Statement).

Die Bestimmung legt schlieflich die fiir die Erstellung des Stich-
tagsabschlusses mafSgeblichen Bilanzierungsregeln fest. Wichtig ist,
dass der Stichtagsabschluss, auch wenn er kein Jahresabschluss ist,
gleichwohl den fiir Jahresabschliisse geltenden Bilanzierungsregeln
folgt, wobei die Parteien in den Accounting Principles Abweichun-
gen vereinbaren koénnen, Dies gilt insbesondere fiir Riickstellungen
fiir auf den Zeitraum bis zum Stichtag entfallende Steuern.

Sofern die Zielgesellschaft bislang keine konsolidierten Jahres-
abschliisse erstellt hat {z.B. bei der Verauflerung von Geschifts-
bereichen eines Konzerns, in dem konsolidierte Jahresabschliisse
ausschlieflich auf der Ebene der Konzernobergesellschaft erstellt
wurden), muss im Vertrag geregelt werden, nach welchen Regeln fiir
die Zwecke des Stichtagsabschlusses konsolidiert werden soll.

Das Vertragsmuster sieht schliefSlich vor, dass Verdnderungen der
kaufpreisrelevanten Parameter zugunsten des Verkdufers auffer Be-
tracht bleiben, soweit sie auf Verletzungen der Covenants des Ver-
kdufers in Ziffer 12.1 oder 12.2 beruhen. Mit diesem Mechanismus
wird sichergestellt, dass der Kaufer im Falle kaufpreisbeeinflussen-
der Covenant-Verletzungen nicht zunichst einen iberhohten Kauf-
preis bezahlen und den Uberhshungsbetrag anschlieffend im Wege
eines Schadensersatzanspruchs vom Verkdufer zuriickfordern muss.
Stattdessen wird die Covenant-Verletzung sogleich bei der Kauf-
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fungs- und Anderungsbefugnis, wie im Vertragsmuster vorgesehen,
auf die zwischen den Parteien strittigen Positionen beschrinkt ist.

Besteht aufgrund der finanziellen Situation des Zielunternehmens
die Gefahr, dass die Positionen von Kdufer und Verkdufer betref-
fend den Stichtagsabschluss sehr weit auseinander liegen, so kann es
sich empfehlen, die Kompetenz des Priifers darauf zu beschrinken,
sich lediglich fiir eine der beiden Positionen als der richtigeren zu
entscheiden. Dies gibt den Parteien einen Anreiz, von vorneherein
keine zu extremen Positionen einzunchmen,

10. Erlduterungen zu Ziffer 5.2.3

Die Bestimmungen iiber das von dem neutralen Gutachter zu be-
achtende Verfahren sollen sicherstellen, dass zum einen samtliche
relevanten Informationen sowohl dem neutralen Gutachter als auch
beiden Parteien zuginglich gemacht werden und zum anderen, dass
der neutrale Gutachter den Parteien hinreichendes rechtliches Ge-
hor gewadhrt. Auflerdem ist geregelt, unter welchen Voraussetzungen
die Entscheidung des neutralen Gutachters, die schriftlich abzufas-
sen ist, die Parteien bindet. Fine Bindung besteht nicht bei offen-
sichtlichem Irrtum oder vorsitzlicher Fehlentscheidung des neutra-
len Gutachters.

11. Erliuterungen zu Ziffer 5.2.4

Nach dem Vertragsmuster tragen die Parteien die Kosten des neut-
ralen Gutachters im Verhiltnis ihres Obsiegens und Unterliegens.
Gelegentlich wird auch vereinbart, dass die in gréfferem Umfang
unterliegende Partei die Kosten alleine zu tragen hat oder dass die
Parteien die Kosten je zur Hilfte tragen.
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6. Closing Conditions and Closing

6.1 Closing Conditions. The obligation of the Parties to take the ac-
tions set out in Section 6.5 shall be subject to each of the fol-
lowing conditions (the ,,Closing Conditions“) having been ei-
ther fulfilled or waived by the Party entitled to exercise such
waiver pursuant to Section 6.2:

(i) 'The merger (Zusammenschluss) contemplated by this
Agreement may be lawfully consummated pursuant to [Sec-
tions 35 ct subseq. German Antitrust Act (Gesetz gegen
Wettbewerbsbeschrinkungen — GWB)/EC merger control
provisions/the merger control laws of [___]][, in each case
without any conditions or limitations other than conditions
or limitations that (a) impose mere formalities, (b) do not
restrict or otherwise affect the future business activities of
Purchaser, Purchaser’s Affiliates, or the Group Entities in
any manner, or (c) have been expressly confirmed as ac-
ceptable by Purchaser in a document addressed to Seller].

(ii) The governmental approvals, resolutions or waivers and
the consents, resolutions or waivers of third parties set
forth in Exhibit 6.1 (ii) have been obtained, in each case
without any conditions or limitations other than condi-
tions or limitations that (a) impose mere formalities; (b) do
not restrict or otherwise affect the future business activities

_ of Purchaser, Purchaser’s Affiliates or the Group Entities in
any manner; or (c) have been expressly confirmed as ac-
ceptable by Purchaser in a document addressed to Seller.

(i1} The representations of Seller in Section 7 are correct in all
material respects as of the Closing Date as if made on such
date, provided that for the purposes of this Closing Condi-
tion any breach of such representations shall be consid-
ered material only if the Damages for which Purchaser
could require compensation by remediation in kind or
payment in cash in connection with such breach pursuant
to Section 8 exceed, or are likely to exceed, EUR [ ] (in
words Euro [__]) in any individual case or EUR [ ] (in
words Euro [___]) in the aggregate.

{(iv) Seller has complied in all material respects with the cove-
nants and other agreements required to be complied with
by Seller pursuant to this Agreement on or prior to the
Closing Date, provided that for the purposes of this Clos-
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ing Condition any non-compliance by Seller shall be con-
sidered material only if the Damages for which Purchaser
could require compensation by remediation in kind or
payment in cash in connection with such non-compliance
pursuant to Section 8 exceed, or are likely to exceed, EUR
[__] (in words Euro [___]) in any individual case or EUR
[__1 (in words Euro [___1) in the aggregate.

No circumstances have occurred that have materially ad-
versely affected, or are reasonably likely to materially ad-
versely affect, the Group Entities® assets, business, finan-
cial condition, results of operations or prospects, provided
that for the purposes of this Closing Condition any ad-
verse effects whatsoever on the Group Entities’ assets,
business, financial condition, results of operations or
prospects shall be considered material only if its financial
impacts exceeds EUR [__] (in words Euro [___]) in any
individual case or EUR [__ ] (in words Euro [__]) in the
aggregate.

Seller has confirmed to Purchaser that the Closing Condi-
tions set forth under items (iii) through (v) above are ful-
filled by issuing to Purchaser a written statement substan-
tially in the form of the draft statement attached as
Exhibit 6,1 {vi) (the ,,Compliance Statement®).

Falls Organmitglieder der Zielgesellschaft und ibrer
Tochtergesellschaften beim Closing zuriicktreten sollen:

Each of the Directors and Officers of the Group Entities
set forth in Exhibit 6.1 (vii} has tendered in writing his/her
resignation, effective as of the Closing, with full release of
the Group Entities from all present and future obligations
owed to such Director or Officer, other than obligations
explicitly reserved in Exhibit 6.1 (vii) (the ,Resignation
Letters®).

Falls das Closing vom Verbleiben wichtiger Organmit-
glieder oder Mitarbeiter des Zielunternebmens abhingig
gemacht werden soll:

.(viii) The Directors, Officers and employees of the Group Enti-

ties listed in Exhibit 6.1 {viii) remain employed by the
Group Eatities, no agreements on the termination of their
employment have been concluded or are under negotia-
tions[,] [and] no such persons have given or threatened to
give notice of termination of employment [and no such

6. Closing Conditions and Closing 125

{xii)

persons have done or omitted to do anything that would
give the relevant Group Entity the right to terminate their
employment].

Falls als Vorbedingung des Closings Vertrige beendet
werden sollen (vgl. Ziffer 15.2):

The agreements listed in Exhibit 15.2 have been termi-
nated by mutual agreement with effect as of the Closing
Date.

Falls als Vorbedingung des Closings Vertrdge mit Wir-
kung zum Closing verlingert werden sollen (vgl. Zif-
fer 15.3):

The agreements listed in Exhibit 15.3 have been extended
by and between the respective parties thereto for the peri-
ods set forth in Exhibit 15.3.

Falls als Vorbedingung des Closings wichtige andeve Ver-
trdge abgeschlossen werden sollen:

The Ancillary Agreements have been duly executed by and
between the designated parties thereto and remain in force
as of the Closing Date.

Falls bei einer fremdfinanzierten Transaktion die Verfiig-
barkeit der Fremdfinanzierungsmittel zur Bedingung fiir
das Closing gemacht werden soll:

One or more credit agreements have been entered into be-
tween Purchaser and [ ] under which Purchaser is enti-
tled to draw funds for the financing of the Purchase Price
in an amount of not less than EUR [ ] (in words Furo
[__1), all conditions precedent for the drawing of such
funds have been satisfied and such funds have become due
and payable.

Falls die Durchfithrung des Vertrages noch von weiterer
Due Diligence des Kiufers abhingig gemacht werden soll:

(xiii) Purchaser has completed its financial, legal, tax and busi-

ness due diligence review of the Group Entities and their
business, and such review has resulted in findings reason-
ably satisfactory to Purchaser.

Falls der Abschluss oder die Durchfiihrung des Vertrages
noch der Zustimmung von Gremien auf Seiten des Kiu-
fers oder Verkdufers bedarf:
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(xiv) The [Supervisory Board/Board of Directors/other corpo-
rate body| of [Seller/Purchaser/[ ]| has approved the
execution and consummation of this Agreement.

o Falls zur Beendigung eines Beberrschungs- und Gewinn-
abfithrungsvertrags das Geschiftsjabr der Zielgesellschaft
gedndert werden und das Wirksamwerden der Anderung
durch Eintragung in das Handelsregister Closing Condi-
tion sein soll:

{xv) The change of the fiscal year of the Company referred to
in Section 3.6 has been registered in the commercial regis-
ter. )

e  Falls die Einholung einer Unbedenklichkeitsbescheini-
gung des Bundesministeriums fiir Wirtschaft und Techno-
logie nach § 53 Abs. 3 AWV vorgeseben ist, obne dass ein
ernstes Untersagungsrisiko bestehit:

(xvi) Either (a) a clearance certificate pursuant to Section 53 (3)
Sentence 1 German Foreign Trade Regulation (Anflen-
wirtschaftsverordnung — AWV) has been obtained by Pur-
chaser from the German Federal Ministry of Economics
and Technology (Bundesministerium fiir Wirtschaft und
Technologie - BMWi) stating that the transaction contem-
plated by this Agreement does not conflict with the public
order or security of the Federal Republic of Germany (the
»Foreign Investment Clearance Certificate®), or (b) the
one-month period since Purchaser’s application for a For-
eign Investment Clearance Certificate pursuant to Section
53 (3) Sentence 2 has expired, unless the BMWi has dur-
ing this period commenced examination proceedings pur-
suant to Section 53 {1) Sentence 1 AWV.

6.2 Waiver of Closing Conditions. Except for the Closing Condi-

tions set forth in Section 6.1 (i), [ix], [x], [xi], (xv) [and] [{xvi)],
Purchaser may waive in whole or in part each of the Closing
Conditions in Section 6.1 by written notice to Seller. The effect
of a waiver shall be limited to eliminating the respective Closing
Condition and shall not limit or prejudice any claims any Party
may have with respect to any non-fulfillment of such or any
other Closing Condition under this Agreement or under appli-
cable law.

6.3 Reasonable Efforts. Each Party shall use reasonable efforts to

ensure that the Closing Conditions will be fulfilled as soon as
possible.
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6.4 Withdrawal. In the event that the Closing Conditions are not
completely fulfilled or waived within {six (6)] months after the
date of this Agreement, either Party may withdraw from this
Agreement by written notice to the other Party, unless the non-
fulfillment is within the control of the Party seeking to with-
draw. Any purported withdrawal shall be deemed void and shall
not have any effect if, at the time when the notice from the
withdrawing party is received by the other Party, all Closing
Conditions have been fulfilled or waived. The effect of a with-
drawal shall be limited to eliminating the obligations of the
withdrawing Party to perform the actions to be performed at
the Closing and shall not limit or prejudice any claims the
withdrawing Party may have on the basis of any circumstances
relating to the non-fulfillment of any Closing Condition.

6.5 Closing. Within [five (5}] Business Days as from the date on
which all Closing Conditions have been fulfilled or waived, the
Parties shall meet at the offices of [___], or in such other loca-
tion as mutually agreed upon by the Parties in writing, where
the following actions (the ,,Closing Actions® which in their en-
tirety shall constitute the ,,Closing®) shall be taken simultane-
ously (Zug um Zug):

(i) Purchaser shall make in accordance with Section 4 the fol-
lowing payments:

(a) the Preliminary Group Entities Balances Payments;
(b} the Preliminary Seller Cash Paymentf;
(c) the Escrow Payment][; and

(d) the Preliminary Profit Transfer Payment or the Pre-
liminary Loss Compensation Payment, as the case may

be].

(ii) Seller shall deliver to Purchaser the original of a duly exe-
cuted power of attorney (Vollmacht) to adopt in the name
and on behalf of Seller any sharcholders’ resolutions of the
Company, substantially in the form of the draft attached
as Exhibit 6.5 (ii}.

o Falls Organmitglieder der Zielgesellschaft und ibrer Toch-
tergesellschaften mit Wirkung zum Closing zuriicktreten
sollen:

(i) Seller shall deliver to Purchaser the originals of the Resig-
nation Letters.
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o Falls Vertrige zwischen den Zielgesellschaften und dem
Verkiufer und seinen Konzerngesellschaften mit Wirkung
zum Closing beendet werden sollen:

(iv) Seller shall deliver to Purchaser the original documents evi-

dencing the termination of all of the agreements set out in
Exhibit 15,2,

o Falls die Laufzeit von Vertrigen zwischen den Zielge-
sellschaften und dem Verkdufer und seinen Konzernge-
sellschaften mit Wirkung zum Closing verlingert werden
soll:

{v) Seller shall deliver to Purchaser the original documents evi-
dencing the extension of all of the intra-group agreements
set out in Exhibit 15.3.

s Falls dem Kiufer beim Closing Kopien wichtiger Doku-
mente ausgebdndigt werden sollen:

(vi) Seller shall deliver to Purchaser correct and complete copies
of the Corporate Documents and the Sharcholders’ Agree-
ments.

The date on which all Closing Actions have been taken or
waived pursuant to Section 6.6 shall be the ,,Closing Date®.

6.6 Waiver of Closing Actions. Purchaser may waive each of the

6.7

Closing Actions set forth in Section 6.5 other than the Closing
Actions in Section 6.5 {i) by written notice to Seller, The effect of
a waiver shall be limited to eliminating the need that the respec-
tive Closing Action is being taken at the Closing and shall not
limit or prejudice any claims any Party may have with respect to
any circumstances relating to such Closing Action not being
taken pursuant to this Agreement.

Closing Confirmation. After all Closing Actions have been taken
or waived, Seller and Purchaser shall confirm in a written docu-
ment, to be jointly executed (at least in duplicate) substantially
in the form of the draft attached as Exhibit 6.7 (the ,,Closing
Confirmation®) that all Closing Actions have been taken or
waived and that the Closing has occurred. For the avoidance of
doubt, the legal effect of the Closing Confirmation shall be lim-
ited to serving as evidence that all Closing Actions have been
taken or waived and that the Closing has occurred, but the exe-
cution of the Closing Confirmation shall not limit or prejudice
the rights of the Parties arising under this Agreement or under
applicable law.
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6.8 Withdrawal. In the event that any Closing Action has not been
taken or waived within [thirty (30)] Business Days of the date on
which all Closing Conditions have been fulfilled or waived, either
Party may withdraw from this Agreement by written notice to the
other Party, unless the respective Closing Action is within the
control of the Party seeking to withdraw. Any purported with-
drawal shall be deemed void and shall not have any effect if, at the
time when the notice from the withdrawing Party is received by
the other Party, all Closing Actions have been taken or waived.
'The withdrawal shall not limit or prejudice any claims the claims
of the withdrawing Party on the basis of any circumstances relat-
ing to the Closing Actions not being taken.

Erlduterungen

1. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 11, Erliuterungen zu Ziffer 6.1
allgemein (x)

2. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 12, Erlduterungen zu Ziffer 6.1
(i} (xi)

3. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 13. Erlduterungen zu Ziffer 6.1
(i1) (xii)

4. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 14. Erlduterungen zu Ziffer 6.1
(iii) (xiii)

5. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 13. Erlduterungen zu Ziffer 6.1

(iv) (xiv)
6. Erliuterungen zu Ziffer 6.1 16. Erlduterungen zu Ziffer 6.1
(v} (xiv)
7. Erliuterungen zu Ziffer 6.1 17. Erlduterungen zu Ziffer 6.1
(vi) (xiv)
8. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 18. Erlduterungen zu Ziffer 6.2
{vii) 19. Erlduterungen zu Ziffer 6.3
9. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 20. Erlduterungen zu Ziffer 6.4
{viii) '21. Erlduterungen zu Ziffer 6.5
10. Erlduterungen zu Ziffer 6.1 22. Erlduterungen zu Ziffer 6.6
{ix) 23. Erliuterungen zu Ziffer 6.7

24. Erliuterungen zu Ziffer 6.8

1. Erlauterungen zu Ziffer 6.1 allgerﬁein

Der mittlerweile auch im deutschen Sprachgebrauch fest veranker-
te Begriff Closing (in der UK-Praxis Comipletion) kennzeichnet
das aus der anglo-amerikanischen Vertragspraxis stammende Kon-
zept der zeitlich hinausgeschobenen Durchfithrung des Vertrags.
Wihrend sich die Parteien mit dem Abschluss des Vertrages ledig-
lich schuldrechtlich verpflichten, nehmen sie beim Closing die we-
sentlichen, zur Durchfithrung des Vertrages erfordetlichen Hand-
lungen vor1?!
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spruch zuriickholen. Dies ist mithsam und risikotrichtig. Zur Ver-
meidung dieses Risikos wird gelegentlich vereinbart, dass samtliche
beim Closing auszutauschenden Dokumente, einschliellich Zah-
lungsanweisungen an Banken, zunichst einem beim Closing anwe-
senden Treuhidnder, etwa einem Notar (Closing Agent) iibergeben
werden, der sie erst dann an die jeweils empfangsberechtigten Partei-
en aushindigt, wenn alle Closing Actions vorgenommen wurden. Ist
dieses Verfahren im Einzelfall zu aufwindig, so sollte der Kaufer zu-
mindest darauf achten, dass die Zahlung des Kaufpreises in der Ab-
folge der Closing Actions die letzte Handlung darstellt.

Wurden alle Closing Actions vorgenommen, so halten die Partei-
en die Vornahme der Closing Actions und die Durchfiihrung des
Closings in einer gemeinsamen Bestitigung (Closing Confirmation)
schriftlich fest. Bei einer auf das Closing aufschiebend bedingten
Ubertragung der Geschiftsanteile und der Seller Intragroup Balan-
ces (siche Ziffer 3.) dient die Closing Confirmation als Nachweis
des Bedingungseintritts.

24, Erlauterungen zu Ziifer 6.8

Fir den Fall, dass die Closing Actions innerhalb einer vereinbarten
Frist nicht vorgenommen werden, ist beiden Parteien ein Riicktritts-
recht eingerdaumt. Das Rucktrittsrecht steht allerdings einer Partei
nicht zu, wenn die Nichtvornahme der Closing Actions auf die
Nichterfullung vertraglicher Pflichten dieser Partei zuriickzufithren
ist.
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7. Representations of Seller

Seller hereby represents to Purchaser that the following statements
are correct, in each case as of the date of this Agreement and the
Effective Date, unless it is specifically provided for that a represen-
tation shall be made as of a different date in which case the repre-
sentation shall be made as of such different date, whereby it is un-
derstood by the Parties that (i) Seller shall be liable for any
breaches of the representations in this Section 7 irrespective of any
fault of Seller (verschuldensunabhbdngig); (i1) Seller’s liability shall
be subject to the modalities and limitations, including, without
limitations, the De Minimis Amount, Threshold Amount, Cap and
the procedural and time limitations as set forth in Sections 8.6
through 8.8 and 11; and (iii) in view of these modalities and limi-
tations the representations shall neither constitute a quality agree-
ment (Beschaffenbeitsvereinbarung) within the meaning of Section 434
para. 1 BGB, nor a warranty of condition (Beschaffenbeitsgarantie)
within the meaning of Section 444 BGB but a contractual liability
regime of its own kind (vertragliches Haftungsregime sui generis):

Einfithrung: Gewihrleistungen des Verkaufers

a) Gegenstand und Zweck der Representations. Ziffer 7 enthilt die
Gewihrleistungen des Verkidufers, die entsprechend den Usancen
auch in einem dem deutschen Recht unterliegenden Unternehmens-
kaufvertrag mit dem angelsichsischen Begriff Representations &
Warranties bezeichnet werden. Da jedoch eine Unterscheidung zwi-
schen Representations einerseits und Warranties andererseits nach
deutschem Recht nicht sinnvoll wire, wird aus Vereinfachungsgrin-
den nachfolgend lediglich der Begriff Representations verwandt.
Neben den Kaufpreisbestimmungen und den Regelungen zur Frei-
stellung von besonderen Risiken (siehe Ziffer 10) sind die Gewihr-
leistungen ein zentraler Bestandteil des Unternehmenskaufvertrages
und zumeist Gegenstand intensiver Verhandlungen.

Hinsichtlich der Ausgestaltung der Gewihrleistungen konnen die
Interessen der Parteien unterschiedlicher nicht sein. Wahrend der
Verkiufer an einem méglichst geringen Umfang der von thm abzu-
gebenden Gewiihrleistungen interessiert ist, wird der Kaufer vom
Verkdufer verlangen, dass dieser filr wertbildende Umstinde des
Zielunternchmens in vollem Umfang einsteht und der Kdufer sich
hinsichtlich aller ihm nicht offengelegten Risiken beim Verkdufer
schadlos halten kann.
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entwickelt,' die die Versicherung von Gewihrleistungs- und Frei-
stellungsanspriichen zum Gegenstand haben (Warranty and Indem-
nity Insurance). Seit mehreren Jahren werden diese auch fiir deut-
sche Unternehmenskiufe angeboten. Es besteht der Eindruck, dass
der Versicherungsschutz teuer ist, nicht immer alle relevanten Risi-
ken abdeckt und die Einbeziehung des Versicherungsunternehmens
in den Transaktionsprozess zu ciner Verzogerung des Vertragsab-
schlusses fithren kann. Ob diese Nachteile durch den Vorteil des
Versicherungsschutzes aufgewogen werden, ist eine Frage des. Ein-
zelfalles. Es empfiehlt sich daher, vorab sorgfiltig zu priifen, ob der
Erwerb einer Warranty and Indemnity Insurance durch den Kaufer
oder den Verkiufer im konkreten Fall wirtschaftlich sinnvoll ist und
welche zeitlichen Anforderungen fiir die Umsetzung dieser Gestal-
tung gelten.

¢) Hinweise zur Verwendung des Vertragsmusters. Das Vertragsmus-
ter enthilt einen Gewihrleistungskatalog, der einen méglichen
Kompromiss zwischen den denkbaren Extrempositionen von Kiu-
fer- und Verkiuferseite abbilden soll. Entsprechend der Natur eines
Vertragsmusters wird sich im konkreten Unternehmenskauf heraus-
stellen, dass cinerseits einzelne im Muster vorgesehene Gewihrleis-
tungen aufgrund der Art und des Umfangs des Geschiftsbetriebs des
Zielunternehmens keinen Sinn ergeben bzw. tiberfliissig sind und an-
dererseits der Katalog besondere Risiken des konkreten Zielunter-
nehmens nicht beriicksichtigt, Das Muster sollte daher nicht unver-
dndert iibernommen, sondern den Besonderheiten des Einzelfalles
entsprechend der konkreten Verhandlungssituation angepasst wer-
den, Vertragsbestandteile, die in besonderem Mafle von den Beson-
derheiten der jeweiligen Transaktion abhingen, sind mit eckigen
Klammern gekennzeichnet.
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7.1 Status of Seller

7.1.1  Corporate Status; Due Authorization. Seller has been duly
established and is validly existing as a [___] under the laws of [___|.

Seller has the unrestricted right, power, authority and capacity to
execute and consummate this Agreement and the transactions con-
templated therein. All required approvals of any corporate bodies of
Seller have been given.

7.1.2 No Insolvency, No insolvency or similar proceedings have
been, or have been threatened to be, opened over the assets of
Seller, and there are no circumstances that would require or
justify the opening of or application for such proceedings.
Seller is neither illiquid (zablungsunfibig) nor over-indebted
(iiberschuldet).

7.1.3 Legal, Valid and Binding Obligations, This Agreement consti-

tutes and all other documents executed by Seller under or in
connection with this Agreement will, when executed, consti-
tute legal, valid and binding obligations of Seller enforceable
in accordance with their terms.

7.1.4 No Violation, The execution and consummation of this Agree-
ment and of the transactions contemplated therein by Seller
does not violate the articles of association, partnership agree-
ment or other corporate documents, as the case may be, or
any other legal obligations of Seller and is not subject to'ch‘ai—
lenge (Anfechtung) by any third party on any legal basis, in-
cluding any creditor protection laws.

7.1.5 No_Interference. There is no action, suit, investigation or
other proceeding pending or threatened against or affecting
Seller or any Group Entity before any court, arbitrator, gov-
ernmental body, agency or official that in any manner chal-
lenges or seeks to prevent, enjoin, alter or materially delay the
execution or consummation of this Agreement or the transac-
tions contemplated therein, and there are no circumstances
likely to give rise to any of the foregoing.

Erlduterungen

Der Katalog der Gewihrleistungen in Unternehmenskaufvertréiggn
angelsdchsischen Musters beginnt typischerweise mit Gewdahrleis-
tungen betreffend den Verkiufer und die ggf. weiteren Vertrags-
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parteien auf Seiten des Verkiufers, wie z. B. die Konzernobergesell-
schaft des Verkiufers, die die Verpflichtungen des Verkiiufers gemaf
dem SPA garantiert. Sofern ein solcher Garantiegeber bzw, mehrere
Verkdufer in das SPA einbezogen sind, ist das Vertragsmuster ent-
sprechend zu erginzen. )

Gewihrleistet werden bestimmte Voraussetzungen in der Person
oder Sphire des Verkiufers, die fiir das wirksame Zustandekom-
men des Vertrages und die Durchsetzung von Anspriichen des Kiu-
fers gegen den Verkdufer von Bedeutung sind. Hierzu gehoren etwa
»~wirksamer Abschluss des SPA®“ und , kein bestehendes oder dro-
?endes Insolvenzverfahren iiber die Vermogenswerte des Verkiu-

ers”.

Nicht alle angelsichsischen Status-Gewihrleistungen ergeben nach
deutschem Recht Sinn, Fehlt etwa der auf Seiten des Verldufers han-
delnden Person die Vertretungsmacht, so ist der Vertrag, wenn er
nicht genehmigt wird, unwirksam. Vor diesem Risiko schiitzt den
Kiufer auch eine Gewihrleistung betreffend die ordnungsgemifie
Vertretungsmacht des fiir die Vertragspartei Handelnden nicht. Ent-
sprechendes gilt etwa fiir Gewdhrleistungen in Bezug auf ein Insol-
venzverfahren. Aufgrund der Usancen im angelsichsischen Markt
sind derartige Gewdhrleistungen auch in Deutschland allgemein iib-
lich geworden. Aufgrund mangelnden Risikos fiir den Verkdufer in
Bezug auf solche Gewihrleistungen werden sie in der Praxis hiufig
akzeptiert. Rechtliche Bedeutung kann ihnen zukommen, wenn ver-
einbart ist, dass der Kdufer bei Verletzung der Gewihrleistung nicht
verptlichtet ist, beim Closing Vollzugshandlungen vorzunehmen. 141
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7.2 Status of the Group Entities

7.2.1 Corporate Status. The information in Sections 2.1 through
2.6 is complete and correct. Each Group Entity has been duly
established and is validly existing [and in good standing] as
the type of Legal Entity stated in Section 2.1 under the laws
of its jurisdiction. Fach Group Entity has the unrestricted
right, power, authority and capacity to own its assets and to
conduct its business as conducted on the date of this Agree-
ment and on the Effective Date.

7.2.2 No Insolvency. No insolvency or similar proceedings have
been, or have been threatened to be, opened over the assets of
any Group Entity, and there are no circumstances that would
require or justify the opening of or application for such pro-
ceedings. No Group Entity is illiquid (zahlungsunfibig) or
over-indebted (#berschuldet).

7.2.3 Group Structure. The Equity Interests in the Group Entitics
are held as stated in Sections 2.2 and 2.3. Other than the Eq-
uity Interests referred to in Section 2.3 [and as disclosed in
Exhibit 7.2.3], none of the Group Entities (i) holds any Equity
Interests in any Legal Entities; or (ii} is a party to any enter-
prisc agreement (Unternehmensvertrag) within the meaning
of Section 291 et seq. AktG or any equivalent agreement un-
der the laws of any jurisdiction.

7.2.4 Corporate Documents. The documents {attached as Exhibit
7.2.4 are/ to be delivered to Seller at the Closing pursnant to
Section 6.5 (v) will be] authentic and complete copies of the
respective Corporate Documents and accurately reflect the
current corporate status of the Group Entities. No resolutions
or other statements to amend the Corporate Documents have
been made, and no filings with any commercial register (or
with an equivalent corporate authority) in respect of any
Group Entity are pending. No sharcholders’ or partners’ reso-
lution of any Group Entity is void or has been challenged
(angefochten) or threatened to be challenged by any share-
holder or partner of such Group Entity or any third party.

» Falls Shareholders’ Agreements bestehen:

7.2.5 Shareholders’ Agreements. The documents [attached as Ex-
hibit 7.2.5 are/ to be delivered to Seller at the Closing pursuant
to Section 6.5 (v){(b) will be] authentic and complete copies of
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the Sharcholders® Agreements. Except as disclosed in Exhibit
7.2.5, (i) the Shareholders’ Agreements are in full force and ef-
fect and enforceable against the parties thereto in accordance
with their terms; (ii) no party to a Shareholders’ Agreement
has given or is reasonably likely to give notice of termination
of, and no circumstances exist which give any party to a
Sharcholders’ Agreement the right to terminate or modify,
such Shareholders’ Agreement; (iii) no party to a Shareholders’
Agreement is in breach of such agreement, or is reasonably
likely to become, unable to perform its obligations thereunder;
and (iv) the execution and consummation of this Agreement or
the transactions contemplated therein do not trigger any rights
of any party under any Sharcholders’ Agreement.

Erlduterungen

1. Erlduterungen zu Ziffer 7.2 3. Erlduterungen zu Ziffern 7.2.4
2. Erlauterungen zu Ziffer 7.2.3 und 7.2.5

1. Erlduterungen zu Ziffer 7.2

Diese Bestimmungen enthalten Gewihrleistungen betreffend den
gesellschaftsrechtlichen Status der Zielgesellschaft und ihrer Toch-
tergesellschalten.

Im Einzelfall kann zwischen den Vertragsparteien Uneinigkeit
dariiber bestchen, fiir welche Gesellschaften Gewihrleistungen ab-
gegeben werden. Hiufig wollen Verkiufer einzelne oder sogar samt-
liche Gewihrleistungen lediglich fiir die Ziclgesellschaft selbst oder
ihre wichtigsten Tochtergesellschaften, nicht aber fiir alle Tochterge-
sellschaften abgeben, Dies kann daran liegen, dass der Verkdufer in
Bezug auf diese Gesellschaften {etwa bei Minderheitsbeteiligungen)
iiber sehr wenig Kenntnisse und Informationen verfiigt, keine Kon-
trolle tiber die Geschaftsfithrung ausiibt oder der Kiufer den Wert
dieser Gesellschaften im Kaufpreis nicht beriicksichtigt hat. Als ver-
tragliche Regelungstechniken kommen neben der vollstandigen He-
rausnahme dieser Tochtergesellschaften aus dem Gewiihrleistungs-
katalog etwa die Beschrinkung auf einzelne Gewihrleistungen in
Betracht (etwa ,existence of the company*, ,,ownership of shares®,
»Shares not encumbered”, evtl. auch Bilanzgarantie). Denkbar ist
auch eine Modifikation der Gewihrleistungen in Bezug auf diese
Tochtergesellschaften dahingehend, dass die Gewihrleistungen nur
nach ,,bestem Wissen des Verkiufers® (Sellers’ Best Knowledge) ab-
gegeben werden, oder unter dem Vorbehalt erklidrt werden, dass
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eine Gewilhrleistungsverletzung nur dann zum Schadensersatz be-
rechtigt, wenn der Umstand wesentliche wirtschaftliche Auswirkun-
gen auf die betreffende Tochtergesellschaft bzw. die Gesamtheit der
Zielgesellschaft und ihrer Tochtergesellschaften hat (,,..., unless this
would cause a material adverse effect for the respective Group Enti-
tylfor the Group Entities taken as a whole®).

2. Erlduterungen zu Ziffer 7.2.3

Die Bestimmung enthilc eine Gewihrleistung zu den Beteiligungs-
verhiltnissen an der Zieclgesellschaft und ihren Tochtergesellschaf-
ten, soweit diese in Ziffer 2.3 beschrieben sind. Hierzu gehort nicht
nur die Angabe, dass die Tochtergesellschaft zu 100% im (dirckten
oder indirekten} Anteilsbesitz des Verkdufers steht, sondern auch
die Angabe, von welchem Gesellschafter diese Beteiligungen gehal-
ten werden einschliefflich des Nennbetrags und der Stiickelung der
Geschiftsanteile bzw. sonstigen Beteiligungsrechte, Die Einzelheiten
der Beteiligungsstruktur des Zielunternehmens konnen insbesonde-
re in steuerlicher Hinsicht von grofler Bedeutung sein.

Weiterer Regelungsgegenstand ist eine Bestitigung zu simtlichen
Unternehmensvertrigen nach §§ 291ff. AktG. Der hiufigste An-
wendungsfall sind bei deutschen Unternehmen Gewinnabfithrungs-
sowie Beherrschungsvertrige (vgl. § 291 Abs.1 AktG), deren Exis-
tenz sowohl fiir die kiinftige Besteuerung des Zielunternehmens von
Relevanz ist (Organschaft)#2 als auch weitreichende Implikationen
fiir die Haftung des Gesellschafters hat.14* Bestehen solche Vertrige
mit dem Verkidufer oder Konzerngesellschaften, die nicht unmittel-
bar oder mittelbar durch den Kiufer erworben werden, so sind in
das SPA Regelungen zur Beendigung der Unternchmensvertrige
aufzunehmen (vgl. Ziffer 3.6 und 3.7).

3. Erlduterungen zu Ziffern 7.2.4 und 7.2.5

Die Bestimmungen in Ziffer 7.2.4 haben besondere Bedeutung bei
Zielunternehmen, an denen Dritte beteiligt sind (insbesondere Joint
Ventures). Bei ithnen erwartet der Kdufer sowohl Gewihrleistungen
zum Gesellschaftsvertrag und sonstigen gesellschaftsrechtlichen Do-
kumenten als auch zu etwaigen Gesellschaftervereinbarungen. Typi-
scherweise enthalten solche Vereinbarungen Regelungen zu Min-
derheitsrechten, zur Corporate Governance, zum Verkauf und zur
Abtretung der Geschiftsanteile an der Gesellschaft, wie etwa Zu-
stimmungserfordernisse, Vorkaufs- und Vorerwerbsrechte, Mitver-
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kaufsrechte und -pflichten sowie Finanzierungspflichten. Diese Ver-
tragsbestimmungen konnen erhebliche Relevanz fiir den Wert der

aqa R . idi _L
Beteiligung an der Zielgesellschaft haben. 7.3 Shares and Subsidiary Interests

7.3.1 Issnance of and Title to the Shares and Subsidiary Interests.
The Shares and the Subsidiary Interests have been validly is-
sued in compliance with applicable law. Seller holds full and
unrestricted legal and beneficial title (uneingeschrinkie recht-
liche und wirtschaftliche Inhaberschaft) to the Shares, and the
Company and each other Group Entity holds full and unre-
stricted legal and beneficial title to the Subsidiary Interests, all
as set forth in Section 2. The Shares and the Subsidiary Inter-
ests are not pledged (verpfindet), attached (gepfindet), or oth-
erwise encumbered (belastet) with any third party rights and
are not subject to any (i) trust arrangement (Treuhandver-
béltnis), silent partnership (stille Beteiligung), sub-participa-
tion (Unterbeteiligung) or similar arrangement; (ii) pending
transfer or other disposition (Verfiigung); (iii) sale, contribu-
tion or other contractual arrangement creating an obligation to
transfer or encumber; or (iv) shareholders’ resolution provid-
ing for their redemption (Einziehung).

7.3.2 No Other Interests. The Shares constitute [the entire/[ ]
per cent of the| issued share capital of the Company, and the
Subsidiary Interests constitute [the entire issued share or other
equity capital/the percentages of the issued share or other eq-
uity capital set forth in Exhibit [ ]] of the Group Entities,
all as set forth in Section 2. Neither Seller, nor any Seller’s Af-
filiate, nor any third party has any pre-emptive right (Vor-
kaufsrecht), right of first refusal (Vorerwerbsrecht), subscrip-
tion right (Bezugsrecht), option right (Optionsrecht), conver-
sion right (Wandlungsrecht) or similar right in respect of the
Shares or the Subsidiary Interests. There are no agreements
which require the allotment, issue or transfer of any deben-
tures in or securities of the Group Entities.

7.3.3 Contributions. The Shares and the Subsidiary Interests are
fully paid up. All contributions have been made in compliance
with applicable law and have not been repaid or returned, in
whole or in part, whether open or disguised, directly or indi-
rectly. There are no obligations to make further contributions
(keine Nachschusspflichten).

7.3.4 No Pending Business Transactions. No Group Entity is a party
to any agreement relating to the acquisition or sale of, or an
economically equivalent transaction involving, any Interests in
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other Legal Entities or any business (Betrieb} or parts thereof
(Betriebsteile), other than agreements where the material obli-
gations (Hauptleistungspflichten) have already been fully per-
formed by all parties thereto.

Erliuterungen

Die Bestimmungen in Ziffern 7.3.1 bis 7.3.4 beziehen sich auf die
Geschaftsanteile, Aktien oder sonstigen Beteiligungen am Zielun-
ternehmen, die beim Beteiligungskauf durch den Kiufer erworben
werden. Aus Sicht des Kaufers ist darauf zu achten, dass Gegen-
stand dieser Gewihrleistungen nicht nur die unmittelbar erworbe-
nen Geschiftsanteile sind (also die Shares), sondern, wie im Ver-
tragsmuster vorgesehen, auch simtliche Beteiligungen, die von der
Zielgesellschaft direkt oder indirekt an Tochtergesellschaften gehal-
ten werden (Subsidiary Interests).

Hintergrund der Gewihrleistungen in Ziffer 7.3.3 sind unter ande-
rem etwaige noch nicht erfiillte Zahlungspflichten des Verkiufers als
Gesellschafter, die infolge des Erwerbs der Geschiftsanteile auf den

Kdufer ibergehen bzw. fir die der Kdufer nach dem Erwerb mithaftet.

So haftet etwa der Kiufer gesamtschuldnerisch mit dem Verkiufer
fiar Leistungen des Verkiufers an die Gesellschaft, die zum Zeitpunkt
der Aufnahme der aktualisierten Gesellschafterliste in das Han-
delsregister nach § 16 Abs.1 S.1 GmbHG riickstindig sind {§ 16
Abs.2 GmbHG). Zu derartigen riickstindigen Leistungen gehoren
insbesondere die Differenzhaftung bei Sacheinlagen (§9 Abs.1
GmbHG), die Unterbilanzhaftung und die Haftung fiir noch nicht ge-
leistete Einzahlungen auf Geschiftsanteile {§8 19 Abs.1, 7 Abs.2
GmbHG). Letzteres kann auch in Fillen verdeckter Sacheinlagen re-
levant werden. Eine verdeckte Sacheinlage ist dadurch gekennzeich-
net, dass in engem sachlichen und zeitlichen Zusammenhang mit ei-
ner Bareinlage ein gegenliufiges Geschiift zwischen der Gesellschaft
und dem Gesellschafter oder einem ihm nahestehenden Dritten
durchgefithrt wird. Entscheidend dabei ist, dass das gegenliufige Ge-
schift der Bareinlage wirtschaftlich betrachtet die Qualitit einer
Sacheinlage verleiht {vgl. § 19 Abs.4 S.1 GmbHG). Dies fithrt seit
der Novellierung des GmbHG durch das MoMiG dazu, dass simtli-
che schuldrechtlichen und dinglichen Rechtsgeschifte im Zusam-
menhang mit der verdeckten Sachlage wirksam bleiben und der Wert
eines an die Gesellschaft geleisteten Vermogensgegenstandes auf die
bestehende Geldeinlagepflicht des Gesellschafters angerechner wird
(§ 19 Abs.4 GmbHG}. Der Gesellschafter ist mit der Beweislast
fir die Werthaltigkeit des Vermdgensgegenstandes beschwert (§ 19
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Abs. 4 8. 5 GmbHG). Bestehen Anspriiche der Gesellschaft gegen den
Verkdufer auf Leistung von Einlagen, so kommt in Betracht, diese fiir
die Zwecke der Kaufpreisformel als Cash zu definieren. Der Verkiu-
fer muss dann natiirlich den Kiufer von der Inanspruchnahme durch
die Gesellschaft freistellen.
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7.4 Financial Statements; Books and Records; No Undisclosed

Liahilities

7.4.1 Compliance with GAAP and Laws, True and Fair View. The

(i) [pro-forma] consolidated financial statements of the Com-
pany, consolidating the Company and ihe Group Entities
for the fiscal year[s] ending on [__] {including a balance
sheet (Bilanz), profit and loss statement (Gewinn- und
Verlustrechnung), notes (Anhang) [, business report (Lage-
bericht) and cash flow statement]) [which have been au-
dited and have received an unqualified audit certificate by
[__1/which are attached as Exhibit 7.4,1 (i)] (the ,Con-
solidated Financial Statements*) comply in all respects
with [German GAAP (Grundsitze ordnungsgemiifiger
Buchfiibrung (GoB))/IFRS/US-GAAP/other GAAP] and
applicable laws; and

(i) individual financial statements [of the Company/each of
the Group Entities] for the fiscal year[s] ending on [__ ]
(including a balance sheet, profit and loss statement, notes,
business report and cash flow statement]) [which have
been audited and have received an unqualified audit cer-
tificate by [___]/which are attached as Exhibit 7.4.1 {(ii)]
(the ,Individual Financial Statements* and together with
the Consolidated Financial Statements the ,Financial
Statements®) comply in all respects with [German GAAP
(Grundsitze ordnungsgemifiger Buchfiibrung (GoB))/
IFRS/US-GAAP/IFRS/other GAAP] and applicable laws.

The Financial Statements were prepared using accounting
practices, including capitalization rights (Aktivierungswahl-
rechte) and valuation principles (Bewertungsgrundsdtze) [con-
sistent with past accounting practices of the relevant Group
Entity] [alternativ oder kumulativ: [and] as set forth Exhibit

5.1.1].

The Consolidated Financial Statements present a true and fair
view of the assets and liabilities (Vermdgensilage), financial
position (Finanzlage) and earnings position (Ertragslage) of
the Group Entities pursuant to Section 264 para. 2 HGB {ein
den tatsdchlichen Verhilinissen entsprechendes Bild der Ver-
mogens-, Finanz- und Frtragslage) taken as a whole as of
their respective dates and the Individual Financial Statements
present a true and fair view of the assets and liabilities (Ver-
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mogenslage), financial position (Finanzlage} and earnings po-
sition (Ertragslage) of the respective Group Entity pursuant
to Section 264 para. 2 HGB (ein den tatsichlichen Verhilt-
nissen entsprechendes Bild der Vermogens-, Finanz- und Er-
tragslage) as of their respective dates.

The Financial Statements have been properly audited and un-
qualified auditor’s certificates (uneingeschrinkte Bestitigungs-
vermerke) have been received.

7.4.2 Certain Line Items. Without limiting the generality of Section
7.4.1, irrespective of knowledge by [the Company/the Group
Entities] and considering all relevant facts as of the date[s] of
the Financial Statements,

(i) the inventories shown in the Financial Statements are val-
ued at the lower of cost or market value, taking into ac-
count sufficient adjustments for obsolete or otherwise non-
marketable items;

(ii) sufficient adjustments (Abschreibungen, Einzel- und Pau-
schalwertberichtigungen) were made in the Financial Sta-
tements for bad debts or non-collectible receivables, and
the accounts receivable are collectible in the ordinary
course of business without any withholding rights, rights
of set-off or rights of deduction; and

(iii) the accruals (Réickstellungen) in the Financial Statements
are sufficient for the liabilities as of the dates of the Fi-
nancial Statements.

7.4.3 Books and Records, The books and accounting and other re-
cords of each Group Entity (i) are in all material respects up
to date and contain complete and accurate details of the busi-
ness activities of such Group Entity and of all matters to be
recorded under applicable law or applicable GAAP; and (ii)
have been maintained in accordance with applicable legal re-
quirements on a proper and consistent basis. No notice or al-
legation that any books and records are incorrect or should
be rectified has been received by any Group Entity.

7.4.4 No Undisclosed Liabilitics. No Group Entity has any liabili-
ties or obligations, whether accrued or contingent (Haftungs-
verhdltnisse), except (i) as disclosed in the Financial State-
ments; (ii) incurred since the date of the Financial Statements
in the ordinary course of business consistent with past prac-
tice; or (iil} contractual Habilities incurred in the ordinary
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course of business, which are not required to be recorded on
a balance sheet according to GAAP as set out in Section 7.4.1
{i) and (11},

Erlduterungen

1. Erlduterungen zu Ziffer 7.4 5. Erlduterungen zu Ziffer 7.4.4
2. Erlduterungen zu Ziffer 7.4.1 6. Exkurs: Gewihrleistung

3. Erlduterungen zu Ziffer 7.4.2 7. Exkurs: Schadensersatz

4. Erliuterungen zu Ziffer 7.4.3

1. Erlduterungen zu Ziffer 7.4

Bei der Gewahrleistung betreffend den Jahresabschluss des Zielun-
ternehmens (im Folgenden entsprechend dem iiblichen, wenn auch
nicht ganz prizisen Sprachgebrauch als ,Bilanzgarantie® bezeichnet)
handelt es sich um eine zentrale Gewahrleistung. Fiir den Kiufer ist
eine Bilanzgarantie von hohem Stellenwert, da der Jahresabschluss
regelmifsig eine wesentliche Grundlage fiir die Bewertung des Zielun-
ternchmens darstellt. Gleiches gilt fiir Banken oder sonstige Dritte,
die den Kaufpreis durch Gewihrung eines Akquisitionsdariehens
oder auf sonstige Weise finanzieren (z.B. durch eine hochverzinsliche
Anleihe (High Yield Bond) oder sonstige Kapitalmarktinstrumente).

Entsprechend der groffen Bedeutung der Angaben im Jahresab-
schluss fir die Darstellung der wirtschaftlichen Lage eines Unter-
nchmens bildet die Bilanzgarantie sehr hiufig den Gegenstand
gewihrleistungsrechtlicher Streitigkeiten der Parteien. Auf der Kau-
ferseite hat die Bilanzgarantie ein hohes Erwartungs-, aber auch Ent-
tauschungspotential, Bei vielen Kdufern herrscht die Vorstellung, aus
einer Bilanzgarantie ,,sei immer etwas zu holen®. Verstrickt sich der
Kéufer dann allerdings in den besonderen Voraussetzungen fiir die
Geltendmachung eines Ersatzanspruches, so wird er nicht selten ent-
tdusche. Dies sollte Anlass geben, der Formulierung der Bilanzgaran-
tie besondere Aufmerksamkeit zu widmen.

Ziffer 7.4 enthilt ferner Gewahrleistungen, die die Bilanzgarantie
ergidnzen, etwa zur Aufbewahrung von Buchungsbelegen und zu
nicht bilanzierten Verbindlichkeiten (No Undisclosed Liabilities).

2. Erlauterungen zu Ziffer 7.4.1

Nach der tublichen Formulierung gewihrleistet der Verkdufer, dass
der Jahresabschluss im Einklang mit den gesetzlichen Bestimmun-
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gen und den Grundsitzen ordnungsgemifler Buchfihrung (GoB)
bzw. sonstiger Rechnungslegungsvorschriften (IFRS, US-GAAP etc.)
aufgestellt worden ist und ein den tatsdchlichen Verhiltnissen ent-
sprechendes Bild der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des Ziel-
unternehmens vermittelt.

a) Kreis der einbezogenen Abschliisse. Beim Entwurf der Regelung
stellt sich zunichst die Frage, auf welche Jahresabschliisse sich die
Gewihrleistung beziehen soll. Ist es etwa sinnvoll, in die Regelung
neben dem letzten Jahresabschluss des Zielunternehmens, der zum
Zeitpunkt des Vertragsabschlusses vorliegt und im Rahmen der Due
Diligence durch den Kiufer gepriift wurde, auch frithere Jahresab-
schliisse einzubeziehen? Hiervon wird oftmals abgesehen, da weit
zuriickliegenden Jahresabschliissen keine oder nur eine untergeord-
nete Aussagekraft fiir die Lage des Ziclunternchmens zum Zeit-
punkt des Vertragsabschlusses bzw. Effective Date zuerkannt wird
bzw. davon ausgegangen wird, dass Geschiftsvorfille aus fritheren
Geschiftsjahren, soweit noch relevant, im aktuellen Jahresabschluss
Beriicksichtigung gefunden haben. In der Regel wird daher nur der
letzte, dem Vertragsabschluss unmittelbar vorangegangene Jahres-
abschluss einbezogen. Anders mag dies sein, wenn der Kiufer ein
besonderes Interesse an der Einbeziehung der Jahresabschliisse frii-
herer Jahre hat, etwa weil er oder ein mit thm verbundenes Unter-
nehmen im Zusammenhang mit der Transaktion fiir den Inhalt
dieser Jahresabschliisse haftbar ist (etwa gegeniiber den kreditge-
wihrenden Banken bei der Finanzierung des Kaufpreises durch ein
Darlehen oder Kapitalmarktinstrumente) oder hierdurch der Um-
fang der Gewihrleistung der Bilanzierungs- und Bewertungsstetig-
keit vergroffert werden soll.

Die Art der zu gewihrleistenden Jahresabschliisse kann je nach
Einzelfall vollig unterschiedlich sein. Gegenstand der Gewihrleis-
tung konnen sein: testierte oder noch nicht testierte Jahresabschliis-
se, Pro Forma-Jahresabschliisse (z.B. Jahresabschluss in Bezug auf
einen Unternechmensbereich, der zum Bilanzstichtag noch nicht aus-
gegriindet war) sowie Zwischenabschliisse (etwa zum Ende eines
Quartals oder Halbjahres) und Erdffnungsbilanzen. Ferner kann es
sich um Einzelabschliisse oder um einen Konzernabschluss handeln.
Aus Sicht des Kiufers empfiehlt sich die Gewihrleistung von einem
oder mehreren Jahresabschliissen mit moglichst aktuellem Bilanz-
stichtag, die simtliche Zielgesellschaften abdecken und Gegenstand
der Due Diligence waren.

Liegt ein konsolidierter Jahresabschluss des Zielunternehmens
yor, so ist seine Einbeziehung in der Regel unverzichtbar, da er die
wichtigste Quelle der fiir die Unternchmensbewertung des Kdufers
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7.5 Real Estate

7.5.1 Owned Real Estate. Exhibit 7.5.1 includes for each Group
Entity a correct and complete list of all real estate owned or
co-owned by such Group Entity, or subject to an inheritable
building right (Frbbaurecht), in-rem lcase (Dauernutzungs-
recht) or similar right in favor of such Group Entity, and cor-
rectly states for each such piece of real estate the location, ap-
plicable land register or other identification data, size, use,
type of legal title, co-owners, if any, and encambrances (the
real estate listed or to be listed in Exhibit 7.5.1 the , Owned
Real Estate®).

7.5.2 Ownership; No Encumbrances. Except as disclosed in Exhibit
7.5.1, each Group Entity is the unrestricted legal and beneficial
owner of the Owned Real Estate listed for such Group Entity
in Exhibit 7.5.1, and no piece of Owned Real Estate is (i) en-
cumbered with any land charges or mortgages (Grundpfand-
rechte), planning obligations, covenants, options or other en-
cumbrances (Belastungen); or (ii) subject to any unregistered
or otherwise pending transfer (Auflassung) or other disposi-
tion (Verfiigung) or any sale, contribution or other contractual
arrangement creating an obligation to transfer any real estate
or to create, change or remove any encumbrances,

7.5.3 Charges. All real estate taxes (Grundstenern), development
charges (Erschlieffungsbeitriige) and other public charges pay-
able with respect to the Owned Real Estate which have become
or will become due prior to the Effective Date have been fully
paid or properly reserved in the Financial Statements.

7.5.4 Leased Real Estate. Exhibit 7.5.4 includes for each Group En-
tity a correct and complete list of all real estate leased by such
Group Entity from any third party (including, without limita-
tion, Scller, Seller’s Affiliates or any other Group Entity), and
correctly states for each such piece of real estate the location,
size and use, the landlord and the date of the lease agreement
(the real estate listed or to be listed in Exhibit 7.5.4 the
»Leased Real Estate®). No real estate other than the Owned
Real Estate and the Leased Real Estate is currently used by or
necessary for any Group Entity to conduct its business as con-
ducted on the Effective Date.

7.5.5 Condition. The Owned Real Estate and the Leased Real Fs-
tate, and the buildings and other fixtures thereon, have been
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properly maintained, are in good order and repair (normal
wear and tear excepted), are fit for the intended use and are
in a condition adequate to conduct the business of the respec-
tive Group Entity as currently conducted and as proposed to
be conducted in the future.

Erlduterungen

Die Bestimmung enthilt Gewihrleistungen zu Grundstiicken und
grundstiicksgleichen Rechten {z. B. Erbbau- und Dauernutzungsrec]q-
te), die im Eigentum des Zielunternchmens stehen bzw. aufgrund ei-
nes Mietvertrages genutzt werden. Auch wenn zumindest die im Ei-
gentum stehenden Grundstiicke in der Bilanz erfasst und damit von
der Bilanzgarantie gedeckt sind, ist eine entsprechende Gewihrleis-
tung iiber die Bilanzgarantie hinaus regelmifig erforderlich, da zum
einen der Buchwert des Grundstiickes hiufig deutlich unter dem
Verkehrswert liegt und zum anderen die Bilanzgarantie weniger um-
fassend ist (z.B. keine Aussagen zur Lastenfreiheit des Grundstiicks
enthalt).

Werden Grundstiicke ausschliefSlich gemietet, so kann die Be-
stimmung in Ziffer 7.5 deutlich gekiirzt werden. Bei Grundstiicken
und Gebduden im Ausland ist za prifen, inwieweit eine Anpassung
an die lokalen Besonderheiten erforderlich ist.

Ferner kann je nach den Besonderheiten des Einzelfalls eine Er-
ginzung der Bestimmung geboten sein, etwa zur Bebaubarkeit, zum
Verkehrswert des Grundstiicks, zur Nutzung des Grundstiicks, zur
Laufzeit und den Kiindigungsfristen von Mietvertragen, Pflichten
zum Riickbau bei Beendigung des Mietverhiltnisses sowie zu
Dienstbarkeiten und dhnlichen Rechten im Hinblick anf Nachbar-
grundstiicke, die zur Erschliefung notwendig sind.
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7.6 TP Rights

7.6.1 Owned IP Rights. Exhibit 7.6.1 includes for each Group En-
tity a correct and complete list of all patents, utility models
(Gebrauchsmuster), registered designs (Geschmacksmuster),
trademarks (Marken), copyrights, trade, business and domain
names, software protection rights and other intellectual prop-
erty rights (gewerbliche Schutzrechte) and applications with
respect to such rights (the ,IP Rights“} (i) owned by such
Group Entity; or (ii) owned by Seller or Seller’s Affiliates and to
be transferred to such Group Entity on, prior to or after the Ef-
fective Date pursuant to this Agreement, and correctly states
for each such IP Right the type, subject matter, applicable re-
gister or other identification data and encumbrances (the IP
Rights listed or to be listed in Exhibit 7.6.1 the ,,Owned IP
Rights“). Except as shown in Exhibit 7.6.1, the Group Entitics
have not entered into license agreements as licensor with re-
spect to any of the IP Righis.

7.6.2 Ownership; No Encumbrances. Fach Group Entity is the unre-
stricted legal and beneficial owner of the Owned IP Rights
listed for such Group Entity in Exhibit 7.6.1 and no Owned IP
Right is (i) encumbered with any rights of any third party, in-
cluding, without limitation, Seller, Seller’s Affiliates or any
other Group Entity; or {ii) subject to any non-registered or oth-
erwise pending transfer or other disposition or any sale, contri-
bution or other contractual arrangement creating an obligation
to transfer or to create, change or abolish any encumbrances.
The Group Entities are free to dispose of the Owned TP Rights
in any manner, and such dispositions do not violate any legal
obligations of any Group Entity.

7.6.3 Maintenance. The Group Entitics have properly maintained
and are continuing until the Effective Date to properly main-
tain the Owned IP Rights, in particular in relation to applica-
tions in a timely manner for renewals and the payment when

due of all registration and renewal fees as well as all annuities.

7.6.4 Licensed IP Rights. Exhibit 7.6.4 includes for each Group En-
tity a correct and complete list of all TP Rights (i) licensed or
sub-licensed by any third party (including, without limitation,
Seller, Seller’s Affiliates or any other Group Entity) to such
Group Entity; and (ii) to be licensed or sub-licensed by any
third party to such Group Entity on, prior to or after the Fffec-
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tive Date pursuant to this Agreement, and correctly states for
each such IP Right the type, subject matter, applicable register
or other identification data, if any, the licensor and the date of
the license agreement {the IP Rights listed or to be listed in Ex-
hibit 7.6.4 the ,, Licensed IP Rights“). All agreements providing
for a license to a Group Entity of any rights to use any Li-
censed IP Rights are in full force and effect and enforceable
against the licensor in accordance with their terms, No IP
Rights other than the Owned IP Rights and the Licensed TP
Rights are currently used by or necessary for any Group Entity
to conduct its business as currently conducted and as proposed
to be conducted in the future. ‘

7.6.5 No Challenges, Proceedings. To Seller’s Best Knowledge, (i)
the Owned IP Rights and Licensed IP Rights have not been
challenged (angegriffen) by any third party; (ii) no such chal-
Ienge has been threatened in writing; and (iii) there are no cir-
cumstances which would give rise to such challenge. None of
the IP Rights is subject to any pending judgment, injunction,
order or decree issued against Seller or a Group Entity re-
stricting the use thereof by it or restricting the licensing
thereof by it to any third party.

7.6.6 No Infringement. To Seller’s Best Knowledge, no Group En-
tity infringes upon (verletzt) any IP Right of any third party
(including without limitation those of Seller and Seller’s Af-
filiates). No such infringement has been asserted in writing.
To Seller’s Best Knowledge, no third party {(including without
limitation Seller and Seller’s Affiliates} infringes wpon any of
the Owned IP Rights.

7.6.7 Employee Invention Act. Each Group Entity has duly complied
with, to the extent required by law, contract or otherwise, the
provisions of the German Act on Employee Inventions (Ar-
beitnebmererfindungsgesetz) or similar foreign law, All Group
Entities have paid all remuneration to persons entitled to any
compensation under the German Act on Employee Inventions
or agreements entered into under such Act up to and including
the Effective Date,

Erlduterungen

Die Bestimmung enthdlt einen Katalog mit Gewihrleistungen zu
gewerblichen Schutzrechten, wie sie tblicherweise bei Zielunter-
nehmen verwendet werden, bei denen gewerbliche Schutzrechte
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wichtig sind. Je nach Branche bedarf dieser Katalog ggf. der Erwei-
terung (z.B. bei Verlagsgesellschaften, IT-Unternehmen, Pharmaun-
ternchmen) oder kann in seinem Umfang stark gekiirzt oder sogar
vollstindig gestrichen werden (so ggf. bei reinen Dienstleistungsun-
ternehmen ohne gewerbliche Schutzrechte).

Die Gewihrleistung der Nichtverletzung von gewerblichen Schutz-
rechten Dritter durch das Zielunternehmen wird hiufig nur nach
bestem Wissen des Verkdufers (Seller's Best Knowledge) abgegeben,
da sich meist gar nicht oder nur mit unverhiltnismiflig grofiem
Aufwand kliren lisst, ob derartige Schutzrechte Dritter bestehen
und von dem Zielunternehmen verletzt werden.

Mitunter verlangen Kiufer eine Gewahrleistung zum Know-how
des Zielunternehmens. Regelmiig wird es allerdings nicht oder nur
eingeschrinkt moglich sein, das Know-how zu beschreiben und die
Beschreibung dem SPA als Anlage beizufiigen, Dies wire jedoch fiir
die Zwecke der Definition des Know-hows als IP Right gemifs Zif-
fer 7.6.1 erforderlich. Spielt der Schutz des Know-how eine beson-
ders wichtige Rolle, behilft man sich mit speziellen Gewihrleistun-
gen zum Know-how, wonach etwa gewihrleistet wird, dass im
Einzelnen bezeichnetes Know-how schriftlich dokumentiert ist und
bestimmte Mafnahmen zur Geheimhaltung getroffen worden sind.

Nicht immer wird daran gedacht, in den Gewihrleistungskatalog
die Finhaltung der Vorschriften des Arbeitnehmererfindungsgesetzes
aufzunehmen. Dieser Punkt sollte aus Sicht des Kiufers wohl be-
dacht sein, da gerade bei mittelstindischen Unternchmen nicht sel-
ten versdumt wird, Arbeitnehmer im Hinblick auf ihre Erfindungen
in Anspruch zu nehmen und die gesetzlich vorgeschriebenen Vergii-
tungen an die Arbeitnehmererfinder zu zahlen.
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7.7  Assets; Information Technology

7.7.1 Assets. Each Group Entity is the owner of all fixed assets
(Anlagevermogen) and of all current assets (Umlaufvermigen)
(collectively the ,,Assets®) which have been included in the Fi-
nancial Statements of such Group Entity, except for the Assets
(1) which have been disposed of since the date of the respective
Financial Statements in the ordinary course of business consis-
tent with past practice; or (i) the loss of which has been dis-
closed in Exhibit 7.7.1-1. The Assets are not encumbered with
any rights of any third party (including without limitation any
rights of Seller, Seller’s Affiliates or any other Group Entity)
except for (a) customary retention of title rights (Eigentums-
vorbebalte), liens, pledges or other security rights in favor of

“suppliers, mechanics, workmen, carriers and the like; (b) secu-
rity rights of any kind granted to banks and other lenders in re-
spect of Financial Debt shown in the Financial Statements; (c}
statutory liens and other security rights in favor of tax authori-
ties or other governmental entities; (d) other encumbrances as
shown in Exhibit 7.7.1-2; and (e} easements granted in the or-
dinary course of business. The Group Entities are free to dis-
pose of the Assets in any manner, and such dispositions do not
violate any legal obligations of any Group Entity.

7.7.2 Condition. The Assets and any assets leased by the Group En-
tities have been properly maintained, are in good working or-
der and repair (normal wear and tear excepted), are fit for the
intended use and are in a condition and quantity adequate to
conduct the business of the Group Entities as currently con-
ducted or as proposed to be conducted in the future. No capi-
tal expenditures regarding the fixed assets of the Group Enti-
ties have been deferred within the last [__] months prior to
the Effective Date.

7.7.3 Information_ Technology. Each Group Entity either owns or
holds valid leases and/or licenses to all computer hardware,
software, networks and other information technology (collec-
tively ,,Information Technology“) which is used by or neces-
sary for such Group Entity to conduct its business as conducted
on the Effective Date, Such leases or licenses are effective for,
and cannot be terminated by the respective other party
thereto with a notice period of less than [ ] months after
the Effective Date. During the last { ] months prior to the
Effective Date, there have been no interruptions, data losses
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or similar incidents attributable to the Information Technol-
ogy owned or used by such Group Entity which had a mate-
rial adverse effect on such Group Entity’s business. The In-
formation Technology owned or used by the Group Entities
has the capacity and performance necessary to meet the re-
quirements of the Group Entities.

Erlduterungen

Die Bestimmung betrifft Gegenstinde des Anlage- und Umlaufver-
mogens sowie die EDV des Zielunternehmens. Im Hinblick auf die
Tatsache, dass diese Vermégenswerte in der Bilanz bereits vollstin-
dig abgeschrieben sein kénnten, geniigt insoweit die Bilanzgarantie
nicht. Ferner sind aus der Bilanz Pfandrechte Dritter und sonstige
Belastungen nicht zu erschen. Vor diesem Hintergrund ergibt sich
die Notwendigkeit einer gesonderten Gewihrleistung dahingehend,
dass die in der Bilanz erfassten Vermdgensgegenstinde des Anlage-
und Umlaufvermégens im Eigentum des Zielunternehmens stehen
und (vorbehaltlich von Eigentumsvorbehalten und dhnlichen bran-
cheniiblichen Sicherungsrechten) frei von Rechten Dritter sind. -

Soweit Gegenstidnde des Anlagevermdgens auf Grundlage eines
Leasingvertrages vom Zielunternehmen genutzt werden, sind die
entsprechenden vertraglichen Vereinbarungen gemifl Ziffer 7.8 des
Vertragsmusters als ,,Material Agreement® anzugeben.

Die Bestimmung in Ziffer 7.7.2 enthilt schlieflich eine Angabe
zum Zustand der Gegenstdnde des Anlagevermogens (einschlieflich
der geleasten Vermogensgegenstinde) sowie zu Investitionen betref-
fend das Anlagevermogen (capital expenditures),

Die Bestimmung zar EDV in Ziffer 7.7.3 trigt der Bedeutung von
EDV-Systemen fiir den Erfolg von Unternechmen Rechnung. Im Ein-
zelfall (z.B. bei Zielunternehmen, bei denen die EDV einen beson-
deren Stellenwert hat) ist die Klausel zu erginzen.
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7.8 Material Agreements

7.8.1 Material Agreements, Except for agreements entered into after
the date of this Agreement in the ordinary course of business
consistent with past practice, Exhibits 7.8.1 (i} through (xiv)
include for each Group Entity correct and complete lists of the
following agreements, and correctly state for each such agree-
ment the type of agreement, parties, date and nature as well as
the date of any ancillary agreements, amendments, side letters,
waivers and similar documents, if any (the agreements listed or
to be listed in Exhibit 7.8.1 (i) through (xiv) the ,,Material

Agreements®):

(i} agreements for joint veniures, strategic alliances, joint
development of products and other forms of coopera-
tion or similar purposes, other than the Shareholders’
Agreements;

(ii} credit agreements with any Group Entity as a lender or
borrower and other instruments evidencing financial in-
debtedness of any Group Entity, in each case with out-
standing amounts (including, without limitation, interest
accrued) in excess of EUR [___] (in words Euro [___]);

(iii) guarantees, suretyships (Biirgschaften), letters of com-
fort (Patronatserklirungen), performance or warranty
bonds and similar instruments issued by any third party
(including, without limitation, Seller and Seller’s Affili-
ates) or any Group Entity, in either case to secure any
indebtedness or other obligation of a Group Entity;

(iv) agreements regarding swaps, options, forward sales or
purchases, futures and other financial derivatives and
combinations thereof;

(v} agreements to scll or otherwise dispose of any assets with
a fair market or replacement value in excess of EUR [___]
{inwords Euro[___1);

{vi} agreements relating to capital expenditures involving an
amount exceeding EUR [___] {(in words Euro [___]);

(vii) real estate lease agreements with any Group Entity as
landlord or tenant involving an annual rent (without an-
cillary costs) in excess of EUR[ __] (in words Euro

1%
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(viii) lease agreements (other than the real estate lease agree-
ments under (vii) above) with any Group Entity as lessor
or lessee involving an annual rent (without ancillary
costs) in excess of EUR [___] (in words Euro [___]);

(ix) license agreements with any Group Entity as licensee or
licensor which resulted during the last fiscal year, or are
likely to result during the current fiscal year, in annual
royalties in excess of EUR [___] (in words Euro [ ]);

{x) agreements with customers that generated sales in the
last fiscal year in excess of EUR [__ ] (in words Euro

1)

(xi) agreements with suppliers of any goods or services who
received payments from the Group Entities (including
any VAT) in the last fiscal year in excess of EUR [___]
{in words Euro [__]);

(xil) agency agreements, agreements with independent dealers
and distributors, franchise agreements or other distribu-
tion agreements;

(x1ii) consultancy agreements (Beratervertrdge) providing for
an annual remuneration in excess of EUR[__] (in
words Euro [___]); and

{xiv) except as disclosed in any other Exhibit to this Section
7.8.1:

(a) agreements with priocipal obligations (Hauptleis-
tungspflichten) not vyet fully performed and involy-
ing a consideration or liability of a Group Entity or
any other party of more than EUR [__ ] (in words
Euro [___}) per annum;

(b) agreements with Seller, Seller’s Affiliates, any other
owner of any Interests in the respective Group Entity
or any of their Related Parties; and

(c) agreements which have a valuein excess of EUR [ ]
{in words Euro [___]) which can not be terminated
by the Group Entities upon less than [ | months’
notice.

7.8.2 Status of the Material Agreements. Except as disclosed in Ex-

hibit 7.8.1 (i) through (xiv), (i) the Material Agreements are in

full force and effect and are enforceable against the parties
thereto in accordance with their terms, unless this would not
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cause a material adverse change to the Group Entities taken as
a whole; (ii) no party to a Material Agreement has given writ-
ten notice of termination or indicated in writing that it will give
notice of termination, and no circumstances exist which give
any party to a Material Agreement the right to terminate or
modify such Material Agreement; (iii) [no party to a Material
Agreement is/the Group Entities are not] in material breach of
a Material Agreement; and (iv) [the execution or consumma-
tion of this Agreement or the transactions contemplated
therein do not trigger any change-of-control rights of any party
to a Material Agreement/the Material Agreements do not pro-
vide for any change-of-control rights of any party other than
the Group Entities].

Erlduterungen

Der Gewihrleistung zum Bestand (unter Ziffer 7.8.1) sowie zum
Status (unter Ziffer 7.8.2) wesentlicher Vertrage kommt je nach
Zielunternehmen eine besondere Bedeutung zu. Vertrige sind eine
maRgebliche Quelle der Umsatz- und Kostenerwartungen des Ziel-
unternehmens, die in der Regel unmittelbar in die Unternehmens-
bewertung einfliefen.

Ziel der Gewihrleistung ist es daher, dem Kdufer Schutz vor wirt-
schaftlich nachteiligen Vertrigen zu gewihren, die ihm bei Vertrags-
schluss nicht bekannt waren. Als Beispiel seien etwa verlusttriachtige
Kundenvertrige, Joint Venture-Vereinbarungen mit Dritten, die fiir
das Zielunternehmen ungiinstige Regelungen enthalten, Vereinba-
rungen mit dem Verkdufer und dessen Angehorigen, deren Abwick-
lung zu verdeckten Gewinnausschiittungen fihrt, und Wettbe-
werbsverbote genannt.

Auflerdem sollen der Bestand und die ordnungsgemifse Erfilllung
von solchen Vertrigen gesichert werden, die erhebliche Bedeurung
fir den kiinftigen Erfolg des Unternchmens haben. Zu dieser Kate-
gorie gehoren beispielsweise wichtige Vertridge mit Lieferanten, Lie-
fervertrige, Lohnherstellungsvertrige sowie Werk- und Dienstver-
trdge. Im Hinblick auf die Umsitze des Unternehmens sind dic
Kundenvertrige (Rahmenvertrige, bedeutende Einzelbestellungen,
Liefervertrige) relevant. Zudem kénnen Vertrdge existieren, die le-
diglich unter besonderen Voraussetzungen zu erhohten Aufwen-
dungen fithren (z.B. ein Mietvertrag fiir eine grofere Fliche, der
unmittelbar nach dem Effective Date endet mit der Folge, dass Um-
zugskosten und héhere Mietaufwendungen in einem neuen Mietob-
jekt zu tragen sind).
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Die Bilanzgarantie kann eine Gewihrleistung betreffend die we-
sentlichen Vertrige des Zielunternehmens nicht ersetzen. Zwar wird
man im Regelfall davon ausgehen konnen, dass die wirtschaftlichen
Folgen eines Vertrages ergebniswirksam und damit fiir die Bilanzga-
rantie relevant werden. Die Bilanz und die Gewinn- und Verlust-
rechnung beziehen sich allerdings auf ein bereits abgeschlossenes
Geschiiftsjahr, d.h. sie blicken in die Vergangenheit. Die Chancen
und Risiken im Zusammenhang mit wichtigen Vertrigen wirken
sich hingegen haufig erst nach dem Bilanzstichtag aus. Fin umsich-
tiger Kdufer wird daher neben einer Bilanzgarantie regelmifSig auch
eine Gewihrleistung betreffend wesentliche Vertrige verlangen.

Die Gewihrleistung enthilt zunichst eine Erklidrung des Verkiu-
fers, sdmtliche Vertrige einer bestimmten Art seien in einer Anlage
zum Vertrag aufgefithrt (vgl. Ziffer 7.8.1). Die Gesamtheit dieser
Vertrdge wird als ,Material Agreements® definiert. Sodann werden
Gewihrleistungen zum Status der Material Agreements abgegebeén
{z.B. ,,the Material Agreements are valid and legally binding®, ,,no
notice of termination has been given®, ,,no change of control provi-
sions®).

Verkdufer werden moglicherweise auf folgende Einschrinkungen
der Gewihrleistung dringen:

— Gewihrleistung nur fiar schriftlich abgeschlossene Vertrige,

- keine Gewihrleistung fiir Vertrage, die nach dem Abschluss des
SPA im gewdohnlichen Geschiftsbetrieb (ordinary course of busi-
ness) geschlossen wurden,

- keine Gewihrleistung fiir konzerninterne Vertrige,

— Gewihrleistung unter dem Vorbehalt von Sellers Best Knowl-
edge,

- keine Gewiahrleistung fiir Vertrige, deren Hauptleistungspflichten
bereits erfiillt sind, ‘

— keine Gewihrleistungen zu bestimmten Arten von Vertrigen bzw.
Beschriankung auf besonders wesentliche Vertrige einer bestimm-
ten Art (etwa hohe Schwellenwerte),

— keine Gewihrleistung zur Erfilllung der Verpflichtungen aus den
wesentlichen Vertragen bzw. Beschrinkung dieser Gewihrleistung
auf Vertragsverletzungen, die wesentlich sind oder zu einem ,,ma-
terial adverse change® der Geschiftsausiibung des Zielunterneh-
mens als Ganzes fithren,

— keine Gewihrleistung dahingehend, dass Vertragspartner nicht
change-of-control-Rechte im Hinblick auf den Abschluss und den
Vollzug des Kaufs des Zielunternehmens austiben.
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7.9 Employees

7.9.1 List of Employees. Exhibit 7.9.1 includes for each Group En-
tity a correct and complete list of its employees (Arbeitneh-
mer). Such list correctly states for each employee the depart-
ment, function/position, date of birth, start of employment,
fixed monthly gross salary and other material entitlements, if
and to the extent it is legally permissible to disclose such data
under applicable mandaiory data protection law.

7.9.2 Directors; Officers; Material Employees, Exhibit 7.9.2 includes
for each Group Entity a correct and complete list of its (i) Di-
rectors; (ii) Officers; and (iii) employees with {a) a fixed annual
gross salary in excess of [ ] (in words Euro [ ]); (b) a
fixed term of employment of more than [two (2)] years; (¢) a
notice period of more than [six (6)] months (other than notice
periods under mandatory provisions of statutory law); and (d)
a contractual entitlement to a severance payment in excess of
[___1{in words Euro [___]} (collectively the ,Key Employees®).
Such list correctly states for each Director, Officer and Key
Employee the date of his/her service or employment contract
and the nature and date of all ancillary agreements, amend-
ments, side letters, waivers and similar documents, if any (such
contracts together the ,,Key Personnel Contracts®).

7.9.3 Status of Key Personnel Contracts. Except as disclosed in Ex-
hibit 7.9.2, (i) no party to a Key Personnel Contract has given or
is reasonably hkely to give notice of termination, and no cit-
cumstances exist which give any party to a Key Personnel Con-
tract a special right to terminate or modify such Key Personnel
Contract; and (ii} the execution or consummation of this
Agreement or the transactions contemplated therein do not
trigger any such rights of any Director, Officer or Key Employee.

7.9.4 Employee Benefits. Exhibit 7.9.4 includes for each Group En-
tity a correct and complete list of all agreements and other
commitments, whether of an individual or collective nature and
including commitments based on works custom (betriebliche
Ubung), regarding employee benefits such as anniversary, holi-
day or jubilee payments, bonuses, profit participation or other
variable remuneration elements and stock options, stock ap-
preciation rights or similar rights, other than Pension Com-
mitments {as defined below) (the ,,Employee Benefits“}. Such
list correctly states the legal basis for the Employee Benefits and
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the nature and dates of the respective agreements or other
commitments.

7.9.5 Pensions. Exhibit 7.9.5 includes for each Group Entity a cor-
rect and complete list of all agreements and other commitments,
whether of an individual or collective nature and inclu-ding
commitments based on works custom (betriebliche Ubung),
regarding pensions (betriebliche Altersversorgung) under
which such Group Entity has any obligations (the agreements
or other commitments listed or to be listed in Exhibit 7.9.5 the
»Pension Commitments“), All obligations under or in connec-
tion with the Pension Commitments, including obligations aris-
ing by operation of law that have become due, have been ful-
filled by the Group Entities. Except as disclosed in Exhibit 7.9.5,
all future obligations under or in connection with the Pension
Commitments, including obligations arising by operation of
law, appertaining to periods until the Effective Date are fully
funded according to the requirements established by law and
the Pension Commitments based on the most recent actuarial
data. Each Group Entity has set aside book reserves for pension
liabilities as required by law and the Pension Commitments. In
the past all pensions provided by the Group Entities have been
adjusted regularly as required by Section 16 German Company
Pension Act (BetrAVG) or, where applicable, by equivalent pro-
visions of foreign law or contractual provisions, and no back-
log adjustments (nachholende Anpassungen) are required to be
made for periods until the Effective Date.

7.9.6 Collective Agreements. Exhibit 7.9.6 includes for each Group
Entity a correct and complete list of (i) all reconciliation of in-
terest agreements (Inferessenausgleiche) and social plans (So-
zialpline); and (i) any collective arrangements, whether in
the form of general commitments (Gesamitzusagen), standard
terms of employment (vertragliche Einbeitsregelungen), works
agreements (Betriebsvereinbarungen), collective bargaining
agreements (Tarifvertrige) or in any other legal form under
the laws of any jurisdiction which restrict the Group Entities’
freedom to dismiss any of their employees or to change the
terms of employment of their employees (including restric-
tions in the form of an obligation to make, in the case of dis-
missals or changes to terms of employment, any payments)
(the ,,Collective Agreements*).

7.9.7 Labor Disputes. Except as disclosed in Exhibit 7.9.7, in the last
three (3) years the Group Entities have not experienced any dis-
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putes with any Authorities (in particular regarding disabled
persons and repayment duties) or any strike or labor interrup-
tion.

7.9.8 Payment of Compensation. All compensation and withhold-
ing obligations of the Group Entities to or in respect of their
current and former employees for periods until the Effective
Date have been paid by the Group Entities or have been
properly provided for in the Financial Statements.

Erlduterungen

Die Gewihrleistungen zu Arbeitnehmern des Zielunternchmens
sind in der Regel ebenfalls ausfithrlich. Zum einen geht es dem Kiu-
fer darum, dass die Personalkosten und Pensionsverpflichtungen
insgesamt nicht hoher sind als bei Vertragsabschluss angenommen,
Diesem Interesse dienen die Liste der Arbeitnehmer mit Angaben zu
Zahl, Namen und Gehalt der Arbeitnehmer (auch Schutz vor
Scheinselbststindigen sowie Arbeitnehmern mit suspendiertem Ar-
beitsverhiltnis aufgrund von Mutterschutz, Erziehungsurlaub oder
Militdr- und Zivildienst) und die Gewihrleistungen zu Boni, Abfin-
dungen sowie kollektivrechtlichen Regelungen {Interessenausgleich,
Sozialplan, Betriebsvereinbarung, Tarifvertrag).

Im Finzelfall kann der Erfolg des Zielunternehmens stark von
einzelnen Geschiftsfiihrern/Vorstinden bzw. Arbeitnehmern (Key
Employees) abhingig sein. Fiir den Kédufer stellt sich die Frage, wie
die Risiken eines Weggangs oder eines Streits mit den Key Employees
abgesichert werden konnen. Der durch diese Gewihrleistung vermit-
telte Schutz ist allerdings begrenzt, da es dem Kiufer im Falle einer
Verletzung der Gewihrleistung regelmidfig schwerfallen diirfte, den
hierdurch verursachten Schaden, der iiber die Kosten der Neubeset-
zung des Arbeitsplatzes hinausgeht, darzulegen. Ein umsichtiger
Kiufer wird sich daher auch in anderer Weise absichern. So kommt
etwa in Betracht, das Fortbestehen cines ungekiindigten Anstelfungs-
bzw. Arbeitsverhiltnisses mit den Key Employees als Closing Condi-
tion vorzusehen (vgl. Ziffer 6.1 (viii)). Unabhingig von den Rege-
lungen im SPA ist dem Kiufer allerdings dringend zu empfehlen, sich
im Rahmen von personlichen Gespriachen mit den Key Employees
davon zu tiberzeugen, dass diese Mitarbeiter auch weiterhin dem
Zielunternehmen zur Verfigung stehen werden, und im Einzelfall
verbesserte Konditionen in Aussicht zu stellen.

Beabsichtigt der Kdufer im Anschluss an den Unternehmenskauf
die Durchfithrung von personellen oder betrieblichen Umstrukturie-
rungen (Kiindigungen, BetriebsschlieBungen etc.), so muss er darauf
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7.10.1

7.10.2

7.10.3

B. Vertragsmuster mit Erlduterungen

Permits; Compliance; Public Subsidies

Permits. Except as disclosed in Exhibit 7.10.1, (i) each Group
Entity holds all permits, licenses and other public law ap-
provals (6ffentlich-rechtliche FEylaubnisse) which are neces-
sary to conduct its business (the ,,Permits“); (ii) the Permits
are in full force and effect (bestandskriiftig), and to Seller’s
Best Knowledge they have not been challenged (angefochten)
by any third party and there are no circumstances which
would justify such challenge; and {iii) no proceedings regard-
ing a revocation (Widerruf) or withdrawal (Riicknahme) of
any Permit have been initiated or to Seller’s Best Knowledge
threatened.

Compliance with Permits and Laws. Except as disclosed in
Exhibit 7.10.2, each Group Entity is and within the last

[three (3)] years prior to the date of this Agreement has been
in compliance with (i) the Permits (including, without limita-
tion, any ancillary provisions (Nebenbestimmungen) thereto);
(i1) applicable laws; and (iii) orders, decrees or rulings of, or
restrictions imposed by, any court or Authority (the ,,Admin-
istrative Orders*).

Subsidies. All public grants (Zuschiisse), allowances, aids and
other subsidies (Subventionen) in whatever form (the ,,Public
Subsidies“) reccived by the Group Entities within the period
of [five (5}] years prior to the date of this Agreement are listed
in Exhibit 7.10.3 and such list indicates the nature of the Pub-
lic Subsidy and dates of any administrative orders, agree-
ments or other instruments on which basis the Public Subsidy
was given, the Group Entity which received the Public Sub-
sidy and the amounts received. No proceedings regarding a
revocation or withdrawal of a Public Subsidy have been initi-
ated or, to Seller’s Best Knowledge, threatened, and to Seller’s
Best Knowledge there are no circumstances, which would
justify the initiation of such proceedings. Each Group Entity
is in full compliance with its obligations under or in connec-
tion with the Public Subsidies, including the obligations
under any ancillary provisions in the respective orders or
agreements thereto. Except as disclosed in Exhibit 7.10.3, no
Group Entity is obliged under the Public Subsidies to main-
tain a certain level of employees or to make any investments.
No Public Subsidy will have to be repaid in whole or in part
due to the execution or consummation of this Agreement.
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Erfduterungen

Die Bestimmung enthdlt Gewihrleistungen zu 6ffentlich-rechtlichen
Erlaubnissen (Ziffer 7.10.1), zur Beachtung gesetzlicher Pflichten
(Ziffer 7.10.2) sowie zu Subventionen {Ziffer 7.10.3).

Ziffer 7.10.1 sicht Gewdhrleistungen zur Existenz und zum Sta-
tus der Erlaubnisse vor (,Each Group Entity bolds all permits.”;
The Permits are in full force and effect and have not been challen-
ged.”). Von Fall zu Fall wird der Verkdufer die Gewahrleistung auf
besonders wesentliche Erlaubnisse beschrinken bzw. keine Haftung
firr beeintrichtigende Umstinde ibernehmen wollen, die auflerhalb
seiner Kontrolle liegen oder ihm nicht bekannt sind (Seller’s Best
Knowledge).

Im Vertragsmuster wird nicht zwischen verschiedenen Arten von
Erlaubnissen unterschieden, Im Falle des Exrwerbs von Unternehmen,
bei denen Erlaubnisse eine besondere Bedeutung haben (Pharma-
unternechmen, Banken und Versicherungen, Luftfahrtunternchmen,
Bio-Tech-Unternehmen, Krankenhauser, Telekommunikationsunter-
nehmen etc.) oder damit gerechnet werden muss, dass Erlaubnisse
nicht vorliegen, empfichlt es sich aus Kdufersicht, mafigeschneiderte
Gewithrleistungen in das SPA aufzunehmen.

Der Verkiufer wird der Gewihrleistung der Beachtung samtlicher
gesetzlicher Vorschriften in Ziffer 7.10.2 méglicherweise entgegen-
halten, dass sie tatbestandlich einen sehr weiten Umfang hat. Aller-
dings werden viele kleinere Gesetzesverstofle des Zielunternehmens
nicht zu einem Anspruch des Kidufers auf Schadensersatz wegen
Gewihrleistungsverletzung fithren, da damit verbundene Schiaden
unterhalb der De Minimis-Schwelle liegen. Fin vorsichtiger Verkiu-
fer wird die Gewihrleistung aber gleichwohl begrenzen wollen,
etwa durch einen Kenntnisvorbehalt oder eine Beschrinkung auf
wesentliche Risiken (z.B. mit der einschrinkenden Formulierung
unless such breach would not result in a material adverse change
to the Business of the Group Entities”).

Ziffer 7.10.3 sieht schliefflich eine Gewahrleistung zu Subventio-
nen, Beihilfen und o6ffentlich-rechtlichen Zuschiissen vor, die das
Zielunternchmen erhalten hat. Insoweit ergeben sich mehrere Risi-
ken, deren Absicherung der Kiufer ansteebt. Zundchst besteht das
Risiko, dass Verwaltungsakte oder andere Erklirungen oder Mafs-
nahmen ergangen sind, die eine Pflicht zur Riickzahlung der Subven-
tionen begriinden. Ferner kann es sein, dass ein verlorener Zuschuss
unter bestimmten Auflagen, wie etwa der Beschiftigung ciner be-
stimmten Anzahl von Arbeitnehmern, gewihrt worden ist. Bei einem
Verstofs besteht damit das Risiko einer Pflicht zur Riickzahlung.
Riickzahlungspflichten konnen sich schlieflich aus dem Abschluss
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und Vollzug des Unternehmenskaufvertrages ergeben, wenn die

zugrunde liegenden Subventionsbescheide eine Change of Control-
Klausel enthalten,
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7.11 Product Liability. Except as disclosed in Exhibit 7.11 the
products designed, manufactured or distributed and the ser-
vices rendered by the Group Entities prior to the Effective
Date do not suffer from any defects which give or could give
rise to any product liability or warranty claims and no such
claims have been made against any Group Entity.

Erlduterungen

Bei produzierenden Unternchmen bestehen Risiken aus Produkthaf-
tung sowie Gewihrleistung fir mangethafte Produkte, die im Fol-
genden synonym als Produkthaftung bezeichnet werden. Art und
Umfang dieser Risiken und damit die Bedeutung der Thematik fiir
den Unternehmenskauf hingen von den hergestellten Produkten ab.
Daneben kann von Bedeutung sein, in welchen Lindern die Produkte
vertrieben werden (so drohen etwa in den USA besonders hohe Haf-
tungsanspriiche, sog. Punitive Damages). Mitunter kénnen Produkt-
haftungsrisiken sowoh! im Hinblick auf die Fohe der zu ersetzenden
Schiden als auch im Hinblick auf die Reputation des Unternehmens
eine zentrale Bedeutung haben, etwa in der Pharmaindustrie (siche
z.B. Fille Contergan oder Lipobay), der Automobilindustrie (Kosten
von Riickrufaktionen} sowie der Lebensmittelindustrie (US-Prozesse
gegen Tabakunternchmen). Hinsichtlich dieses Risikos kommt es
auch darauf an, inwieweit fiir Risiken ausreichender Versicherungs-
schutz besteht.

Auch diese Gewihrleistung wird durch eine Bilanzgarantie nicht
entbehrlich. Die Bilanzgarantie erfasst lediglich Produkthaftungsan-
spriiche, die zum Bilanzstichtag bestanden haben und zu diesem
Zeitpunkt bekannt waren bzw. im Zeitraum der Wertaufhellungspe-
riode bekannt geworden sind. Allein fiir diese Anspriiche wiren
nach Mafigabe der einschligigen Bilanzgrundsatze Rickstellungen
zu bilden. Keinen Schutz bietet die Bilanzgarantie fiir Produkthaf-
tungsanspriiche, die erst nach diesem Zeitpunkt bekannt geworden
oder erst nach dem Bilanzstichtag eingetreten sind.

Die Bestimmung in Ziffer 7.11 enthilt daher eine weitreichende
Produkthaftungsgewihrleistung, die auf dem Konzept beruht, dass
das Risiko fiir Produkthaftungsfille fiir bis zum Effective Date her-
gestellte, vertriebene und verduferte Produkte vollstandig beim Ver-
kiufer verbleibt. Es handelt sich damit um eine objektive Gewihr-
leistung, dic auch solche Produkthaftungsrisiken einbezieht, die dem
Zielunternehimen erst nach dem Effective Date bekannt werden. Al-
ternativ zu dieser Vertragsbestimmung kann der Verkiufer lediglich
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gewihrleisten, dass zum Effective Date keine anderen als die offen-
gelegten Produkthaftungsanspriiche geltend gemacht wurden. Das
Risiko noch nicht geltend gemachter, aber méglicherweise ,,schlum-
mernder” Produkthaftungsanspriiche geht damit gemaf der Alter-
nativregelung auf den Kaufer iiber.

Im Zusammenhang mit der Produkthaftungsgewihrleistung ist
darauf zu achten, dass Produktmingel nicht nur zu grofien Einzel-
schiden fithren konnen, sondern auch zu kleineren Schiden bei ei-
ner Vielzahl von Produkten der gleichen Art (Serienschaden). Jeder
einzelne Schaden kann fiir sich genommen unterhalb des Schwel-
lenwertes fiir die Geltendmachung von Schadensersatzanspriichen
durch den Kiufer liegen (De Minimis), insgesamt koénnen die Schi-
den jedoch erhebliches Gewicht haben. Es ist daher geboten, in der
Regelung zur De Minimis-Schwelle vorzusehen, dass fiir die Zwe-
cke dieses Schwellenwertes Serienschiden als ein Haftungsfall zu
behandeln sind {vgl. Ziffer 8.7). Da Produkthaftungsfille hiufig
erst nach vielen Jahren eintreten oder bekannt werden, sollte fiir die
Produkthaftungsgewihrleistung ferner eine lingere Verjihrungsfrist
vorgesehen werden als fiir die iibrigen Gewihrleistungen (vgl, Zif-
fer 8.8).

Hat das Zielunternehmen fiir Produkthaftungsrisiken Rickstel-
longen gebildet, so stellt sich die Frage, welche Auswirkungen diese
auf die Produkthaftungsgewihrleistung haben sollen. Dies wird sich
meist nach der allgemeinen Regelung zu den Auswirkungen von
Riickstellungen auf die Gewihrleistungsverpflichtung des Verkiufers
richten (vgl. Ziffer 11.1 (iii)}. Sind die Riickstellungen in die Kauf-
preisermittlung des Kiufers eingeflossen, so wird in der Regel ver-
cinbart, dass Gewihrleistungsanspriiche insoweit ausgeschlossen
sind (vgl. Ziffer 11.1 (iii)).

Legt der Kdufer Produkthaftungsrisiken ausdriicklich offen, so
miissen sich Kaufer und Verkdufer auf eine sachgerechte Verteilung
der (finanziellen) Risiken einigen. Sind die Risiken schon in die
Kaufpreisermittlung des Kiufers eingeflossen, wird er diesbeziiglich
keine Gewihrleistung mehr verlangen kénnen. Ist dies nicht der Fall,
insbesondere weil der Eintritt entsprechender Verpflichtungen noch
ungewiss oder ihre Hohe zum Zeitpunkt des Vertragsabschlusses
noch nicht hinreichend bestimmbar ist, wird der Kiufer auf eine
Riickgriffsmoglichkeit bestehen. Diese erfolgt dann nicht iiber die
Gewihrleistungen, sondern {iber eine besondere Freistellungsrege-
lung, die in Ziffer 10 des Vertragsmusters aufzunchmen wire.
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7.12 Insurance. Exhibit 7.12 includes a correct and complete list of
all insurance policies maintained by or on behalf of the Group
Entities including details of the insured, insured risk, insurance
company, policy number, date, term, annual premium and
maximum amount of coverage (the policies listed or to be
listed in Exhibit 7.12, the , Insurance Policies“}, The Insurance
Policies provide insurance coverage against all risks against
which insurance is customarily sought for comparable busi-
nesses. The Insurance Policies are and will remain in full force
and effect until the Effective Date, and the coverage is sufficient
to adequately cover such risks, No Insurance Policy will lapse
or otherwise be affected as a result of or in connection with the
execution or consummation of this Agreement or the transac-
tions contemplated therein. All premiums due under the Insur-
ance Policies have been duly paid and there has been no breach
of any material obligation of any Group Entities under the In-
surance Policies.

Erlduterungen

Die Bestimmung soll sicherstellen, dass das Zielunternehmen fiir
den Zeitraum bis zum Effective Date tiber ausreichenden Versiche-
rungsschutz verfiigt. Zu beachten ist, dass bei einer Gewdahrleistung
bestimmter Versicherungspolicen der Verkiufer lediglich fir den
Geltungszeitraum dieser Policen einsteht und Zeitriume, die vor
dem Abschluss der Policen liegen, nicht erfasst sind. Das Interesse
des Kiufers an ausreichendem Versicherungsschutz des Zielunter-
nehmens wird nicht dadurch ausgeraumt, dass dem Kaufer durch
die Gewihrleistungen im SPA in einem gewissen Umfang paralleler
Schutz zuteil wird. Denn der Schutz durch die Gewihrleistungen
des SPA erfasst oftmals nur die wesentlichen Problembereiche, nicht
aber die Risiken des geschiftlichen Alltags des Zielunternehmens,
Soweit sich Gewihrleistungen und Versicherungsschutz iiberschnei-
den, geht der Versicherungsschutz vor (vgl. Ziffer 11.1 {ii)).

In der Regel erwartet der Kdufer, dass der Verkidufer fiir den Be-
stand der in der Due Diligence offengelegten Versicherungspolicen
Gewihr leistet. Das Vertragsmuster sieht daher vor, dass die Ver-
sicherungspolicen im Einzelnen in einer Anlage zum Unterneh-
menskaufvertrag aufgefithrt werden, Der Verkiufer gewihrleistet
aufSerdem, dass die Policen brancheniiblichen Versicherungsschutz
gewihren, durch den Abschluss und den Vollzug des SPA nicht be-
eintrichtigt werden und bis zum Effective Date wirksam bleiben
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sowie dass alle Beitrige bezahlt wurden und keine wesentlichen
Obliegenheitsverletzungen vorliegen, die den Versicherungsschutz
gefihrden koénnten.

Bei Konzerngesellschaften sind hdufig nicht die einzelnen Gesell-
schaften individuell versichert, sondern es besteht Versicherungs-
schutz auf der Grundlage einer Police, die fiir mehrere Konzernge-
sellschaften gilt (Umbrella Insurance Policy). Handelt es sich bei
dem Zielunternehmen um eine Konzerngesellschaft, so wird der
Kiufer regelmiflig damit zu rechnen haben, dass der Konzernversi-
cherungsschutz (vorbehaltlich kurzer Ubergangszeitriume) mit dem
Closing entfallt und daher zwischen Vertragsabschluss und Closing
die Vereinbarung neuen Versicherungsschutzes durch das Zielunter-
nehmen oder den Kiufer zu veranlassen ist.

Im Hinblick auf die Liickenlosigkeit des Versicherungsschutzes
sollte berticksichtigt werden, dass inshesondere im angelsichsi-
schen Rechtskreis alternativ auch Claims Made-Versicherungen ab-
geschlossen werden. Danach kommt fiir ein Schadensereignis dieje-
nige Versicherung auf, die zum Zeitpunkt der Anspruchstellung
Versicherungsschutz gewihrt. Im Unterschied dazu leistet eine Versi-
cherungsgesellschaft bei einer Occurrence Based-Versicherung im
Hinblick auf die Schadensereignisse, die zum Zeitpunkt der Gel-
tungsdauer der Police eingetreten sind. Diese unterschiedliche Art
des Versicherungsschutzes kann insbesondere bei einem Wechsel von
einer Claims Made-Versicherung zu einer Qccurrence Based-Ver-
sicherung zu Deckungsliicken fiihren, sofern nicht ausreichende
Ubergangsregelungen vereinbart worden sind. Im Einzelfall ist es da-
her notwendig, den Gewihrleistungskatalog entsprechend zu ergin-
zen.,
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7.13 Litigation; Criminal Proceedings; Investigations. Except as dis-
closed in Exhibit 7.13, there is no pending (rechtshingige) liti-

gation, either before court or an arbiiration tribunal (gerichi-
liche Rechtsstreitigkeiten und Schiedsverfabren) or otherwise,
criminal proceedings or investigations or other investigations
by any Authorities, in which a Group Entity is involved, either
as plaintiff, defendant or otherwise, with a value (Streit- oder
Gegenstandswert) or amount at stake in each case in excess of
EUR|[__ ] (in words Euro |___]), and to Seller’s Best Knowl-
edge no such litigation proceedings or investigations have been
threatened.

Erliuterungen

Gegenstand dieser Bestimmung sind sowohl Aktiv- als auch Passiv-
prozesse des Zielunternehmens, d.h. es werden sowohl Rechtsstrei-
tigkeiten erfasst, in denen das Zielunternehmen Kliger ist, als auch
solche, in denen das Zielunternechmen als Beklagter oder als sonsti-
ge Partei {z.B. als Streitverkiindeter) beteiligt ist. Simtliche Arten
von Rechtsstreitigkeiten sind in die Regelung einbezogen, unabhin-
gig davon, ob diese vor einem ordentlichen Gericht oder einem
Schiedsgericht rechtshingig sind, oder ob es sich um eine zivil-, ar-
beits- oder verwaltungsrechtliche bzw. sonstige Rechtsstreitigkeit
bzw. strafrechtliche oder sonstige behé&rdliche Verfahren handelt.
Die Bestimmung unterscheidet zwischen Pending Litigation und
Threatening Litigation. Bei Pending Litigation sind rechtshingige
Rechtsstreitigkeiten gemeint, d.h., dass die Klage beim Gericht ein-
gereicht und dem Beklagten bereits zugestellt worden ist. Threate-
ning Litigation hingegen bezieht sich auf Fallkonstellationen einer
drohenden Klage. Da sich das Verhalten Dritter regelmifig der
Kenntnis des Ziclunternehmens und des Verkiufers entzieht, wird
letztere Gewihrleistung in der Praxis hiufig unter dem Vorbehalt
von Seller’s Best Knowledge abgegeben.
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Taxes

Tax Returns; Audits; Records. Each Group Entity has duly
and timely filed in accordance with applicable law all re-
turns, forms and other statements required to be filed by
such Group Entity for Taxes (collectively the , Tax Re-
turns“). No Group Entity is currently subject to any audit,
examination or similar proceedings by any Tax Authorities.
The books and other records of each Group Entity relating
to Taxes have been properly maintained and are in all re-
spects correct.

Fulfillment of Obligations. All Taxes to be paid or withheld
and remitted by any Group Entity have been duly paid or
withheld and remitted to the appropriate Tax Authority.

Tax Rulings or Agreements. Except as disclosed in Exhibit
7.14.3, no Group Entity has received any written Tax rul-
ing or entered into or is currently under negotiations to en-
ter into any agreement with any Tax Authority,

Zusdatzliche Gewdhrleistungen zur steuerlichen Situation
des Zielunternebmens:

No Tainted Subsidiary Interests. The Subsidiary Interests
are not tainted (,,einbringungsgeborene Anteile” bzw. An-
teile i.8.v. § 22 UmwStG) within the meaning of the Ger-
man Transformation Tax Act (Umwandlungssteuergesetzy —
UnnwSt).

Corporate Tax Credit. The corporate tax credit within the
meaning of Sec.37 German Corporate Income Tax Act
(KStG) (Kbrperschaftsteuerguthaben) and the corporate tax
increase amount in the meaning of Sec. 38 German Corpo-
rate Income Tax Act (KStG) (Korperschaftsstenererbobungs-
betrag) of the German Group Entities as of [___] is correctly
reflected in Exhibit 7.14.6.

Tax Consolidation. Except as disclosed in Exhibit 7,14.7, no
Group Entity is a member of any consolidated or unitary
group or a party to any arrangement as a result of which any
mcome, loss, asset or liability of any Group Entity is allo-
cated for tax purposes to any other Group Entity or a third
party, or is otherwise taken into account in determining any
Tax payable by any Group Entity or a third party, or vice
versa (the ,, Tax Consolidations*), The Tax Consolidations
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satisfy the requirements for tax consolidations under appli-
cable laws, incinding, without limitation, with respect to any
tax consolidation involving German Group Entities the re-
quirement that the underlying profit and loss pooling agree-
ments (Gewinnabfiibrungsvertrige) are legally valid and
binding and have been performed during their term (Durch-
fithrung der Vertrige).

Erlduterungen

Steuern werden, soweit sie auf den Zeitraum nach dem Effective
Date entfallen, im Rahmen einer Unternehmensbewertung nach
DCF- oder Ertragswertmethode wertmindernd beriicksichtigt. Kiu-
fer, die den Kaufpreis auf Grundlage dieser in die Zukunft gerichte-
te Bewertungsverfahren ermitteln, haben daher ein Interesse daran,
sich gegen Steuerrisiken aus der Vergangenheit, mithin bis zum Ef-
fective Date, gesondert abzusichern. Das Vertragsmuster sieht als
Sicherungsinstrumente sowohl Gewihrleistungen (Ziffer 7.14) als
auch eine Freistellungsregelung (Ziffer 10.1.1} vor. Grundsitzlich
kommt es auch in Betracht, Steuern betreffend den Zeitraum bis
zum Effective Date, die bis zum Effective Date noch nicht gezahle
worden sind, als Financial Debt vom Kaufpreis abzuziehen, was aus
Liquidititsgriinden und im Hinblick auf die Durchsetzung etwaiger
Anspriiche fiir den Kiufer besonders vorteilhaft ist.

Die Regelungsinstrumente ,,Steuergewihrleistung® und ,Steuer-
freistellung® sind teilweise deckungsgleich, weisen jedoch bei ge-
nauer Betrachtung erhebliche Unterschiede auf.

Nach Ziffer 7.14 sind Gegenstand der Steuergewihrleistungen
steuerlich relevante Tatsachen im Zeitraum bis zum Effective Date
(Beispiele: fristgerechte Abgabe ordnungsgemifSer Steuererklirun-
gen, keine laufende Betriebspriifung, Zahlung sidmtlicher fillig ge-
wordener Steuern). Im Unterschied zur Steuerfreistellung, die sich
auf Steuern fiir den Zeitraum bis zum Effective Date bezieht, erfasst
die Gewihrleistungsregelung auch Ereignisse, die zu héheren Steu-
ern in Bezug auf den Zeitraum nach dem Effective Date fithren
koénnen. So enthilt etwa die Bestimmung in Ziffer 7.14 eine Ge-
wihrleistung betreffend Verlustvortrage, verbindliche Auskiinfte,
bestimmte Steuerrisiken infolge von Restrukturierungen (einbrin-
gungsgeborene Anteile bzw. Anteile im Sinne des § 22 UmwStG)
und zur Wirksamkeit von Organschaften.

Die Steuergewihrleistung ist mit der Steuerfreistellungsregelung
insofern teilweise deckungsgleich, als gewidhrleistet wird, dass die
bis zum Effective Date fillig gewordenen Steuern gezahlt worden
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sind. Solche Steuern, die sich auf den Zeitraum vor dem Effective
Date bezichen, aber erst nach diesem Zeitpunke fillig werden, wer-
den allein von der Freistellungsregelung erfasst.

Hinsichtlich der Rechtsfolgen bei Verletzung einer Steuergewiihr-
leistung bzw. ciner Pflicht zur Freistellung von Steuern bestchen le-
diglich geringe Unterschiede. Bei Verletzung der Steuergewihrleis-
tung ist der Kdufer berechtigt, Schadensersatz zu verlangen. Der
Schaden wird dabei regelmifig den Steuern zzgl, Beraterkosten ent-
sprechen, die bei inhaltlich zutreffender Gewihrleistung nicht ent-
standen wiéren. Soweit der Kiufer Pflichten zur Verringerung oder
Abwendung dieses Schadens verletzt {Mitverschulden), ist der An-
spruch auf Schadensersatz ausgeschlossen. Ferner entsteht der
Schadensersatzanspruch erst mit Eintritt des Schadens, d.h. friihes-
tens mit Filligkeit der Steuern. Soweit nicht Sonderregelungen fiir
Steuern vereinbart werden, steht der Schadensersatzanspruch des
Kaufers ferner unter dem Vorbehalt, dass der Schaden den De Mi-
nimis-Betrag (Bagatellgrenze, vgl. Ziffer 8.7 (i)} und ~ alleine oder
zusammen mit anderen Gewihrleistungsanspriichen — den Thres-
hold Amount bzw. Basket Amount (Freigrenze bzw. Freibetrag, vgl.
Ziffer 8.7 (ii)) iibersteigt. Die Steuerfreistellung hat hingegen zum
Inhalt, dass der Verkdufer unmittelbar nach Geltendmachung des
Freistellungsanspruches durch den Kiufer sdmtliche Steuern bezahlt
die sich auf den Zeitraum bis zum Effective Date beziehen, jedoch
vor dem FEffective Date noch nicht gezahlt worden sind. Haufigster
Anwendungsfall sind Steuernachforderungen infolge einer Betriebs-
priifung von Zeitriumen bis zum Effective Date,

7
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715 No Unlawful Business Practices. Seller, Seller’s Affiliates, the
Group Entities and the Directors, Officers and employees of
the Group Entities have not, directly or indirectly, in connec-
tion with the business of the Group Entities (i) used any funds
of the Group Entities for bribes (Schmiergelder), other unlaw-
ful purposes or political contributions in violation of applica-
ble laws; (ii) requested or accepted any bribes or other unlaw-
ful benefits; or (iii) established or maintained any funds or
assets that have not been properly recorded in the books and
records of the Group Entities.

Erfduterungen

Ziffer 7.15 enthilt die Gewihrleistung, dass die Mitarbeiter des
Zielunternehmens keine Schmiergelder gezahlt bzw. empfangen ha-
ben. Fine solche Regelung kann je nach Branche sinnvoll sein (etwa
wenn infolge der Aufdeckung einer Bestechung wesentliche Umsatz-
einbufen und ein Reputationsschaden drohen). Nach deutschem
Strafrecht macht sich im Falle von Bestechungen der betreffende Ge-
schiftsfithrer bzw. Mitarbeiter, nicht aber das Unternehmen stratbar,
so dass die Regelungen in Ziffer 7.15 nicht durch die ,,Compliance
With Law-Garantie® in Ziffer 7.10.2 erfasst werden. Etwas anderes
gilt fiir Rechtsordnungen, die eine Strafbarkeit von Unternehmen fiir
Bestechung vorsehen. Es sollte im Einzelfall genau iiberlegt werden,
wie mit diesem sensiblen Thema umzugehen ist.
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7.16 Finders’ Fees and Management Incentives. Except as disclosed
in Exhibit 7.16, the Group Entities have not (i) incurred any

obligation for brokerage or finders’ fees, agents’ commissions
or similar payments to be made in connection with this trans-
action; or (ii) paid or promised to their Officers, Directors or
employees any bonus or other special incentives in connection
with this Agreement or the transactions contemplated therein.

Erlduaterungen

In der Praxis kommt es gelegentlich vor, dass Transaktionskosten auf
Verkauferseite (bspw. Gebithren der Investmentbank oder sonstiger
M&A-Berater, Anwaltskosten) vom Ziclunternehmen getragen wer-
den. So kann es etwa scin, dass im Hinblick auf die finanzielle Si-
tuation des Verkiufers die Berater ein Mandatsverhaltnis mit dem
Zielunternehmen vereinbaren, Ungeachtet etwaiger steuerlicher Imp-
likationen einer solchen Handhabung, gegen die der Kiufer im Rah-
men der Steuergewihrleistung bzw. -freistellung méglicherweise eine
Absicherung erfihrt, wird es dem Kiufer darauf ankommen, dass
diese Betrige vom Verkdufer in voller Héhe getragen werden, Bei der
Aufnahme einer entsprechenden Gewihrleistung ist zu beachten,
dass moglicherweise die Anwendung eines De Minimis-Betrages
und sonstiger Einschrinkungen der Haftung {z. B. Basket/Threshold
Amount, kurze Verjahrung) nicht angemessen ist und, dhnlich wie bei
der Steuergewihrleistung, Sonderregelungen erforderlich sind. Fine
Gewihrleistung zu diesem Themenkomplex ist entbehrlich, sofern
ein entsprechendes Risiko zu einer Verringerung des Kaufpreises
fihrt (z.B. bei Zahlung vor Erhohung des Net Debt per Effec-
tive Date und andernfalls evtl. Verringerung des Kaufpreises gemif}
Working Capital Adjustment).
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7.17 Absence of Material Changes. Eicept as disclosed in Exhibit

7.17, since [date of last balance sheet] [through the Effective
Date] each Group Entity has conducted its business in tl}e or-
dinary course (im gewohnlichen Geschiiftsbetrieb.) consistent
with past practice of the respective Group Entity, and no
Group Entity has:

(i) paid or declared any dividend or provided any other be-
nefits to Seller, Seller’s Affiliates, any Third Party owner
of any Interests in such Group Entity or any of their Re-
lated Parties;

(ii) changed its accounting {including, without limitation,
valuation and consolidation) policies or procedures;

(iii) extended any guarantees, suretyships, letters .of comfort,
performance or warranty bonds or similar instruments
securing any indebtedness or other obligation of any third
party (including, without limitation, Seller or Seller’s Af-
filiates);

(iv) incurred any material liabilities of any other kind, other
than trade accounts payable incurred in the ordinary
course of business;

(v) delayed or otherwise deferred payments to its suppliers
for goods or services purchased;

{(vi) made capital expenditures in a total amount in excess of
[EUR [__] (in words Ewro [___1M/[_ J (in words [__])
per cent of the capital expenditures made by such Group
Entity during the last fiscal year];

(vii) delayed or otherwise deferred any capital expenditures

provided for in its budget [attached as Exhibit 7.17 (vii)];

(viii) sold, transferred, encumbered or otherwise disposed qf
any material assets, other than dispositions in the ordi-
nary course of its business;

(ix) waived or otherwise abolished any material right of any
nature;

(x) increased or committed to increase the remuneration of
any of its Directors, Officers, employees, agents or con-
sultants, in each case in excess of | per cent;

{xi) hired any new Directors or Officers or any new employ-
ees who qualify as Key Employees;



214 B. Vertragsmuster mit Erlduterungen

(xii) entered into any agreement or other transaction with
Seller, Seller’s Affiliates, any other Group Entity, any
Third Party owner of any Interests in any Group Entity or
any of their Related Parties, in each case on terms which
are not at arm’s length; or

{xiii) encountered a material adverse change to the assets, busi-
ness, financial condition, results of operations or pros-
pects of the Group Entities taken as a whole.

Erlauterungen

Die Bilanzgarantic bezieht sich auf die Vermdgens- und Finanzlage
des Ziclunternehmens zum Bilanzstichtag, die in der Bilanz abgebil-
det wird, bzw. auf den Erfolg der Geschiftstitigkeit wihrend des Ge-
schiftsjahres, der in der Gewinn- und Verlustrechnung zum Ausdruck
kommt. Die Geschiftstitigkeit des Unternehmens ab dem Bilanz-
stichtag bis zum Fffective Date ist daher nicht durch die Bilanzgaran-
tie erfasst. Um insoweit dem Kiufer einen gewissen Mindestschutz zu
gewihren, verlangen Kaufer regelmifig cine Gewihrleistung, dass ab
dem letzten Bilanzstichtag die Geschifte im gewéhnlichen Geschifts-
betrieb (ordinary course of business) gefithrt wurden und keine we-
sentlichen Verdnderungen hinsichtlich der Vermégens-, Finanz- und
Ertragslage eingetreten sind (,no material adverse change®). Dies
wird in der angelsichsisch geprigten M8A-Praxis auch hiufig als
Bring-down der Bilanzgarantie bezeichnet. Eine entsprechende Be-
stimmung gewinnt insbesondere dann an Gewicht, wenn zwischen
dem Bilanzstichtag und dem Effective Date ein Zeitraum von mehre-
ren Monaten liegt, Ist der Verkiufer bereit, Finanzkennzahlen des Un-
ternchmens zum Ende eines Monats (z. B. in Form sogenannter ,,Ma-
nagement Accounts®), Kalenderquartals bzw. Kalenderhalbjahres zu
gewihrleisten, kann der Stellenwert einer solchen Regelung geringer
sein. Der Kaufer wird ggf. auch eine Erstreckung auf den Zeitraum
zwischen dem Effective und Closing Date verlangen, sofern es sich
hierbei um zwei unterschiedliche Tage handelt,

Die Vereinbarung einer Kaufpreisanpassung zum Effective Date
(etwa im Hinblick auf die Héhe des Cash, Financial Debt und Wor-
king Capital zum Effective Date) macht eine solche Gewihrleistung
nicht automatisch entbehrlich. Im Einzelfall kann der Eintritt eines
bestimmten Ereignisses einen erheblichen negativen Effekt auf den
Eigenkapitalwert des Zielunternehmens haben, obwohl er sich auf
die Bilanzpositionen, auf die sich die Anpassungsregelung bezicht,
per Saldo nicht, nicht in entsprechendem MafSe oder erst nach dem
Effective Date auswirkt. Es seien folgende Beispiele genannt:
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o Ein besonders wichtiger Vertrag wird durch einen Kunden ge-
kiindigt. Die Kiindigung fithrt erst nach dem Effective Date oder
iiber das Effective Date hinaus zu einem niedrigeren Gewinn der
Gesellschaft.

e Ein Dritter erhebt Klage gegen das Unternehmen. Die Anwalts-
kosten und sonstige Kosten des Rechtsstreits belasten den Cash-
flow bis zum Effective Date. Die Working Capital-Definition um-
fasst jedoch keine Riickstellungen bzw. diese erweisen sich auf-
grund erst nachtriglich bekannt gewordener Tatsachen als zu
niedrig,

Wesentliche Elemente der Bestimmung in Ziffer 7.17 sind die Ge-

wihrleistung der Fortfithrung der Geschiftstitigkeit im gewdéhnli-

chen Geschiftsbetrieb entsprechend der bisherigen Praxis (,Each

Group Entity bas conducted its business in the ordinary course con-

sistent with past practice of the respective Group Entity.”) sowie die

Gewihrleistung, dass keine wesentlichen nachteiligen Verdnderun-

gen eingetreten sind (.10 material adverse change®, vgl. Ziffer 7.17

(xiii)).

Der Begriff ,,in the ordinary course® ist iblicherweise nicht im Un-
ternehmenskaufvertrag definiert. Im Vertragsmuster findet sich da-
her in Klammern der Zusatz ,im gewdhnlichen Geschiftsbetrieb®.
§ 116 HGB unterscheidet hinsichtlich der Geschiftsfithrungsbefug-
nis bei offenen Handelsgesellschaften zwischen Geschiften im
gewohnlichen Geschiftsbetrich und sonstigen Geschiften, Bei , ge-
wohnlichen Geschiften® handelt es sich um solche, die im Handels-
gewerbe normalerweise vorkommen kénnen. Auflergewohnliche Ge-
schifte sind hingegen solche, die nach Art und Inhalt (z.B. im
Einzelfall Verkauf von Beteiligungen) oder Zweck (z.B. aufferhalb
des Unternehmensgegenstandes) Ausnahmecharakter haben.® Im
Vertragsmuster ist ferner klargestellt, dass Mafistab fiir die Ublich-
keit des Geschifts die bisherige Praxis der Zielgesellschaften ist
(,consistent with past practice of the respective Group Entity“) und
es daher nicht darauf ankommt, ob das betreffende Geschift bran-
cheniiblich ist.

Der Umfang der Gewihrleistung betreffend den Nichteintritt we-
sentlicher nachteiliger Verdnderungen (No MAC-Gewdbrleistung,
vgl. Ziff.7.17 (xiii)} ist je nach Transaktion sehr unterschiedlich. Im
Vertragsmuster bezieht sich diese inhaltlich auf die Vermogens-, Fi-
nanz- und Ertragslage des Zielunternehmens. Nur soweit auch die
Ertragschancen (prospecis) betroffen sind, geht die Regelung {iber
die fiir einen Jahresabschluss relevanten Kriterien!®® hinaus. Ubli-
cherweise stellt man bei der Feststellung einer ,,wesentlichen nachtei-
ligen Verinderung® auf das Zielunternehmen in seiner Gesamtheit
ab (,the Group Entities taken as a whole”). Hierdurch wird ausge-
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schlossen, dass Ereignisse lediglich wegen des geringen wirtschaftli-
chen Gewichts einer einzelnen Zielgesellschaft zu einer Verletzung
der Gewdhrleistung fithren. Alternativ kann man die Wesentlich-
keit betragsmifiig definieren (vgl. etwa den Formulierungsvorschlag
zu No MAC als Closing Condition, Ziffer 6.1 (v)). In Vertragsver-
handlungen wird zudem oftmals dariiber diskutiert, ob wesentliche
nachteilige Verdnderungen, die sich als Folge von allgemeinen wirt-
schaftlichen Entwicklungen oder branchenspezifischen Rahmenbe-
dingungen ergeben, Gegenstand der No MAC-Gewihrleistung sein
sollen.

Ziffer 7.17 enthilt ferner einen Katalog von weiteren Geschiifts-
vorfillen und Rechtsgeschiften, die teilweise aulergewdhnliche Ge-
schifte darstellen und damit von der ,the business has been con-
ducted in the ordinary course“-Gewihrleistung erfasst sein diirften.
Eine ausdriickliche Regelung empfichlt sich jedoch zumindest aus
Kdufersicht, um spatere Auslegungsrisiken zu verringern. Zudem
schiitzt die Gewahrleistung vor bestimmten Geschiftsvorfillen, die
aus Sicht des Kiufers potentiell zu einer Verringerung des Wertes
des Zielunternehmens fithren kénnen (z.B; ,,incurred material liabi-
lities™, ,waived rights™). Insbesondere dieser Vertragsteil bedarf der

genauen Priifung und Anpassung entsprechend den Umstinden des
Einzelfalls.
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7.18 Seller’s Best Knowledge. If and to the extent that any of the
representations of Seller in this Section 7 is made to Seller’s
Best Knowledge, Seller shall be deemed to have had such
knowledge if, as of the date of this Agreement, Seller or any of
the persons listed in Exhibit 7.18, had actual knowledge (posi-
tive Kenntnis) [or could have obtained such knowledge after
due inquiry of the members of the management of the Group
Entities applying the standard of care of a prudent business-
man pursuant to Section 43 GmbHG (fabrlissige Unkennt-
nis)].

Erlduterungen

Verkdufer sind regelmifig bemiiht, Gewihrleistungen moglichst
unter dem Vorbehalt ,ihrer® Kenntnis abzugeben (Wissensgewihr-
leistungen), da auf diese Weise das Risiko einer Inanspruchnahme
wegen Verletzung einer Gewihrleistung deutlich eingeschrinkt
werden kann. Aus Kiufersicht ist dies letztlich nur in eingeschrink-
tem Mafle akzeptabel, da Gewihrleistungen primir die Funktion
der Absicherung des im Kaufpreis reflektierten Unternehmenswertes
haben. Fir den Kiufer kommt es damit nicht darauf an, ob der
Verkiufer Kenntnis von dem wertmindernden Umstand hatte oder
ob er grob fahrlissig unzutreffende Gewihrleistungen abgegeben
hat. Dies kommt auch darin zum Ausdruck, dass Schadensersatzan-
spriiche wegen Gewihrleistungsverletzung verschuldensunabhingig
ausgestaltet sind.

Nur selten stehen simtliche Gewahrleistungen unter Kenntnis-
vorbehalt. Ublicherweise wird nach der Art der Gewihtleistungen
unterschieden. Oftmals sind Kiufer eher bereit, einen Kenntnis-
vorbehalt bei Gewihrleistungen zu akzeptieren, die Vorginge au-
Berhalb der Kontrolle und des Wissensbereiches des Verkidufers und
des Zielunternehmens betreffen (z.B. in Bezug auf die Absicht eines
Dritten, eine Klage gegen das Zielunternehmen zu erheben oder ei-
nen Antrag auf Eréffnung des Insolvenzverfahrens zu stellen, bzw.
die Verletzung von gewerblichen Schutzrechten Dritter (vgl. Zif-
fer 7.6.6); beziiglich letzteren Falles argumentieren Verkiufer, dass
es praktisch unméglich sei, die Vereinbarkeit der Geschaftstitigkeit
mit simtlichen Patenten Dritter zu iiberprifen).

Bei der Formulierung des Kenntnisvorbehaltes bestehen vielfilti-
ge Gestaltungsmoglichkeiten.

Zunichst gilt es, den Kreis der relevanten Wissenstrager zu bestim-
men. In Betracht kommen neben den Vorstandsmitgliedern, Ge-
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Remedies for Breach of Representations

Breach; Damages. Subject to the provisions of this Section 8
and Section 11, if any representation of Seller in Section 7 is
incorrect (a ,Breach”), Seller shall put Purchaser and/or, at
Purchaser’s election, the Group Entities into the same posi-
tion they would be in if the Breach had not occurred. Pur-
chaser shall be entitled to request from Seller that this posi-
tion is provided by remediation in kind (Naturalrestitution),
unless remediation in kind (i) is not permitted by the nature
of the Breach; or (ii) cannot be effected by Seller with reason-
able efforts, If and to the extent that (a) remediation in kind
is not permitted by the nature of Breach; (b) remediation in
kind has not been effected by Seller within a period of thirty
{30) days after a written request for such remediation has
been made by Purchaser; or (¢) remediation in kind by Seller
would be grossly inconsistent with significant business inter-
ests of Purchaser or the Group Entities or cannot be effected
by Seller with reasonable efforts, Purchaser shall be entitled to
request from Seller compensation in cash (Schadensersatz in
Geld) by payment of the amount of all losses (including,
without limitation, lost profits), costs and expenses (including,
without limitation, reasonable legal, accounting and other
fees and expenses of professional advisers) and other damages
(including, without limitation, consequential damages) {col-
lectively ,,Damages“) which Purchaser and the Group Entities,
respectively, have suffered or incurred and would not have
suffered or incurred if the representation in question was cor-
rect.

No Double Counting; Pro-rata Principle. If and to the extent
that Damages suffered or incurred by Purchaser or a Group En-

tity as the result of a Breach are duplicative (e.g., if a Breach
has resulted in Damages of a Group Entity and in Damages of
Purchaser in the form of a corresponding reduction of the value
of Purchaser’s Equity Interests in such Group Entity), such
Damages shall not be recoverable more than once. If a Breach
affects a Group Entity which is not directly or indirectly
wholly-owned by Seller, the Damages suffered or incurred by
such Group Entity (but, for the avoidance of doubt, not the
Damages suffered or incurred by Purchaser) shall be taken into
account only pro-rata to the direct or indirect Equity Interest of
Seller in such Group Entity as of the Effective Date.
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8.3

8.4

8.5

Determination and Payment of Damages. If the remediation
in kind or compensation in cash pursuant to Section 8.1 will
create taxable income for Purchaser or the Group Entities, the
resulting taxes shall be added to the Damages. The present
value of any benefits received by Purchaser or the Group Enti-
ties as a result of the Breach (including tax benefits} shall be
deducted from the Damages (Vorteilsausgleich).

Breach Notice; Access to Information. If Purchaser or any
Group Entity becomes aware after the Closing Date of any
circumstances which indicate that there has been a Breach,
Purchaser shall give Seller written notice within thirty (30)
days thereof {the ,,Breach Notice“). The Breach Notice shall
state the nature of the Breach and the amount of Damages re-
sulting therefrom if and to the extent that such Damages can
with reasonable effort be determined at the time the Breach
Notice is given. To the extent reasonably required by Seller to
assess the alleged Breach and the resulting Damages, and sub-
ject to Purchaser and the Group Entities being paid their rea-
sonable out-of-pocket costs and expenses by Seller, Purchaser
shall provide, and shall procure that the Group Entities pro-
vide, to Seller and its professional advisers access during nor-
mal business hours to their relevant books, other records and
management and copies of relevant documents and other in-
formation. Section 377 HGB shall not apply.

Third Party Claims

8.5.1 Information of Seller. If the circumstances indicating a Breach

pursuant to Section 8.4 include (each a ,, Third Party Claim”)
(i} the receipt by Purchaser or any Group Entity of any writ-
ten claim, writ of demand, complaint or equivalent document
from any third party, including, without limitation, any court
or Authority; or (ii) any notice to Purchaser or any Group En-
tity of any audit or examination by any court or Auathority,
Purchaser shall without prejudice to its obligations under Sec-
tion 8.4, provide, and shall procure that the Group Entities
provide, to Seller together with the Breach Notice or as soon
as possible thereafter copies of all documents setting forth the
Third Party Claim.

8.5.2 Defense of Seller. If Seller unconditionally acknowledges (an-

erkennt) in writing to Purchaser that the circumstances under-
lying the Third Party Claim constitute a Breach and that Seller
is liable towards Purchaser for such Breach pursuant to Section
8.1, Seller shall be entitled to control the defense against the
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8.5.4
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Third Party Claim. In this case Purchaser shall provide, and
shall procure that the Group Entities provide, to Seller all rele-
vant documents, other information and assistance reasonably
required by Seller for the defense. Seller shall (a) keep Pur-
chaser informed to a reasonable extent of the status of defense;
and (b) comply with any reasonable requests of Purchaser with
respect to the defense necessary to avoid a material adverse ef-
fect on significant business interests of Purchaser or the Group
Entities. No admission of liability shall be made by Purchaser
or the Group Entities, and the Third Party Claim shall not be
acknowledged or settled, without the prior written consent of
Seller, which consent shall not be unreasonably withheld or de-
layed.

Defense by Purchaser or Group Entities. In the absence of an
unconditional acknowledgement by Seller, the defense against

the Third Party Claim shall be controlled by Purchaser or the
Group Entities, as the case may be. Seller shall be allowed to
participate in the defense at its own expense with its own
counsel. Subject to their obligation to avoid or mitigate Dam-
ages (Section 254 BGB) Purchaser or the Group Entities shall
be free to acknowledge or settle the Third Party Claim if in
their reasonable opinion such acknowledgement or settlement
is in their best interest.

Costs of Defense. For the avoidance of doubt, in all cases of
this Section 8.5 the costs incurred by Purchaser and the
Group Entities of defending the Third Party Claim shall be
part of the Damages of Purchaser and the Group Entities. If
and to the extent that Seller has exercised control of the de-
fense pursuant to Section 8.5.2, Seller shall indemnify and
hold harmless Purchaser and the Group Entities from and
against any costs incurred by Purchaser and the Group Enti-
ties for such defense.

Exclusions and Limitations of Liability. Without prejudice to
Section 11.1, Purchaser shall not have a claim under Section

8.1, if and to the extent that:

(i) Purchaser has failed to comply with its obligations under
Sections 8.4 or 8.5 and such failure has affected the abil-
ity of Seller to avoid or mitigate the Damages of Purcha-
ser or the Group Entities; or

(i) the circumstances constituting the respective Breach have
been disclosed by Seller with reasonable clarity and speci-
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8.7

8.8

1. Erlduterungen zu Ziffer 8.1
2. Erlduterungen zu Ziffer 8.2
3. Erlduterungen zu Ziffer 8.3
4., Erlduterungen zu Ziffer 8.4

ficity in this Agreement, including the Exhibits thereto.
Section 442 (1) BGB shall not apply.

Minimum Amounts of Liability. Seller shall be liable under
Section 8.1 for the Damages resulting from any individual
Breach, or, in the case of a series of related Breaches, from
such series of Breaches, only if and to the extent that:

(i} such Damages exceed EUR | __] (in words Euro [ ___])
(the ,,De Minimis Amount®); and

(i) the aggregate amount of all Damages resulting from all
Breaches which have resulted in Damages above the De
Minimis Amount exceeds EUR [ ] (in words Euro [___])
(the ,, Threshold Amount®). In case the Threshold Amount
is exceeded, Purchaser shall be entitled to recovery of [the
full amount of all Damages/the amount of Damages in ex-
cess of the Threshold Amount only], provided, however,
that the De Minimis Amount and the Threshold Amount
shall not apply to any Breaches by Seller of the representa-
tions in Sections [___].

Time Limitations. Any claims of Purchaser under Section 8.1
shall be time-barred (verjibren) with the expiration of [ ]
months as of the Closing Date, except for claims for Breach of
(i) Sections [___] which shall be time-barred with the expira-
tion of [___] months as of the Closing Date and (ii) Sections
[___1 which shall be time-barred with the expiration of [__]
as of the Closing Date. With respect to any individual Breach
the limitation period (i) shall be suspended (gebemmt) for a
period of three (3) months with the delivery by Purchaser of a
Breach Notice; and (i) shall restart (beginnt nen) with the re-
ceipt by Purchaser of a written acknowledgement by Seller of
Purchaser’s claim or with the filing by Purchaser of a judicial
or arbitral complaint (Klage- oder Schiedsklageerbebung).
Section 203 BGB shall not apply.

Erlauterungen

6. Erlduterungen zu Ziffer 8.6
7. Erlduterungen zu Ziffer 8.7
8. Exkurs: Haftung

9. Erliuterungen zu Ziffer 8.8

5. Erlduterungen zu Ziffer 8.5

Ziffer § regelt die Rechtsfolgen einer Verletzung von Gewihrleistun-
gen des Verkiufers. Die Bestimmung enthilt unter anderem Vor-
schriften zu Art und Umfang des Schadensersatzanspruches (Ersatz
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ten. Fiir den Kédufer kann dies von erheblicher Bedeutung sein, weil
sich danach die Haftungsmasse bemisst.

Die Entscheidung wird etwa beim Verkauf eines Familienunter-
nehmens hdufig vom Verhiltnis der einzelnen Verkiufer unterein-
ander beeinflusst. Stehen sich auf Verkauferseite verschiedene Fami-
lienstimme gegeniiber, werden sich die Verkdufer hiufig mit einer
gesamtschuldnerischen Haftung und einer gegenseitigen Einstands-
pflicht nicht abfinden kénnen. Fine wesentliche Rolle in diesem Zu-
sammenhang wird regelmiflig dic Méoglichkeit der Vereinbarung
anderer Sicherungsmechanismen spielen, die den Kiufer fiir den
Fall der Geltendmachung von Schadensersatzanspriichen absichern,
wie etwa der Escrow oder einer Bankbiirgschaft.

Stehen auf Verkiuferseite mehrere Personen, so kann es sich im
Ubrigen empfehlen, dic Ausiibung von Rechten der Verkiufer auf
einen bestimmten Verkdufer zu tibertragen, der berechtigt ist, diese
Rechte fiir samtliche Verkidufer einheitlich auszuiiben,

9. Erliuterungen zu Ziffer 8.8

Die gesetzlichen Verjihrungsfristen werden regelmiifig durch spe-
zielle vertragliche Regelungen abbedungen. Die vertraglichen Ver-
jahrungsfristen werden dabei hiufig so bemessen, dass dem Kiufer
vor Eintritt der Verjahrung zumindest ein nach dem Effective Date
erstellter Jahresabschluss des Zielunternehmens vorliegt und ausrei-
chend Zeit zur Prifung von etwaigen Anspriichen gegen den Ver-
kaufer verbleibt. Sehr hiufig werden Verjahrungsfristen von mehre-
ren Jahren fiir Gewihrleistungen betreffend die Inhaberschaft an
den verduBerten Beteiligungen vereinbart. Im Einzelfall kann dies
auch fiir sonstige Sachverhalte gelten, die dem Kiufer und dem
Zielunternehmen typischerweise erst mehrere Jahre nach dem Clos-
ing Date bekannt werden {etwa Steuern, Umwelt,!68 Produkthaf-
tung). Infolge der Ubermittlung einer Breach Notice wird gemaf
dem Vertragsmuster die Verjihrung fiir einen Zeitraum von drei
Monaten gehemmt. Einigen sich die Parteien nicht innerhalb dieser
Frist, so ist der Kdufer gezwungen, Klage zu erheben. Andernfalls
verjahrt sein Gewihrleistungsanspruch.
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9.  Representations of Purchaser

9.1 Status of Purchaser

9.1.1 Corporate Status; Due Authorization. Purchaser has been duly
established and is validly existing as a | __ ] under the laws of
[___1. Purchaser has the unrestricted right, power, authority
and capacity to execute and consummate this Agreement and
the transactions contemplated therein. All required approvals
of any corporate bodies of Purchaser have been given.

9.1.2 No Insolvency. No insolvency or simifar proceedings have been,
or have been threatened to be, opened over the assets of Pur-
chaser, and there are no circumstances which would require or
justify the opening of or application for such proceedings. Pur-
chaser is neither illiquid (zablungsunfihig) nor over-indebted
(fiberschuldet).

9.1.3 Legal, Valid and Binding Obligation, This Agreement consti-
tutes (and all other documents executed by Purchaser under
or in connection with this Agreement will, when executed,
constitute) legal, valid and binding obligations of Purchaser
enforceable in accordance with their terms.

9.1.4 No Violation. The execution and consummation of this
Agreement and of the transactions contemplated therein by
Purchaser does not violate the articles of association, partner-
ship agreement or other corporate documents, as the case may
be, or any other legal obligations of Purchaser and is not sub-
ject to challenge (Anfechtung) by any third party on any legal
basis, including, without limitation, on the basis of any credi-
tor protection laws.

9.1.5 No Interference. There is no action, suit, investigation or other
proceeding pending or threatened against or affecting Pur-
chaser before any court, arbitrator, governmental body, agency
or official which in any manner challenges or seeks to prevent,
enjoin, alter or materially delay the execution or consumma-
tion of this Agreement or the transactions contemplated
therein, and there are no circumstances likely to give rise to
any of the foregoing.

9.2 Remedies of Seller. In the event that Purchaser is in breach of
any representation in Section 9.1, the provisions in Section 8
shall apply mutatis mutandis. The limitation period for any
claims of Seller shall be [___] months.
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Erlduterungen

Entsprechend der anglo-amerikanischen Vertragspraxis hat sich im
deutschen Markt etabliert, dass auch der Kaufer Gewihrleistungen
abgibt. Diese beschrinken sich in aller Regel auf Angaben zum Kiu-
fer selbst (z. B. Status des Kdufers, kein Insolvenzverfahren, wirksame
Vertretung des Kidufers beim Abschluss des SPA) und zu einzeln be-
zeichneten Tatsachen, die dem Vollzug des SPA entgegenstehen kénn-
ten, etwa die Klage eines Dritten gegen den Kiufer auf Unterlassung
des Vollzugs des SPA. Die Bedeutung dieser Art von Gewihrleistun-
gen ist aus rechtlicher Sicht ebenso fragwiirdig wie die der inhaltlich
identischen Gewihrleistungen des Verkiufers (vgl. Erliuterungen zu
Ziffer 7.1).

Sofern auf Seiten des Kdufers noch weitere Parteien das SPA ab-
schlieflen (etwa ein Garantiegeber), ist Ziffer 9 entsprechend zu er-
ginzen.

Verschiedentlich findet sich im Abschnitt der Gewihrleistungen
des Kiufers eine Gewihrleistung, dass der Kiufer keine Kenntnis von
der Verletzung von Gewihrleistungen des Verkaufers hat. Zweck die-
ser Regelung ist der Ausschluss von Schadensersatzanspriichen des
K#ufers, was im Falle einer entsprechenden Ubereinkunft der Partei-
en vorzugsweise jedoch in den Bestimmungen des SPA zu den Rechts-
folgen bei Verletzung der Verkiufergewihrleistungen geregelt wer-
den sollte (vgl. Erliuterungen zu Ziffer 8.6).

Entsprechendes gilt fir etwaige Gewihrleistungen des Kaufers,
dass er zum Zeitpunkt des Closing tiber ausreichende Finanzmittel
zur Kaufpreiszahlung verfiigt. Treten die Closing Conditions ein, so
ist der Kédufer zur Zahlung des Kaufpreises und im Falle der Nicht-
erfilllung zum Schadensersatz verpflichtet. Es bedarf daher regel-
mifig keiner weiteren Gewihrleistung.
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10. Indemnities

10.1  Taxes

10.1.1 Tax Indemnity. Subject to the provisions of this Section 10.1

10.1.2

10.1.3

and Section 11, Seller shall indemnify and hold harmless
(freistellen) Purchaser, and/or at Purchaser’s election the
Group Entities, from and against any Taxes relating to any
periods or portions thereof ending on or before the Effective
Date, by paying an amount equal to the Taxes to Purchaser
or, at Purchaser’s election, to the respective Group Entities, if
and to the extent that such Taxes have not been fully paid on
or prior to the Effective Date. Seller’s payment obligation
pursuant to this Section 10.1.1 shall become due on the date
on which Purchaser or the Group Entities have paid the re-
spective Taxes.

Tax Returns. Purchaser shall procure that the tax returns
(Steuererklirungen) of the Group Entities, including any
amendments thereto, for any period up to or including the
Effective Date will be duly prepared and filed by the Group
Entities. Purchaser shall procure that at least two (2) weeks
prior to the filing, Seller is provided with drafts thereof and
all relevant documents and other information reasonably
requested by Seller to review and comment on such drafts.
Purchaser shall procure thai the tax returns filed by the
Group Entities will include all modifications reasonably re-
quested by Seller in writing within ten (10) days after Seller
has been provided with the draft tax returns and the docu-
ments and other information requested for the review, pro-
vided that the modifications do not and are not likely to af-
fect material business interests of Purchaser or the Group
Entities.

Tax_Assessments and T'ax Audits. Purchaser shall procure
that Seller is informed in a timely manner of all tax assess-
ments (Steuerbescheide) and announcements of tax audits
(Betriebspriifungen) which may give rise to a claim of Pur-
chaser under Section 10.1.1. Purchaser shall procure that
Seller is provided with all relevant documents and other in-
formation reasonably required by Seller to evaluate the tax
assessments or tax audits and the potential liability of Seller
in connection therewith. If and to the extent that tax audits
of the Group Entities relate to Taxes for which Seller may
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be liable under Section 10.1.1, Seller shall at its request be
given the opportunity to instruct, at its own expense, coun-
sel, accountants or auditors in relation to such tax audits
and to participate in meetings with tax authorities in rela-
tion to such tax audits.

Defense. Purchaser shall take, and shall procure that the
Group Entities take, such action as Seller may reasonably re-
quire by written notice to Purchaser to avoid, dispute, resist,
appeal or otherwise defend against any claim for Taxes for
which Seller may be liable under Section 10.1.1. Purchaser
shall procure that any such defense will be controlled by
Seller and that Scller will be provided with all relevant
documents, other information and assistance reasonably re-
quired by Seller for the defense. Seller shall (i) keep Pur-
chaser informed to a reasonable extent of the status of the
defense; and (ii) comply with any reasonable requests of Pur-
chaser with respect to any defense necessary to avoid a mate-
rial adverse effect on significant business interests of Pur-
chaser or the Group Entities. Purchaser and the Group
Entities shall be given the opportunity to participate in the
defense at their own expense with their own counsel. No
concession shall be made by Purchaser or the Group Entities,
and no claim for Taxes shall be acknowledged or settled,
without the prior written consent of Seller, which consent
shall not be unreasonably withheld, delayed or conditioned.

Exclusions and Limitations of Liability. Without prejudice
to Section 11, Purchaser shall not have a claim under Sec-

tion 10.1.1 if and to the extent that:

{i) Purchaser has failed to comply with its obligations un-
der Sections 10.1.2 through 10.1.4 and such failure has
affected the ability of Seller to avoid or mitigate the
Taxes;

(ii) the Group Entities arc, as the result of an adjustment
or payment giving rise to the Taxes for which indemni-
fication is sought, entitled to any benefits by refund,
set-off or a reduction of Taxes in periods after the Ef-
fective Date (e.g. in the case of a lengthening of amor-
tization or depreciation periods or higher depreciation
allowances); or

(i) the Taxes result from any change in the accounting or
taxation principles or practices of the Group Entities
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10.1.7

10.1.8

10.1.9

10.2
10.2.1

10.2.2

(including methods of submitting tax returns) intro-
duced after the Effective Date, unless required by law.

Pro-rata Principle. With respect to any Group Entity which
is not directly or indirectly wholly owned by Seller as of the
Effective Date, any claim of Purchaser under Section 10.1.1
shall be pro-rated according to the direct or indirect Equity
Interest of Seller in siich Group Entity as of the Effective
Date.

Time Limitation. Any claims of Purchaser under Section
10.1.1 shall be time-barred 6 (six) months after the final
expiration of all relevant statutes of limitation periods
{Festsetzungsfristen) for the relevant Tax, Section 8.8 sen-
tences 2 and 3 shall apply mutatis mutandis.

Tax Refunds. Seller shall be entitled to all refunds of Taxes
received by the Group Entities attributable to any period
ending on or prior to the Effective Date or portions thereof.
Purchaser shall be entitled to set-off (aufrechnen) any claim
under or in connection with this Agreement against any
claim of Seller under this Section 10.1.9. Section 10.1.6
shall apply accordingly.

Environment

Environmental Indemnity. Subject to the provisions of this
Section 10.2 and Section 11, Seller shall indemnify and hold
harmless Purchaser and/or, at Purchaser’s election, the
Group Entities, from and against any Environmental Li-
abilities.

Definitions

(i) ,Environmental Liabilities” shall mean all Damages
(including, without limitation, reasonable fees and ex-
penses of envirommental consultants and, legal and
other advisors, but excluding lost profit and conse-
quential damages) resulting from:

(a) obligations of Purchaser or any Group Entity to
carry out investigation measures for purposes of risk
assessment (MafSnabmen zur Gefihrdungsabschdt-
zung), clean-up measures (Sanierungsmafinahmen),
securing measures (Sicherungsmafinabmen), pro-
tective containment measures (Schutz- und Be-
schrinkungsmafinabmen) or measures to eliminate,
reduce or otherwise remedy an immediate danger to
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life or health (MafSnabmen zur Abwebr von unmit-
telbar drobenden Gefabren fiir Leben und Gesund-
heit), in each case relating to an Existing Environ-
mental Condition (,,Environmental Remediation
Measures“), provided, however, that such measures
(x) have to be performed pursuant to a final or im-
mediately enforceable order by an Authority (be-
standskriftiger oder sofort vollziebbarer Verwal-
tungsakt), a final court judgment, or arbitral award
(rechiskriftiges Urteil oder Schiedsspruch), or an
agreement with an Authority relating to clean-up
measures (offentlich-rechtlicher Sanierungsvertrag);
(y) have been consented to in writing by Seller; or (z)
are necessary to eliminate, reduce or otherwise rem-
edy an immediate danger to life or health; and

(b} claims of third parties for compensation of Dam-
ages suffered as a result of Existing Environmental
Conditions,

(i) ,Existing Environmental Condition® shall mean the
presence on the Effective Date of Hazardous Materials
in the soil, leachate (Sickerwasser), soil-vapor (Boden-
luft), ground water, surface water (Oberflichenwasser),
or building of the Owned Real Estate, the Leased Real
Estate or any other real properties which have been
owned, occupied (Inbaberschaft der tatsichlichen Ge-
walt) or used by any Group Entity on or prior to the Ef-
fective Date (collectively the ,,Covered Properties®).

(iii) ,Hazardous Materials“ shall mean any pollutants, con-
taminants or hazardous substances according to the
Environmental Laws including, without limitation, oil,
petroleum, asbestos, hazardous wastes or toxic, explo-
sive or radioactive substances.

(iv) ,Environmental Laws“ shall mean all applicable laws
(Gesetze, Verordnungen, Satzungen), ordinances (Ver-
waltungsvorschriften), rules, directives and regulations
{technische Normen und Regelwerke) relating to envi-
ronmental matters and being applicable to the Group
Entities or the Covered Properties, as the case may be.,

10.2.3 Sliding Scale, Pro-rata Principle. Seller’s obligations pursuant

to Section 10.2.1 shall, depending on the year after the Effec-
tive Date in which an Environmental Liability is notified to
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10.2.4

Seller in accordance with Section 10.2.4, be limited to the fol-
lowing percentages of such Environmental Liability:

Year after the Effective Date ' Percentage
1 95%
2nd 90%
3 80%
4th . 70%
§th 60%
6t : 50%
7th 40%
gt 30%
9th 20%

10 10%

11t 0%

provided, however, that in respect of any Environmental Li-
abilities notified the Damages against which indemnifica-
tion is sought must actually be suffered or incurred by Pur-
chaser or the Group Entities within twelve (12) months
after such notification, it is being understood that Seller
shall not be obliged to indemnify and hold harmless Pur-
chaser or the Group Entities from and against any Envi-
ronmental Liabilities suffered after the 11™ anniversary of
the Effective Date. To the extent that such Damages are not
suffered or incurred within such twelve months’ period, the
percentage applicable to such Damages shall be determined
on the basis of the year in which such Damages are actually
suffered or incurred. In addition, with respect to any Envi-
ronmental Liabilities of Group Entities which are not di-
rectly or indirectly wholly owned by Seller, any claim of
Purchaser under Section 10.2.1 shall be pro-rated according
to the direct or indirect Fquity Interest of Seller in such
Group Entity as of the Effective Date.

Environmental Liability Notice; Access to Information. If

Purchaser or any Group Entity becomes aware after the Ef-
fective Date of any circumstances giving a reasonably clear
indication of an Environmental Liability, Purchaser shall
give Seller written notice within thirty (30} days thereof (the
w»Environmental Liability Notice*}). The Environmental Li-
ability Notice shall state the nature and amount of the Envi-
ronmental Liability, if and to the extent that such amount
can with reasonable efforts be determined at the time the En-
vironmental Liability Notice is given. To the extent reasona-



242

10.2.5

10.2.6

B. Vertragsmuster mit Erlduterungen

bly required by Seller to assess the Environmental Liability,
and subject to Purchaser and the Group Entities being reim-
bursed their reasonable out-of-pocket costs and expenses by
Seller, Purchaser shall provide, and shall procure that the
Group Entities provide, Seller and its professional advisers
access during normal business hours to the Covered Proper-
ties, their relevant books, other records and management and
copies of relevant documents and other information.

Consultation, All measures taken by Purchaser with respect
to any Environmental Liability shall be conducted after prior
consultation (Anbérung) with Seller only, unless immediate
action is required (Gefabr im Verzug). Purchaser shall keep
Seller reasonably informed of the status of any proceeding
with regard to Environmental Liabilities. Seller shall be given
the opportunity to participate in any meetings with Authori-
ties relating to the Environmental Liability in question,

Exclusions and Limitations of Liability, Without prejudice
to Section 11, Purchaser shall not have a claim under Sec-

tion 10.2.1 if and to the extent that:

(i} Purchaser has failed to comply with its obligations un-
der Sections 10.2.2 through 10.2.5 and such failure has
affected the ability of Seller to avoid or mitigate the
Environmental Liability; or

(ii) the Environmental Liability is incurred as a consequence,
after the Closing Date, of (a) grossly negligent omissions
by Purchaser or the Group Entities to take actions re-
quired under any Environmental Laws in force at the
time of the omission, (b} any activities of Purchaser or
the Group Entities outside the ordinary course of busi-
ness consistent with past practice, in particular any ma-
terial change of use, cessation of business activities or
abandonment of any buildings on the Covered Proper-
ties, {c) expansion activities, construction activities or
demolition activities, (d) a failure of Purchaser or the
Group Entitics to take reasonable measures to minimize
risks or to apply environmental and safety standards in
accordance with past practice and any Environmental
Laws in force.

10.2.7 Time Limitation. Any claims of Purchaser under Section

10.2.1 shall be time barred threec (3) months after the end
of the last year according to which Seller shall be liable for

10. Indemnities 243

10.3

any percentages of any Environmental Liability pursuant to
Section 10.2.3. Section 8.8 sentences 2 and 3 shall apply
mutatis mutandis.

Indemnity by Purchaser. Purchaser shall indemnify and hold
harmless Seller, Seller's Affiliates and their Representatives
(other than advisors) from and against any and all liabilities
(whether present or future, actual or contingent), damages,
losses and reasonable out-of-pocket costs and expenses aris-
ing out of or in connection with:

(i} any claims made by or on behalf of the Group Entities
after the Effective Date in relation to the Cash Pooling
Agreement;

(1) any claims made by or on behalf of the Group Entities
against Seller or any of Seller's Affiliates in their capac-
ity as former direct or indirect sharcholders of the
Group Entities or against any of their Representatives
in their capacity as former Directors of the Group Enti-
ties (for the avoidance of doubt, excluding the Profit
Transfer Claim, claims which form part of the Cash,
the Working Capital and the Group Entities Intragroup
Balances as of the Effective Date and other claims un-
der or in connection with contracts with Seller or
Seller’s Affiliates);

o Bei Bestehen eines Ergebnisabfiihrungsverirages:

[(iii) subject to any claims under this Agreements, which
shall not be affected by this Section 10.3 (iii), any
claims made by or on behalf of the Company or third
parties under or in connection with the DPLT Agree-
ment, including, without limitation, the obligation of
Purchaser to (a) fulfill any obligations of Seller under
Section 302 AktG; (b) fulfill any obligations of Seller
under Sections [ ___] of the DLPT Agreement; and
{c) provide security in favor of any creditors of the
Company in order to avoid to the maximum extent any
liability or obligation of Seller under Section 303 AktG,
provided, however, that any guarantee or surety {Ga-
rantie oder Biirgschaft) furnished by Purchaser shall be
payable on first demand and, for the avoidance of
doubt, Purchaser shall not be entitled to the rights set
forth in Section 303 (3) AktG. Purchaser’s obligation
under (iii} shall be conditional upon the Company or a
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third party making claims against Seller under Sec-
tions 302 and 303 AktG;] and

{(iv) any claims under Section 24 (2) German Federal Soil
Protection Act {Bundes-Bodenschutzgesetz), Section 9
{2) German Environmental Impairment Act (Unnwelt-
schadensgesetz) or any similar claims, which relate to
an Existing Environmental Condition and are made by
the Group Entities or any third parties against Seller or
any Seller’s Affiliates;

in each case unless and to the extent that Purchaser is enti-
tled to claim Damages or indemnification by Seller with re-
spect to such liabilities, damages, losses, costs or expenses
under this Agreement.

Erlduterungen

1. Einfthrung: Gegenstand 9. Erlduterungen zu Zif-

von Verpflichtungen zur fer 10.1.8

Freistellung 10. Erlduterungen zu Ziffer 10.2
2. Erlduterungen zu Ziffer 10,1 11. Erlduterungen zu Ziffern
3. Erlduterungen zu Zif- 10.2.1 und 10.2.2

fer 10.1.1 12. Erdduterungen zu Zif-
4. FErliuterungen zu Zif- fer 10.2.3

fer 10.1.2 13, Erfduterungen zu Ziffern
5. Erlduterungen zu Zif- 10.2.4 und 10.2.5

fer 10.1.3 14, Erldaterungen zu Zif-
6. Brlduterungen zu Zif- fer 10.2.6

fern 10.1.4 und 10.1.5 15. Erlduterungen zu Zif-
7. Erlduterungen zu Zif- fer 10.2.7

fer 10.1.6 16. Erlduterungen za Ziffer 10.3
8. Erliduterungen zu Zif-

fer 10.1.7

1. Einfiithrung: Gegenstand von Verpflichtungen zur Freistellung

Pflichten des Verkdufers zur Freistellung (Indemnities oder Indem-
nifications) werden in aller Regel im Hinblick auf solche Risiken
des Zielunternehmens vereinbart, die dem Kiufer dem Grunde nach
bekannt sind, hinsichtlich derer aber eine Unsicherheit besteht, ob,
und wenn ja, in welcher Hohe ein Schaden eintreten wird. In sol-
chen Fallkonstellationen kommt eine Einstandspflicht des Verkiu-
fers auf Basis einer Gewihrleistung nicht in Betracht, da Gewihr-
leistungsanspriiche regelmiBig zumindest insoweit ausgeschlossen
sind, als Risiken in den Disclosure Schedules offengelegt werden
(vgl. Ziffer 8.6 {ii) sowie Frlauterungen hierzu).
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Gegeniiber einer Beriicksichtigung des Risikos bei der Kaufpreis-
ermittlung ist die Vereinbarung einer Freistellung dann sinnvoll,
wenn der Eintritt des Schadens unsicher ist bzw. die-Hohe des vor-
aussichtlichen Schadens nicht hinreichend genau bestimmt werden
kann. In einer solchen Fallkonstellation sehen die Parteien eine Frei-
stellungsregelung regelmifSig als sachgerecht an, da sie dem Verkau-
fer das Risiko im vertraglich vereinbarten Umfang zuweist und im
Unterschied zu cinem Ansatz im Rahmen der Kaufpreisregelung
weder der Verkiufer noch der Kiufer wegen eines Ablaufs des Ge-
schehens windfall profits realisieren, der nicht den Erwartungen der
Parteien entspricht, die von ihnen bei der Herabsetzung des Kauf-
preises zugrunde gelegt worden sind.

Da im angelsichsischem Rechtsraum der Begriff ,indemnifica-
tion“ sowohl fiir Freistellungen als auch fiir den Schadensersatz bet
der Verletzung von Gewihrleistungen verwandt wird, sollte im Ver-
trag deutlich zum Ausdruck gebracht werden, ob Freistellung oder
Schadensersatz gemeint ist.

Im Unterschied zum Schadensetrsatz muss der Kdufer bei einerm An-
spruch auf Freistellung nicht darlegen und beweisen, dass ihm oder
dem Zielunternehmen infolge der Vertragsverletzung ein erstattungs-
fihiger Schaden entstanden ist. Der Kidufer kann sich mit dem Nach-
weis des Fintritts des die Freistellungsverpflichtung auslosenden
Ereignisses begniigen. Bezicht sich die Freistellung etwa auf Verbind-
lichkeiten gegeniiber einem Dritten, so obliegt dem Verkdufer nach
allgemeinen Grundsitzen eine Verpflichtung zur Abwehr dieser Ver-
bindlichkeiten durch befreiende Schuldiibernahme (§ 414 BGB), Zah-
lung an den Dritten {§ 267 Abs. 1 BGB), Abschluss eines Erlassvertra-
ges (§ 397 BGB) oder Verteidigungsmafnahmen im vorgerichtlichen
oder gerichtlichen Stadium.!®? Diese Abwehrpflicht besteht unab-
hingig davon, ob der Anspruch des Dritten begriindet ist, was im
Ergebnis zu einer Umkehr der Beweislast fithrt. Verweigert der Frei-
stellungsschuldner die Freistellung und hat damit zundchst der Frei-
stellungsberechtigte gegeniiber dem Dritten einzustehen, so hat im
anschliefenden Regressprozess nunmehr der Freistellungsschuldner
darzulegen und zu beweisen, dass der Anspruch des Dritten nicht be-
stand.!”® Daneben kommt eine Streitverkiindung in Betracht, mittels
derer der Freistellungsberechtigte den Freistellungsschuldner bereits
in den Ausgangsprozess einbezieht und ihm damit den Einwand des
Nichtbestehens der Schuld gegen den Dritten im Regressprozess ab-
schneidet. Selbstverstindlich konnen die Parteien vom oben darge-
stellten Grundsatz der Beweislastverteilung abweichen und sie ent-
sprechend den fiir Gewahrleistungen geltenden Prinzipien regeln.
Schlieflich finden — vorbehaltlich einer abweichenden Regelung im
SPA — wegen der Rechtsnatur des Freistellungsanspruches die allge-
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11. General Exclusions and Limitations of Sefler’s Liability

11.1 Mitigation of Damages, Claims against Third Parties, Accru-
als. Without prejudice to other exclusions or limitations set

forth in this Agreement, Purchaser shall not have a claim un-
der Sections 8.1 and 10, if and to the extent that:

(i) the Damages, Taxes or Environmental Liabilities are the
result of a failure by Purchaser or the Group Entities of
their obligation to avoid or mitigate damages after the
Closing Date (Section 254 BGB);

(i) the Damages, Taxes or Environmental Liabilities are com-
pensated by payments from third parties, including, with-
out limitation, payments under insurance policies of Pur-
chaser or the Group Entitics in existence as of the Closing
Date. If and to the extent that Purchaser or the Group Enti-
ties have in connection with the respective Damages, Taxes
or Environmental Liabilities payment claims against third
parties, Purchaser shall use reasonable efforts, and shall
procure that the Group Entities use reasonable efforts
(which efforts shall, however, not require Purchaser or the
Group Entities to take legal action against the third parties)
to collect such claims. If and to the extent that payment
from the third parties cannot be obtained within three (3)
months as of a written request by Purchaser or the Group
Entities, Seller shall satisfy its obligation under Sections 8.1,
10.1.1 and 10.2.1, respectively, against (Zug-um-Zug) as-
signment by Purchaser or the Group Entities, as the case
may be, of the respective claims against the third parties.
Following such assignment Purchaser shall provide, and
shall procure that the Group Entities provide, Seller with
all relevant documents and other information reasonably
required by Seller to enforce the claims against the third
parties; or

(iii) the Damages, Taxes or Environmental Liabilities have
been recorded as a liability or accrual (Riickstellung) in
the [financial statements of the Group Entities as of [___}/
Effective Date Financial Statements].

11.2 Maximum Amount of Liability. The total liability of Seller
under Sections 8.1, 10.1.1 and 10.2.1 shall not exceed
EUR [__ ] {in words Furo [___] (the ,Cap*}).
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11.3 Exclusion of Other Remedies. The Parties are in agreement
that except for any other remedies explicitly provided for by
this Agreement, the remedies provided for in Sections 8 and
10 shall be the exclusive remedies available to Purchaser in
respect of any circumstances relating to the status and condi-
tion of the Group Entities and their assets, liabilities and
business. Unless explicitly otherwise provided therein, (i) any
right of Purchaser to rescind (zurdickireten) from this Agree-
ment or to require the unwinding of the transactions contem-
plated therein (e.g. by way of grofler Schadenersatz or Scha-
denersatz statt der Leistung); (i) any claim for defects of the
purchase object under Sections 437 thorough 441 BG; (iii)
any claim for breach of pre-contractual obligations (culpa in
contrahendo, Sections 241 (2), 311 (2) (3) BGB); and (iv) any
claim for frustration of contract pursuant to Section 313 BGB
(Storung der Geschiiftsgrundlage), shall be excluded, save for
any remedies of Purchaser based on willful deceit (arglistige
Tiuschung) or intentional breach of contract (vorsdtzliche
Vertragsverletzung). All obligations of the Parties other than
the obligation to transfer title to the Shares and to transfer
the Seller Intragroup Balances shall be regarded as ancillary
obligations (Nebenpflichten) and the rights of Purchaser in
case of violation of such obligations shall be limited to com-
pensation in cash (Schadensersatz in Geld), excluding the
right to require the winding-up of the transactions contem-
plated hereunder (kleiner Schadensersatz).

Erlduterungen

1. Erlduterungen zu Ziffer 11.1 3. Erlduterungen zu Ziffer 11,3
2, Erlduterungen zu Ziffer 11.2

Gegenstand dieser Vorschrift sind Haftungsausschliisse und -ein-
schrinkungen, die sowohl fur Schadensersatzanspriiche des Kdufers
bei der Verletzung von Gewihrleistungen als auch fiir Anspriiche
auf Freistellung von Steuern und Umweltrisiken gelten.

1. Erlauterungen zu Ziffer 11.1

In Ziffer 11.1 (i) wird die Geltung des allgemeinen Grundsatzes be-
stitigt, wonach Schadensersatzanspriiche bei Mitverschulden der
Hohe nach vermindert oder ginzlich ausgeschlossen sind {§ 254
BGB). Die Bestimmung bezieht sich dabei sowohl auf ein Mitver-
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Covenants and Other Agreements

Period between Signing-and Closing

Activities at the Level of Seller. Until the Closing Date,
Seller shall not, without the prior written consent of Pur-
chaser [{(which consent shall not be unreasonably withheld,
delayed or conditioned)]:

(i} adopt or permit the adoption of any sharcholders’
resolution of the Company regarding:

(a) the liquidation of the Company;

(b} any amendment to the articles of association of
the Company;

(c) any transformation of the Company within the
scope of the UmwG;

(d) the conclusion of any enterprise agreement within
the scope of Sections 291 and 292 AktG;

(e} the redemption (Einziehbung) of any Shares;

(f) the appointment or dismissal of any Directors or
Officers of the Company or any Subsidiary, the ex-
tension of their service or employment contracts or
the increase of their remuneration or the granting
of any benefits to them;

(g) any waiver of claims of the Company against any
current or former Director or Officer;

(h) the appointment of new auditors;

(i) the declaration and/or payment of dividends or
other distributions; or

(j) the determination (including restatements) of any
financial statements of the Company;

(ii) sell, transfer, create any encumbrances on or otherwise
dispose of any Shares, or grant any options, warrants,
pre-emptive rights, rights of first refusal or other rights
to purchase or otherwise become the owner of any of
the Shares; or

(il) enter into any agreement or other transaction or ar-
rangement with the Group Entities on terms that are
not at arm’s length.
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12.1.2 Activities at the Level of the Group Entities. Seller shall [use

12,2

best/reasonable efforts to] ensure that until the Closing
Date the Group Entities shall (a) [use best/reasonable ef-
forts to] preserve their customer relationships; (b} [use best/
reasonable efforts to] preserve their material assets in good
working condition, reasonable wear and tear excepted; and
{c} maintain insurance for their business as is customary in
the respective line of the industry in which they operate.
Seller shall ensure further that without the prior written
consent of Purchaser [{which consent shall not be unrea-

~sonably withheld, delayed or conditioned)], none of the ac-

tions listed in Section 12.1.1 shall be taken with respect to
any Group Entity other than the Company and that no
Group Entity shall:

(i}  enter into any agreement or assume any obligation or
liability connected with any of the actions listed in
Section 12.1.1;

() enter into any agreement of the kind set forth in Sec-
tion 7.8.1;

(i) sell, transfer, purchase or accept the transfer of any
Equity Interests in any Legal Entities or any businesses
or business divisions;

(iv} pay or otherwise discharge, or provide security for, any
material liabilities (whether matured, unmatured, as-
serted or unasserced, contingent, actual or other) other
than the regular servicing of Financial Debt and the
discharge of trade accounts payable, both in the ordi-
nary course of business;

(v) sell, transfer, create any encumbrances over or other-
wise dispose of any real estate, IP Rights or Material
Assets;

{(vi) adopt or amend any agreement, plan or other instru-
ment relating to Employee Benefits;

(vii) terminate or modify any Sharcholders’ Agreement;

(viii) take any action other than in the ordinary course of
business; or

{(ix) enter into any transaction that is not on arm's length
terms.

Access to Information. To the extent reasonably required
by Purchaser to fulfill the Closing Conditions and perform
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the Closing Actions or to monitor compliance by Seller with
its obligations under this Agreement, Seller shall procure
that from the date of this Agreement, the Group Entities
will provide to Purchaser and its professional advisers rea-
sonable access during normal business hours to their prop-
erties, books, other records, management and employees
and furnish to Purchaser such documents and other infor-
mation that Purchaser reasonably requests.

12.3 Disclosure of Events. Between the date of this Agreement
and the Closing Date, Seller undertakes to disclose to Pur-
chaser in writing, immediately upon becoming aware of the
same, any circumstances that indicate that there has been a
Breach or a non-compliance by Seller with its covenants and
other obligations under this Agreement,

12.4  Release of Directors, Officers and Employees of the Group
Entities. Seller shall procure that with effect as of the Closing
Date those of the Directors and Officers of the Group Enti-
ties who shall not resign as of the Closing and the employees
of the Group Entities will be released from all of their liabili-
ties and other obligations towards Seller and Seller’s Affili-
ates, except for claims, if any, that Seller or Seller’s Affiliates
may have resulting from willful misconduct.

Frlduterungen

1. Erlduterungen zu Ziffer 12.1 5. Exkurs: Covenants und kar-
2. Erlduterungen zu Ziffer 12.1.1 tellrechtliche Verbote

3. Erlauterongen zu Ziffer 12.1.2 6. Erlduterungen zu Ziffer 12.3
4. Erlduterungen zu Ziffer 12.2 7. Erlauterungen zu Ziffer 12.4

Die in diesem Abschnitt enthaltenen Vertragsklauseln regeln ver-
schiedene Nebenpflichten der Parteien.

1. Erlduterungen zu Ziffer 12.1

Der aus der anglo-amerikanischen Praxis stammende Begriff Cove-
nants bezeichnet im allgemeinen Sprachgebrauch schlicht vertragli-
che Verpflichtungen. Im engeren Kontext eines Unternehmens-
kaufvertrages meint er die Verpflichtungen und Beschrinkungen des
Verkiufers fiir die Zeit zwischen Vertragsabschluss und Closing. Sie
dienen dem Interesse des Kiufers, das Zielunternehmen zwischen
Vertragsabschluss und Closing méglichst unveridndert zu erhalten.
Die Beschrinkungen konnen unterschiedliche Intensitidt haben, von
bloffen. Informationspflichten des Verkdufers tiber Zustimmungs-
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vorbehalte und Verbotsklauseln bis hin zu Weisungsrechten des
Kiufers.173

Die Rechtsfolgen der Verletzung von Covenants hdngen von den
getroffenen Vereinbarungen ab. Die kraft Gesetzes eintretende
Rechtsfolge {der in der Praxis allerdings keine grofle Bedeutung
zukommt; vgl. Exkurs am Ende der Erliduterungen zu Ziffer 12)
sind Unterlassungs- und Schadensersatzanspriiche. Wichtiger sind
die im Vertrag gesondert angeordneten Rechtsfolgen, nimlich die
Nichterfiillung einer Closing Condition (Ziffer 6.1 (iv)) und die
Nichtberticksichtigung der durch Covenant-Verletzungen bewirk-
ten Verdnderungen der Finanzzahlen bei der Kaufpreisermittiung
(Ziffer 5.1.1). Der Schutzzweck der Covenants tiberschneidet sich
damit mit dem Schutzzweck anderer gleichgerichteter vertraglicher
Sicherungsmechanismen wie der Closing Conditions, der Kauf-
preisanpassung zum Effektive Date und der Gewihrleistungen des
Verkidufers, soweit der Vertrag vorsicht, dass sie auch zum Zeit-
punkt des Closings richtig sein miissen.

2. Erliduterungen zu Ziffer 12.1.1

Hinsichtlich des Gegenstands der Covenants lisst sich unterschei-
den zwischen Covenants betreffend die Gesellschafter- und Anteils-
sphire und Covenants betreffend den Geschiftsbetrieb des Zielun-
ternehmens. Die in Ziffer 12.1.1 des Vertragsmusters enthaltenen
Covenants betreffen die Gesellschafter- und Anteilssphire. Sie un-
tersagen dem Verkidufer, ohne vorherige schriftliche Zustimmung
des Kiufers strukturindernde Gesellschafterbeschliisse bei der Ziel-
gesellschaft {etwa betreffend Kapitalerhthungen und -herabsetzun-
gen, sonstige Satzungsinderungen, Umwandlungen, Unternehmens-
vertrige) zu fassen, die verkauften Geschiftsanteile an einen Dritten
zu verduflern, zu belasten oder anderweitig hieriiber zu verfiigen
oder zu Vorzugsbedingungen Vertrige mit der Zielgesellschaft oder
ihren Tochtergesellschaften abzuschliefen. Derartige Covenants
sind zur Wahrung des Interesses des Kdufers am unverdnderten Er-
halt des Wertes der Zielgesellschaft unabdingbar und werden vom
Verkiufer meist fraglos akzeptiert.

3. Erlduterungen zu Ziffer 12.1.2
Mehr Verhandlungsaufwand erfordern Covenants betreffend den

Geschiftsbetrieb der Zielgesellschaft und ihrer Tochtergesellschaften.
Die Bandbreite der méglichen Gestaltungen reicht von sehr allgemein
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Arbeitnehmer des Zielunternehmens ab dem Closing mit voller
Loyalitit hinter den Kéufer stellen und nicht aufgrund eines Haf-
tungsrisikos gegeniiber dem Verkiufer in einen Interessenskonflike
geraten, Besonders wichtig ist dies fiir die Vorbereitung und Durch-
setzung von Gewihrleistungsanspricchen. Hierfiir ist der Kéufer in
aller Regel auf die loyale Mitwirkung der Organmitglieder und Ar-
beitnehmer des Zielunternehmens angewiesen. Macht der Kiufer
erfolgreich Gewihrleistungsanspriiche geltend, so ist ohne eine sol-
che Regelung je nach Fallkonstellation zumindest nicht auszu-
schlieflen, dass der Verkiufer bei den Organmitgliedern oder Ar-
beitnehmern des Zielunternehmens, soweit sie vor dem Closing in
einem Rechtsverhiltnis zu ihm standen, Regress nimmt. Das Risiko
dieses Regresses muss der Kiufer den Organmitgliedern und Ar-
beitnehmern nchmen. Anspriiche wegen vorsitzlichem Fehlverhal-
ten bleiben natiirlich ausgeklammert.

13. Non-compete; Non-solicitation 273

13. Non-compete; Non-solicitation

13.1 Non-compete. For a period of two (2) years from the Closing
Date, Seller shall refrain, and shall procure that Seller’s Affili-
ates refrain, from:

(i) engaging, directly or indirectly, in the development, design,
manufacture, assembly, marketing or distribution of, or
the rendering of services for, |___] if and o the extent that
such products or services are delivered or rendered, directly
or indirectly, to customers located in [ __] (any of such
business activities a ,,Competing Activity®);

(ii) holding, directly or indirectly, any Equity Interest in any
Legal Entity engaging, directly or indirectly, in any Com-
peting Activity, except for Equity Interests that are held as
a financial investment only, i.e. do not give Seller or
Seller’s Affiliates the right, directly or indirectly, to con-
trol or exert material influence over the business of the
respective Legal Entity;

(iii) [insbesondere bei natiirlichen Personen als Verkdufer:
serving as a Representative for any individual person or
Legal Entity engaging, directly or indirectly, in any Com-
peting Activity]; or

(iv) selling or otherwise making available, directly or indirectly,
to any individual person or Legal Entity engaging, directly
or indirectly, in any Competing Activity any know-how or
other elements of goodwill, trade secrets or other informa-
tion of a confidential nature of the Group Entities.

13.2 Damages; Penalty. In the case of a breach by Seller of the obli-
gations in Section 13.1, the Damages of Purchaser for which
Seller shall be liable as a result thereof shall include, without
limitation, any Damages suffered by the Group Entities. In ad-
dition to any other remedies available to Purchaser under this
Agreement or applicable faw, Seller shall pay to Purchaser irre-
spective of fault a penalty of EUR [___] (in words Euro [___])
for each individual breach by Seller of any of the obligations
set out in Section 13,1, If a breach by Seller continues for more
than [thirty (30}] days, such continuation shall be regarded as
a new and separate breach within the meaning of this Section
13.2. Purchaser shall not be deemed to have waived the re-
quirement of Seller, and Seller shall not be deemed to be re-
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lieved of its obligation, to comply with the obligations of Sec-
tion 13.1 by Purchaser accepting payment of such penalty or
seeking any other remedy available to which Purchaser may be
entitled under this Agreement or applicable law. B

13.3 Non-solicitation, For a period of two (2) years from the Clos-
ing Date, Seller shall refrain, and shall procure that Seller's
Affiliates refrain, from:

(i) influencing or attempting to influence any customer, sup-
plier, consultant or other third party maintaining a con-
tractual or other business relationship with any Group
Entity to terminate or discontinue such relationship or to
reduce the volume of goods or services provided there-
under; or

(i1) soliciting or attempting to solicit the service or employ-
ment of any current or future Director, Officer or em-
ployee of any Group Entity.

Section 13.2 shall apply mutatis mutandis, provided that the
penalty for each case of breach by Seller of the obligations in
this Section 13.3 shall be EUR [ ] (Euro [___]).

13.4 Injunctive Relief. The Parties understand and agree that in the
case of a breach by Seller of the obligations in this Section 13,
the remedies available to Purchaser under this Agreement may
not be sufficient to indemnify Purchaser and the Group Enti-
ties fully against all damage, and that therefore Purchaser
shall be entitled to enforce any claims for specific perform-
ance (Unterlassungs- und Beseitigungsanspriiche} by injunc-
tive relief (einstweiliger Rechtsschutz) without having to es-
tablish irreparable harm and without having to provide a
bond or other collateral (obne Sicherbeitsleistung).

Erlduterungen

1, Erlduterungen zu Ziffer 13.1 3. Erlduterungen zu Ziffer 13.3
2. Exlduterungen zu Ziffer 13.2 4. Erlduterungen zu Ziffer 13.4

1. Erlduterungen zu Ziffer 13,1

Da der Wert des Zielunternehmens zu einem grofsen Teil von wei-
chen Faktoren wie Marktposition, Reputation, Kundenstamm, ge-
schiiftliche Beziehungen oder Know-how (zusammenfassend neu-
deutsch ,,Goodwill“) des Zielunternehmens abhingt, ist es fiir den
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Kaufer wichtig, dass dieser Goodwill durch den Inhaberwechsel des
Zielunternehmens moglichst wenig beeintrichtigt wird. Soweit
Goodwill in der Person des Verkidufers (etwa in persénlichen Bezie-
hungen oder Know-how) begriindet ist, hat der Kéufer insbesonde-
re ein Interesse daran, dass der Verkdufer den Goodwill nicht far
Wettbewerb mit dem Zielunternehmen nutzt. Daher enthalten Un-
ternehmenskaufvertrige in der Regel ein Wettbewerbsverbot fiir
den Verkaufer.

Dic Zulidssigkeit von Wettbewerbsverboten in Unternchmenskauf-
vertragen unterliegt rechtlichen Beschriankungen aus § 138 BGB, § 1
GWB und — wenn das Wettbewerbsverbot auch den grenziiberschrei-
tenden Handel in der EU spiirbar beeintrachtigen — Art.101 AEUV.
Die tatbestandlichen Ausgestaltungen dieser beschriankenden Vor-
schriften flieRen ineinander und miinden letztlich in einer Angemes-
senheitspriifung. Nach der Rechtsprechung zu § 138 BGB, die bislang
vor allem Wettbewerbsverbote gegeniiber natiirlichen Personen zum
Gegenstand hatte, ist ein Wettbewerbsverbot sittenwidrig, wenn es
die geschiftliche Freiheit des Verpflichteten tibermifig beschrinkt,
ohne dass dies durch berechtigte Interessen des Begiinstigten geboten
ist.185 Um als Immanenzausnahme von § 1 GWB und Art. 101 AEUV
Bestand zu haben, muss ein Wettbewerbsverbot sachlich, riumlich
und zeitlich auf das MaR beschrinkt sein, das erforderlich ist, damit
der Frwerber die ihm bei der Unternehmensiibertragung tiberlasse-
nen Kundenbeziehungen festigen kann.1%¢ § 1 GWB und Art.101
AEUV folgen insoweit weitgehend den selben Voraussetzungen. Ein
Wettbewerbsverbot ist danach nur dann gerechtfertigt, wenn es im
Hinblick auf Gegenstand, Dauer und riumlichen Anwendungsbe-
reich nicht die Grenzen dessen iiberschreitet, was verniinftigerweise
als notwendig angesehen werden kann. '8/

Sachlich und rdumlich muss sich das Wettbewerbsverbot daher
auf den Bereich beschrinken, in dem das Zielunternehmen titig ist.
Dieser Bereich kann mit einer Generalklausel umschrieben werden
(. Seller shall not compete in any manner, directly or indirectly, with
the Group Entities in the lines of business and the territory in
which the Group Entities are active on the Closing Date®). Unter
bestimmten Voraussetzungen koénnen auch (noch) umsatzlose Ge-
schiftsbereiche oder Gebiete in den Umfang des Wettbewerbsver-
bots aufgenommen werden. Mehr Rechtssicherheit bietet aber, wie
im Vertragsmuster vorgesehen, eine abschliefende Aufzéhlung der
unzulissigen Wettbewerbshandlungen und cine ausdriickliche Fest-
legung der Produkte oder Dienstleistungen und des Territoriums,
fisr die das Wettbewerbsverbot gelten soll. Eine Aufzahlung emp-
fiehlt sich insbesondere dann, wenn auch Handlungen erfasst wer-
den sollen, von denen nicht zweifelsfrei klar ist, ob sie sich unter
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14,

14.1

14.2

14.3

B. Vertragsmuster mit Erlduterungen

Merger Clearances [; Foreign Trade Clearance]

Merger Clearances. For the transactions contemplated by this
Agreement merger clearance shall be sought with the [Ger-
man Federal Cartel Office (Bundeskartellamt — BKartA)/
European Commission] and under the laws of [ ] (the
»Merger Clearances®).

Merger Filings. As soon as reasonably practicable after the
execution of this Agreement, Purchaser shall on behalf of
Seller, Purchaser and/or the Group Entities, as required un-
der applicable law, make all filings to the competent merger
authorities which are necessary to obtain the Merger Clear-
ances as soon as possible. [The wording of the filings re-
quires the prior written approval of Seller (which approval
shall not be unreasonably withheld, delayed or condi-
tioned)]. Seller shall provide, and shall procure that the
Group Entities provide, to Purchaser upon Purchaser’s rea-
sonable request such documents and other data and such
other assistance as is necessary or expedient to obtain the
Merger Clearances as soon as possible. [Purchaser shall not
be permitted to withdraw any filings without Seller's prior
written consent (such consent not to be unreasonably with-
held, delayed or conditioned).] The Parties shall use reason-
able efforts to procure that the Merger Clearances will be
granted as soon as possible,

Discussions with Merger Authorities. Seller and Purchaser
shall comply and shall cause their respective Affiliates (in-
cluding the Group Entities) to comply with all information
and other formal requests by the competent merger authori-
ties. If and to the extent that a competent merger anthority
rejects clearance of the transaction, or provides clearance
only subject to conditions or limitations as a result of which
the Closing Condition in Section 6.1 {i) is not fulfilled, Pur-
chaser shall at Seller's reasonable written request and at
[Purchaser’s own/Seller’s] costs contest and appeal against
the decision of the merger authority.

Falls der Kdufer verpflichtet werden soll, den Kartellbe-
horden Auflagen vorzuschlagen, unter denen die Kartellbe-
horden die Transaktionen freigeben:

Purchaser shall (i) enter into discussions with the competent
merger authorities to explore the possibility to remove con-
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cerns of the merger authorities by remedies to be imposed
by the merger authorities as conditions or limitations; and
(ii) propose to the merger authorities those remedies which
are reasonably likely to remove relevant concerns of the
merger authorities [provided that the Purchaser shall not be
obliged to propose any remedies which would (x) require
Purchaser to divest or cause the divestment of (A) existing
businesses, business divisions or product lines of Purchaser
or Purchaser Affiliates, or {B) businesses, business divisions
or product lines of the Group Entities which represent more
than [ _]% of the consolidated annual sales of the Group
Entities, or (y) have any other significant unreasonable of-
fect on Purchaser or Purchaser's Affiliates.]

* Falls der Kiufer eine Unbedenklichkeitsbescheinigung nach
§53 Absatz 3 AWV einbolen soll:

14.4  Foreign Investment Clearance. As soon as reasonably prac-
ticable [but in no event later than ten (10) Business Days]
after the execution of this Agreement, Purchaser shall apply
with the German Federal Ministry of Economics and Tech-
nology (Bundesministerium fiir Wirtschaft und Technology
— BMWi) for the Foreign Investment Clearance Certificate.
To the application and the further process until granting of
the certificate or final and binding rejection of the applica-
tion, Sections 14.2 and 14.3 shall apply mutatis mutandis.

Erlduterungen

1. Briduterungen zu Ziffer 14.1 3. Erlduterungen zu Ziffer 14.3
2. Eslduterungen zu Ziffer 14.2 4. Erlduterungen zu Ziffer 14.4

1. Erlduterungen zu Ziffer 14.1

Die Bestimmung regelt, bei welchen Kartellbehérden der mit dem
Vertrag zu bewirkende Zusammenschluss angemeldet wird und wie
die Beteiligten die Anmeldungen auf den Weg bringen. Die Liste der
Jurisdiktionen, in denen eine Anmeldung erfolgt, muss nicht iden-
tisch sein mit der Liste der Jurisdiktionen, in denen zur Erfiillung
der Closing Condition in Ziffer 6.1 (i) eine kartellrechtliche Freiga-
be erfolgen muss. In manchen Jurisdiktionen (z.B. Brasilien) ist
namlich mit der Anmeldepflicht kein Vollzugsverbot verbunden, so
dass der Zusammenschluss zwar angemeldet werden muss, der
Vollzug aber keiner Freigabe bedarf. Meist besteht in solchen Juris-
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Informations- und Mitwirkungsrechte ausbedingen, Die Verfahrens-
regelungen entsprechen den Regelungen betreffend Kartellanmel-
dungen.

Bei Zielgesellschaften mit geschiftlichen Aktivititen oder Toch-
tergesellschaften im Ausland sind méglicherweise auch auflenwirt-
schaftliche Beschrinkungen anderer Jurisdiktionen zu beachten. In
den USA etwa unterliegen Transaktionen mit Unternehmen, die fiir
die 6ffentliche Sicherheit und Ordnung der USA von Bedeutung
sind, dem Vorbehalt der Genehmigung durch das Committee of Fo-
reign Investment in the United States (CIFIUS). Das Freigabever-
fahren ist dhnlich strukturiert wie das Verfahren nach der AWV.

15. Transition of Business 285

15,

15.1

15.2

15.3

15.4

Transition of Business

General_Cooperation. The rights of the Parties under this
Agreement notwithstanding, from the Closing onwards Seller
and Purchaser shall cooperate, and shall procure that their
Affiliates cooperate, with reasonable efforts to provide for a
smooth and expedient transition of the Group Entities to Pur-
chaser.

Falls Vertriige zwischen den Zielgesellschaften und dem Ver-
kiufer und seinen Konzerngesellschaften mit Wirkung zum
Closing beendet werden sollen:

Termination of Agreements. Seller shall procure that at or
prior to the Closing, the agreements listed in Exhibit 15.2 will
be terminated by mutual agreement with effect as of the Clos-
ing Date. The termination shall be made without any costs
for the Group Entities and with full release of the Group Enti-
ties from any liabilities and other obligations.

Falls die Laufzeit von Vertrigen zwischen den Zielgesell-
schaften und dem Verkiiufer und seinen Konzerngesellschaf-
ten mit Wirkung zum Closing verlingert werden soll:

Extension of Terms of Agreements. Seller shall procure that at
or prior to the Closing, the agreements listed in Exhibit 15.3
will be extended by and between the respective parties thereto
for the periods set forth in Exhibit 15.3.

Falls beim Closing neue Vertrige zur Anderung bestehender
Vertrige zwischen den Zielgesellschaften und dem Verkiufer
und seinen Konzerngesellschaften abgeschlossen werden sol-
len:

Variante A: Die Vertrige werden zusammen mit dem SPA
verhandelt und dem SPA in vollem Wortlaut als Anlage bei-

geftigt:

Execution of Ancillary Agreements. Seller shall procure that
at or prior to the Closing, the agreements set forth in Exhibit
15.4 [alternativ: agreements conforming to the draft agree-
ments attached as Exhibit 15.4] (the ,,Ancillary Agreements®)
will be executed.

Variante B: Die Vertrige sollen erst zwischen Vertragsab-
schluss und Closing verbandelt werden:
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15.4 Execution of Ancillary Agreements. Between the date of this
Agreement and the Closing, Seller and Purchaser shall negoti-
ate in good faith the terms and conditions of the agreements
listed in Exhibit 15.4 {the ,,Ancillary Agreements“), Seller shall
procure that at or prior to the Closing, the Ancillary Agree-
ments will be executed by the designated parties thereto with
effect as of the Closing Date.

° Falls das Zielunternebmen nach dem Closing den Namen
des Verkdufers weiter benutzen darf:

15.5 Use of Name. Seller hereby gives its irrevocable consent to the
continued use by the Group Entities of the name [_ ] as the
Group Entities' name or a component thereof. Seller shall re-
frain, and shall cause Seller’s Affiliates to refrain, from using
such name or a component thereof or a similar (verwechs-
lungsfibig) name for Seller’s or Seller’s Affiliates’ own busi-
ness purposes and from granting a right to use such name or
a component thereof to any third party.

° Falls die Group Entities die Verwendung des Namens des
Verkdufers nach Closing einstellen sollen:

15.5 Discontinnation of Use of Name. Purchaser shall procure that
as soon as possible, but in any event after expiration of [three
(3)] months after the Closing Date, the Group Entities shall
discontinue the use of the name [___] or a component thereof.
Purchaser shall procure that all actions reasonably necessary to
ensure such discontinuation are taken, including, without limi-
tation, the adoption of shareholder and other resolutions, all
actions necessary to eliminate such name or component from
firm and corporate names and the removal of such name or
component from stationery, promotional material, websites,
buildings, fixtures and elsewhere. Purchaser shall procure fur-
ther that from the Closing Date onwards the Group Entities
will not use a firm name or a component thereof which is simi-
lar (verwechslungsfihig) to the name [___].

15.6 Termination of Qther Relationships. Except as set forth in
this Agreement, with effect from the Closing Date, all agree-
ments and other arrangements between Seller and Seller’s Af-
filiates on the one side and the Group Entities on the other
side shall be terminated with full release of the Group Entities
from all claims, liabilities and other obligations. If after the
Closing Date any such claim, liability or other obligation still
exists, Seller shall waive, and shall procure that Seller’s Affili-
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ates waive, on demand all rights against the relevant Group
Entity, its Directors, Officers and employees in respect of such
claim, liability or other obligation.

Erliduterungen

1. Erlduterungen zu Ziffer 15.1 4. Erlduterungen zu Ziffer 15.4
2. Erlduterungen zu Ziffer 15.2 5. Erliuterungen zu Ziffer 15.5
3. Erlduterungen zu Ziffer 15.3 6. Erliuterungen zu Ziffer 15.6

Ziffer 15 enthilt Regelungen fiir den reibungslosen Ubergang des
Zielunternehmens auf den Kiufer. Die sachgerechte Gestaltung die-
ser Regelungen ist eine Frage des Einzelfalles. Bei Zielunternehmen,
die sehr intensiv in den Verkdufer-Konzern eingebunden sind, kén-
nen erheblich detailliertere Regelungen erforderlich sein. In komple-
xen Fillen werden derartige Regelungen auch aus dem Unternch-
menskaufvertrag herausgenommen und in einem eigenen Vertrag,
etwa bezeichnet als Uberleitungsvertrag (Transition Agreement), se-
parat geregelt. Die im Vertragsmuster vorgeschenen Regelungen be-
schrinken sich darauf, die Grundstrukturen moglicher Regelungen
aufzuzeigen.

1. Erlduterungen zu Ziffer 15.1

Die Bestimmung stellt die allgemeine Verpflichtung der Parteien auf,
zum Zweck einer moglichst reibungslosen und raschen Uberleitung
des Zielunternehmens auf den Kdufer zu kooperieren und ihre Kon-
zerngesellschaften zur Kooperation zu veranlassen.

Erfordern die Mitwirkungshandlungen des Verkiufers eine starke
Inanspruchnahme seiner Ressourcen, wird der Verkidufer hierfur
mébglicherweise eine Vergiitung verlangen. In diesem Fall muss im
SPA abgegrenzt werden, welche Titigkeiten unter die allgemeine
Kooperationspflicht fallen und fiir welche Tatigkeiten der Verkiufer
eine Vergiitung verlangen kann. Kann diese Abgrenzung bei Ab-
schluss des Vertrages noch nicht vorgenommen werden, weil die er-
forderlichen Mitwirkungshandlungen noch nicht im Einzelnen ab-
sehbar sind, kommt hilfsweise eine abgrenzende Generalklausel in
Betracht (,,If for the purpose of providing for a smooth and expedi-
ent transition of the Group Entities to Purchaser, Purchaser re-
quests Seller to perform any activities which exceed the level of ac-
tivities which can reasonably be expected to form part of Seller’s
obligation to cooperate pursuant to this Section 15.1, Seller shall be
entitled to apply to these activities a reasonable charge, which shall
cover Seller’s internal and external costs and expenses®).
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16.

B. Vertragsmuster mit Erlduterungen

Confidentiality and Public Announcements

16.1 Confidentiality Undertaking. Fach Party undertakes to treat,

and shall procure that its Affiliates and their respective Repre-
sentations treat, Proprietary Information strictly confidential
and refrain from disclosing it to any third parties, unless such
disclosure is explicitly permitted by this Agreement.

16.2 Proprictary Information. ,,Proprietary Information® shall mean:

16.3

(i) with respect to the confidentiality obligations of either
Party: the contents of (a) this Agreement; (b} any related
agreements (whether legally binding or not), minutes, term
sheets, notes, letters or other documents prepared or exe-
cuted by Seller, Seller’s Affiliates or their Representatives
on the one side and Purchaser, Purchaser’s Affiliates, the
Group Entities or their Representatives on the other side;
and (¢} related discussions and negotiations;

(ii) with respect to the confidentiality obligations of Seller
alone: any information about the Group Eatities and any
information obtained in connection with the preparation,
negotiation, execution or consummation of this Agree-
ment and the transactions contemplated herein about
Purchaser, Purchaser’s Affiliates and their Representatives;
and

(1) with respect to the confidentiality obligations of Purchaser
alone: until the Closing any information about the Group
Entities and as from the date of this Agreement any infor-
mation obtained in connection with the preparation, nego-
tiation, execution or consummation of this Agreement and
the transactions contemplated herein about Seller, Seller’s
Affiliates and their Representatives;

except for information that {a) in the case of items (i), (i) and
(iii) has come into the public domain; or (b} in the case of
items (il) and (iii) has been received from an independent
source, save in either case where such information has come
into the public domain or been received from an independent
source following a breach by either Party, its Affiliates or
their respective Representatives of any confidentiality obliga-
tion owed in this Section 16.2.

Consented Disclosures. A Party may disclose Proprietary In-
formation to any third party upon prior written consent of the
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16.4

16.5

16.6

other Party, which consent shall not be unreasonably withheld
or delayed.

Disclosures to Secondary Recipients. A Party may disclose
Proprietary Information to its Affiliates or Representatives
(collectively ,Secondary Recipients®) only if such Secondary
Recipients are either on the basis of law, contract or enforce-
able rules of conduct subject to confidentiality obligations
equivalent to the confidentiality obligations of the disclosing
Party under this Section 16. At the other Party's written re-
quest, the disclosing Party shall inform the other Party in writ-
ing of (i) the identity (including name or firm name and mail
address) of any Secondary Recipient to which the disclosing
Party has disclosed Proprictary Information; (ii) the basis,
scope and nature of such Secondary Recipient’s confidentiality
obligations; and (iii) the Proprietary Information disclosed to
the Secondary Recipient. The disclosing Party shall ensure that
any Secondary Recipient is aware of the confidential nature of
the Proprietary Information and treats the Proprietary Infor-
mation in accordance with its own confidentiality obligations.
If reasonably necessary (in the opinion of the disclosing Party}
or upon reasonable request by the other Party, the disclosing
Party shall enforce its rights towards the Secondary Recipients.
The disclosing Party shall be liable for any losses suffered by
the other Party, its Affiliates (including, in the case of Pur-
chaser, the Group Entities) and their Representatives as a result
of the disclosure of Proprietary Information to any Secondary
Recipient, regardless of any fault of the disclosing Party or the
Secondary Recipient.

Mandatory Disclosures. A Party may disclose Proprictary In-
formation if and to the extent that such disclosure is manda-
tory pursuant to applicable law, governmental or court order,
stock exchange regulations or required by any governmental,
supervisory or regulatory body {including any body regulating
take-overs). Prior to making a mandatory disclosure, the dis-
closing Party shall inform the other Party in writing of the
need to make such disclosure and the circumstances requiring
it and the Parties shall discuss and agree in good faith upon
defense measure, if any, or other appropriate means to pro-
tect the other Party’s interests.

Injunctive Relief. If and to the extent provided by applicable
law, in the case of any violation by a Party or any Secondary
Recipient of the provisions of this Section 16, Section 13.4
shall apply mutatis mutandis.
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16.7 Penalty. For each case of a violation by a Party of its obliga-
tions under Section 16.1, the violating Party shall, in addition
to any other remedies available to the other Party under this
Agreement or applicable law, pay to the other Party a penalty
of EUR [___ ] (in words Furo [__]). Section 13.2 shall apply
mutatis mutandis.

16.8 Termination of Obligations. The obligations of the Parties
under Section 16.1 shall terminate on the fifth anniversary of
the Closing Date.

16.9 Public Announcements. Subject to Section 16.4 and 16.5,
without the written consent of the other Party, neither Party
shall make any public announcement regarding this Agree-
ment. Any such public announcement shall be agreed upon in
good faith between the Parties.

Erlduterungen
1. Erlduterungen zu Ziffer 161 6. Erlauterungen zu Ziffer 16.6
2. Erlduterungen zu Ziffer 16.2 7. Erlduterungen zu Ziffer 16.7
3. Erlauterungen zu Ziffer 16.3 8. Erlduterungen zu Ziffer 16.8
4. Erlduterungen zu Ziffer 16.4 9. Erlduterungen zu Ziffer 16.9

5. Erlduterungen zu Ziffer 16.5

Zitfer 16 regelt die Verpflichtungen der Partcien betreffend Vertrau-
lichkeit und offentliche Mitteilungen iiber die Transaktion. Bis zum
Abschluss des SPA ist in der Regel lediglich der Kiufer auf der
Grundlage des von ihm zu Beginn des Transaktionsprozesses abge-
gebenen Confidentiality Undertaking zur Vertraulichkeit verpflich-
tet. Da die Verpflichtungen aus dem Confidentiality Undertaking in
der Regel mit dem Abschluss des SPA enden, muss die fortgesetzte
Wahrung der Vertraulichkeit im SPA eine neue rechtliche Grundlage
erhalten. Da mit Abschluss des SPA beide Parteien ein Interesse an
der vertraulichen Behandlung der Transaktion haben, gelten die
Verpflichtungen nunmehr fiir beide Parteien.

1. Erlduterungen zu Ziffer 16.1

Die Bestimmung stellt sicher, dass, von den im Vertrag im Einzelnen
spezifizierten Ausnahmen abgesehen, jede Partei die sich aus der
Transaktion ergebenden vertraulichen Informationen (Proprietary
Information) auch nach der Transaktion vertraulich behandelt.
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2, Erlduterungen zu Ziffer 16.2

Proprietary Information umfasst zum einen den Inhalt des Vertrages,
der Nebenvertrige und sonstigen Dokumente sowie der Besprechun-
gen und Verhandlungen zwischen den Parteien. Insoweit besteht eine
Geheimhaltungsverpflichtung fir beide Parteien. Proprietary Infor-
mation umfasst weiterhin die von den Parteien im Zuge der Trans-
aktion ausgetauschten Informationen {ibereinander sowie iiber das
Zielunternehmen. Insoweit besteht eine Geheimhaltungspflicht nur
fiir die jeweils informationsempfangende Partei.

Hinsichtlich der Informationen iiber das Zielunternehmen kehrt
sich die Geheimhaltungspflicht mit dem Abschluss des SPA und dem
Closing stufenweise um. Traf die Geheimhaltungspflicht aus dem
Confidentiality Undertaking alleine den Kaufer, so sind aus dem SPA
bis zum Closing beide Parteien und ist ab dem Closing nur noch dex
Verkaufer zur Geheimhaltung verpflichtet. Ausgenommen von der
Geheimhaltungspflicht sind offentlich bekannte oder den Parteien
anderweitig bekannt gewordenen Informationen, allerdings nur in-
soweit, als dieser Umstand nicht seinerseits auf einer Verletzung von
Geheimhaltungspflichten der Partei beruht.

3. Erlduterungen zu Ziffer 16.3

Die Bestimmung stellt klar, dass die Weitergabe von Proprietary In-
formation mit Zustimmung der anderen Partei zuldssig ist und die
Zustimmung nur aus wichtigem Grund verweigert werden darf.

4, Erlduterungen zu Ziffer 16.4

Die Bestimmung regelt die Weitergabe von Proprietary Information
an verbundene Unternehmen oder Organmitglieder, Mitarbeiter und
Berater der weitergebenden Partei (Secondary Recipients). Der recht-
lichen Ausgestaltung dieser Weitergabe wird in der Praxis nicht im-
mer geniigend Aufmerksamkeit geschenkt, Das Vertragsmuster sieht
vor, dass die Weitergabe zuldssig ist, wenn der Empfianger einer dqui-
valenten Geheimhaltungspflicht unterliegt. Die weitergebende Par-
tei muss die andere Partei allerdings {iber die Weitergabe informie-
ren und die Einhaltung der Geheimhaltungspflicht des Empfiangers
durchsetzen. Auflerdem haftet sie verschuldensunabhingig fir den
aus der Weitergabe entstandenen bzw. entstehenden Schaden. Die Be-
stimmung verlangt den Parteien besondere Disziplin in der Weiterga-
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17. Notices

All notices and other communications hereunder shall be made
in writing and shall be sent by email, telefax, mail or courier to
the following addresses:

If to Seller, to:

£ 1

Atn, [ ]

[Mail address]
Telefax-No. [ ]

with a copy to:

1
At [ ]
[Mail address]

Telefax-No. [ ]

If to Purchaser, to:

[ ]
Attn, [ ]
[Mail address]

Telefax-No. | ]

with a copy to:

(]
Atn: [ ]
[Mail address]

Telefax-No. [___]

or to such other recipients or addresses that may be notified by
any Party to the other Party in the future in writing.

Erlduterungen

Die Bestimmung dient der Rechtssicherheit in der Kommunikation
der Parteien, Da es sich bei den Parteien eines Unternehmenskauf-
vertrages haufig um grofle Industrieunternchmen mit zahlreichen
Bereichen und Abteilungen handelt, wire ohne eine solche Bestim-
mung nicht sicherzustellen, dass wechselseitige Mitteilungen rasch
und sicher den richtigen Empfianger erreichen. Daher legt das Ver-
tragsmuster fiir jede Partei eine empfangszustindige Person und
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ihre Empfangsadresse fest. Eine Kopie ist jeweils an den die Partei
beratenden Rechtsanwalt zu senden.

Besteht die Kiufer- oder Verkiuferseite aus mehreren oder gar
zahlreichen Parteien (z.B. beim Verkauf durch Familiengesellschaf-
ter oder an der Zielgesellschaft beteiligte Manager), so empfiehlt es
sich, fiir diese eine einzige empfangs- und erklarungszustindige Per-
son festzulegen (,Sellers hereby appoint [...... ] for all purposes of
this Agreement as their agent. The agent shall have the exclusive au-
thority to receive from and give to Purchaser in the name of each
Seller any statement or notice under or in commection with this
Agreement®).

Hinsichtlich der Kommunikationsmittel sieht das Vertragsmuster
Ubermittlung per Email, Telefax, Post oder Boten vor. Da bei Mit-
teilungen per Email, Telefax und Post der Nachweis des Zugangs
problematisch sein kann, finden sich in der Praxis hdufig Beschrin-
kungen auf eingeschriebenen Brief oder Boten. Diese Beschrinkung
kann die Kommunikation aber erheblich erschweren. Im Einzelfall
sind daher die Erfordernisse der Leichtigkeit und Schnelligkeit der
Kommunikation einerseits und des Zugangsnachweises andererseits
gegeneinander abzuwigen.

Den Folgen eines Verstofles gegen die vertraglichen Kommuni-
kationsbestimmungen (z.B. durch Verwendung eines nicht vorgese-
henen Kommunikationsmittels oder eine Miiteilung an einen im
Vertrag nicht genannten Empfinger} haben Rechtsprechung und
Vertragspraxis bislang keine grofe Aufmerksamkeit zugewandt. In
der Praxis kommt es immer wieder zu zahlreichen Verstdfsen gegen
die Kommunikationsbestimmungen, ohne dass die Parteien, selbst in
einer Phase der streitigen Auseinandersetzung, daran Anstof$ nehmen
wiirden. Erhilt eine Partei eine nicht vertragsgemifle Mitteilung, so
wire sie, wenn sie die Vertragswidrigkeit beanstanden méchte, nach
Treu und Glauben wohl verpflichtet, dies unverziiglich zu tun (vgl.
§ 174 BGB). Beanstandet die Partei die Mitteilung nicht, so muss sie
sich daran festhalten lassen; die verletzten Kommunikationsbestim-~
mungen gelten dann fiir diese Mitteilung als einvernehmlich abbe-
dungen.

Ernsthaft problematisch kann eine Verletzung der vertraglichen
Kommunikationsbestimmungen also nur bei fristgebundenen Mit-
teilungen werden. Hier kann die Vertragswidrigkeit und unverzighi-
che Beanstandung durch die andere Partei moglicherweise zur Frist-
versiumnis fithren.
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18. Costs

All costs, including fees, expenses and charges, incurred in con-
nection with the preparation, negotiation, execution and con-
summation of this Agreement or the transactions contemplated
herein, including, without limitation, the fees and expenses of
professional advisers, shall be borne by the Party having commis-
sioned such costs. The fees for the notarial recording of this
Agreement shall be borne by Purchaser. The fees for the clearance
of the merger contemplated herein charged by the [BKartA/EU
commission/foreign antitrust authorities] shall be evenly split be-
tween the Parties.

Erlauterungen

Die Kostenregelung des Vertragsmusters entspricht dem iiblichen
Standard bei M&A-Transaktionen. Die Kosten ihrer Berater (In-
vestmentbank, M& A-Berater, Wirtschaftsprifer, Rechtsanwilte und
sonstige spezielle Berater) trigt jede Partei selbst; die Kosten fiir die
Beurkundung des Vertrages trigt der Kaufer. Fiir die Kosten kartell-
rechtlicher Freigabeverfahren gibt es keine einheitliche Praxis. In
manchen Fillen trigt sie der Kiufer, in anderen werden sie geteilt.

Besteht ein besonderes Risiko, dass das Closing an Umstinden
scheitern konnte, die aus der Sphére einer Partei stammen (z.B. bei
Nichterteilung einer vom Kidufer als sicher in Aussicht gestellten
kartellrechtlichen Freigabe oder ~ bei fremdfinanzierten Transak-
tionen — Nichtzustandekommen der Fremdfinanzierung}, so wird
gelegentlich vereinbart, dass die betreffende Partei der anderen Par-
tei saimtliche Kosten erstatten muss.
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19.

19.1

19.2

19.3

19.4

19.5

19.6

Miscellaneous

Exhibits. All Exhibits to this Agreement shall be an integral
part of this Agreement. In the case of a conflict between any
Exhibit and the provisions of this Agreement, the provisions
of this Agreement shall prevail,

Entire Agreement. This Agreement comprises the entire agree-
ment between the Parties concerning its subject matter and
shall supersede all prior agreements, oral and written declara-
tions of intent and other legal arrangements (whether binding
or non-binding) made by the Parties in respect thereof.

Amendments. Any amendments to this Agreement {including
amendments to this clause) shall be valid only if made in
writing, unless applicable mandatory law requires otherwise.

Interpretation. The headings in this Agreement are inserted
for convenience only and shall not affect the interpretation of
this Agreement. Except as set forth otherwise, references to
»oection® refer to the corresponding Section of, and refer-
ences to ,Exhibit“ to the corresponding Exhibit to this Agree-
ment. All words used in this Agreement shall be construed to
be of such gender or number as the circumstances require. The
word ,including® shall not limit the meaning of the preceding
words or terms. Where this Agreement provides that a Party
shall cause, procure or ensure a certain action or situation,
such Party shall be strictly liable, without regard to negligence
or [other fault], for any losses of the other Party resulting
from the fact that such action or situation is not brought
about (verschuldensunabhiingige Erfolgshaftung}. Wherever
this Agreement refers to a contract or other agreement, such
reference shall apply to and include all ancillary agreements,
arrangements, amendments, side letters, waivers and other le-
gally binding statements, if any, related thereto.

German Terms. Wherever this Agreement includes English
terms after which either in the same provision or elsewhere
in this Agreement German terms have been inserted in brack-
ets and/or italics, the respective German terms alone and not
the English terms shall be authoritative for the interpretation
of the respective provisions.

Assignment. Without the written consent of the other Party,
no Party shall be entitled to assign any rights or claims under
this Agreement to any third party.
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° Wenn es sich um eine fremdfinanzierte Transaktion handelt
und der Kdufer seine Anspriiche aus dem SPA zur Sicherbeit
an die finanzierenden Banken abtreten muss:

Seller hereby consents to the assignment of any claims of
Purchaser under this Agreement to any banks or other lend-
ers as collateral for any debt incurred by Purchaser or any
Affiliate of Purchaser in connection with the financing of the
Purchase Price or any other obligations of Purchaser under
this Agreement.

19.7 Set-off and Retention, Except as otherwise provided in this
Agreement, no Party shall be entitled to set off {asufrechnen)
or net off (verrechnen) against any claims of any other Party
under or in connection with this Agreement or to exercise
any right of retention (Zuriickbebaltungsrecht).

19.8 Governing Law. This Agreement shall be governed by, and
construed in accordance with, the laws of the Federal Republic
of Germany, without regard to principles of conflicts of laws.

o Falls eine Gerichtsstandsvereinbarung getroffen werden soll:

19.9 Venue. Exclusive venue {ausschliefilicher Gerichtsstand) for
all disputes arising under or in connection with this Agree-
ment or its validity shallbe [ ].

° Falls eine Schiedsabrede getroffen werden soll:

19.9 Arbitration. All disputes arising under or in connection with
this Agreement or its validity shall be finally settled by three
arbitrators in accordance with the Arbitration Rules of the
German Institution of Arbitration e. V. (DIS) without recourse
to the ordinary courts of law. The venue of the arbitration
shall be Frankfurt am Main. The language of the arbitration
proceedings shall be English. [This arbitration clause shall be
governed by the laws of the Federal Republic of Germany.]

19.10 Partial Invalidity. If one or more provisions of this Agree-
ment shall be invalid or unenforceable, the validity and en-
forceability of the other provisions of this Agrecment shall
not be affected. In such case the invalid or unenforceable
provision shall be deemed to have been replaced by such
valid and enforceable provision or provisions that reflect as
closely as possible the commercial intention of the Parties as
regards the invalid or unenforceable provision. [It is the ex-
press intent of the Parties that this Section 19.10 shall not be
construed as a mere reversal of burden of proof (Beweislast-
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umkehr) but as a contractual exclusion of Section 139 BGB
in its entirety.)

Erlduterungen

. Brlduterungen zu Ziffer 19.1 6. Erliuterungen zu Ziffer 19.6
. Erlduterungen zu Ziffer 19.2 7. Erlduterungen zu Ziffer 19.7
. Erlduterungen zu Ziffer 19.3 8. Erlduterungen zu Ziffer 19.8
. Erlduterungen zu Ziffer 19.4 9. Erlduterungen zu Ziffer 19.9
. Erlduterungen zu Ziffer 19.5  10. Erlduterungen zu Ziffer 19,10

L e o Do —

Ziffer 19 enthilt die Schlussbestimmungen des Vertrages. Es handelt
sich um allgemeine Regelungen wie etwa Erlduterungen der Vertrags-
technik, Auslegungsprinzipien, allgemeine schuldrechtliche Prinzi-
pien und Rechtswahl- und Gerichtsstands- bzw. Schiedsgerichts-
Klausel. Die meisten dieser Schlussbestimmungen sind in Unterneh-
menskaufvertrigen Standard und in den Verhandlungen in der Regel
unstrittig. Anders mag dies méglicherweise fiir das Abtretungs- und
Aufrechnungsverbot sowie fiir die Rechts- und Gerichtswahl sein.

1. Erlduterungen zu Ziffer 19.1

Die Bestimmung stelit klar, dass die Anlagen Teil des Vertrages sind,
aber im Fall eines Widerspruchs zwischen den Anlagen und dem ei-
gentlichen Vertragstext dieser Vorrang hat.

2. Erlduterungen zu Ziffer 19.2

Das SPA regelt die rechtlichen Beziehungen zwischen den Parteien im
Bezug auf den Unternehmenskauf abschliefend und ersetzt alle zwi-
schen den Parteien vorher getroffenen Regelungen. Diese Klarstel-
lung ist insbesondere deshalb wichtig, weil dem Abschluss des SPA
hiufig vorbereitende Vereinbarungen in Gestalt von Term Sheets,
Letters of Intent, Heads of Agreement etc. vorangehen. Mit dem Ab-
schluss des SPA werden sie hinfillig.

3. Erlduterungen zu Ziffer 19.3

Die Schriftformklausel entspricht der auch sonst in Vertridgen iibli-
chen Regelung. Mit dem in Klammern gesetzten Passus soll versucht
werden, eine mindliche Abdingbarkeit der Schriftformkiausel aus-





